
丹丹讲模式 让顾客对你的品牌形成依赖 秘诀是什么 商业模式
APP软件开发 源码 微三云

产品名称 丹丹讲模式 让顾客对你的品牌形成依赖
秘诀是什么 商业模式 APP软件开发 源码 微三云

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 商业模式组合:软件开发定制
公众号小程序h5app:源码系统
东莞软件公司:卖货系统

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13728755927 13728755927

产品详情

做软件，找丹丹DANCE5927，靠谱！微三云集团：专注软件kaifa10年+ 运营团队200+ 合作客户30万+。

今天我要与大家分享一种能让业绩翻倍的创新模式。不论你从事哪个行业，这个策

略都能有效推动你的企业业绩迅速增长。

以一位减肥茶老板为例，他曾经一年只能创造几十万的业绩，顾客回头率也只有百

分之二。他意识到，喝他的减肥茶的女性顾客普遍期望能在不节食、不运动的情况

下迅速瘦身，而且希望不会反弹，这显然是不现实的期望。

于是，这位老板灵机一动，设计了一项独特的奖励制度。他的减肥茶一个疗程售价

为二百元，为期一个月。他宣布，如果顾客一次性购买六个月的减肥茶，并在六个

月内每天坚持喝减肥茶并在朋友圈打卡记录减肥过程，最后将减肥记录寄回总部并

通过验证，就可以获得一台价值两千元的平板电脑。



你可以想象一下，有多少人能够坚持六个月每天喝减肥茶、每天记录减肥打卡呢？

如果一个人真的有这么强大的意志力和行动力，他可能根本就不需要喝减肥茶了。

事实上，懒惰的人很难坚持下来。最终，平均每个客户的购买周期拉长到了四个月

，基本上没有人能够完成整个挑战。

然而，这个小小的策略却带来了惊人的结果。半年后，这位老板的业绩统计显示，

他的业绩翻了四倍，而且他甚至没有送出一台平板电脑。

这个案例告诉我们，无论你的企业规模大小、产品价位高低或服务类型如何，都可

以从这个策略中汲取灵感，实现业绩的快速增长。这种策略实际上是营销的一种精

髓，我认为这是每个企业家都应该学习并掌握的基本功。

如果您想获得更多商业灵感，请私信丹丹。

更多商业模式等你解锁：#链动2+1#消费积分增值#消费增值模式#共享门店#共享股东#泰山众筹#
广告电商#超级app#qukuailian#供应链#联盟链#分享购#共享购#NFT数字藏品#盲盒

【免责协议：文章资料收集于互联网，小编不参与任何分析的项目运营，也不投资参与任何项目，也不
收费推广项目，不做项目私下评估，以上分析不构成任何投资建议。仅作为kaifa需求者的模式案例参考
作用，如有违/规及侵/权请联系作者删/除！】
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