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产品详情

在当前互联网电商市场竞争异常激烈的环境下，电商企业需要通过不断创新商业模式来提高市场占有率

。广告电商模式在近年来受到越来越多电商企业的青睐。然而，市场上同类广告电商企业众多，如何打

造特色的商业模式是成功的关键。

本文将分析最新的“区间递减”玩法，为电商企业提供可行的商业模式策划设计方案。通过对企业现状

的诊断分析，可定制化输出相应的方案，帮助企业解决市场、产品、品牌等问题。

什么是“区间递减”玩法？

如用户在商城下单，平台赠送积分，积分通过观看平台对接好的广告资源，让用户观看不同的积分门槛

从而实现积分变现，分享链接也可从中获得收益。这就是广告电商中“区间递减”最新玩法，运用这个

模式来做平台，成功案例有很多。



首先消费产生积分，设置积分门槛如：

门槛一：0-200积分，每天观看平台设定看广告任务，按固定比例1%返=2元

门槛二：200-500积分，每天观看平台设定看广告任务，按固定比例1%返=5元

门槛三：500-1000积分，每天观看平台设定看广告任务，按固定比例1%返=10元

门槛四：1000-2000积分，每天观看平台设定看广告任务，按固定比例1%返=20元

门槛五：2000-4000积分，每天观看平台设定看广告任务，按固定比例1%返=40元

声明：消费越多获得的积分越多，积分越高观看广告任务后所获得的奖励就越高。

假设消费者在平台买产品，平台赠送你买产品价格相同的积分，过后你都没有在平台消费，那么当你个

人积分不足以参与看广告返佣时，就需要去商场购买产品，没有产品限制，买任何产品都会赠送价格相

同的积分，这样用户可持续获取广告收益，平台收获会员量，这种是针对C端用户的一种方式。

对B端代理商或合伙人要怎么做？

例如企业举行招商会议，采用礼包的形式，购买19999元的礼包。

1.可以获得19999元的产品、2.19999的积分、3.19999的购物劵、4.广告推荐奖30%、5.直推奖.间推奖（根据

产品利润来定）6.最高门槛广告返佣奖励。做代理商有这么多优势是你会选择做吗？我想很多人是愿意



的。

前电商市场竞争激烈，如何应对市场竞争也是电商企业需要重视的问题。除了打造特色的商业模式外，

电商企业还需要加强品牌建设和用户体验，注重打造品质化商品和服务，提高用户忠诚度和满意度。此

外，在市场营销方面，电商企业可以采用多种方式，如社交媒体营销、内容营销、场景营销等。

总之，电商企业需要不断创新，不断提高自身核心竞争力
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