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产品详情

如今，越来越多的门店开始探索共享股东系统、共享门店系统，以期通过这种模式tisheng自身业绩。那
么，具体的操作方法是什么呢？本文将为大家介绍一下。

一、共享股东的业务逻辑

共享股东模式是将自己的店铺共享给具备资源的人，通过他们的人脉为我们带来更多客户和业绩。

这些人被称为共享股东，成为共享股东需要支付一定的佣金，然后就可以共享你的店铺，类似于销售合
作伙伴的角色。对于股东来说，他们携带自己的资源到别人的店铺里做生意。

门店后台可以设置多个股东等级，每个等级的股东分红比例，添加角色成为门店股东，共享股东不占有
股权，也不参与门店管理，只拿自己顾客订单的分红。

二、共享股东的价值

1. 引流：共享门店模型可以源源不断地获取精准liuliang，从而tisheng门店的曝光率和zhiming度。

2. 品类重构：共享门店中的产品不仅仅是为了赚钱，更重要的是通过产品构建私域liuliang池，tigao客户
的忠诚度和消费频率。

3. 会员裂变：在共享门店中，会员成为最强大的销售人员，向周围的人群推荐店铺和产品，从而扩大
门店的影响力和客户群。



三、应用场景

共享门店股东模式可以适用于各种类型的门店，例如餐饮、零售、美容、教育等。通过门店股东模式，
门店可以吸引更多合作伙伴加入，扩大业务范围，tigao市场占有率，增加品牌zhiming度和影响力。

此外，不同商户之间可以通过公众号相互推送优惠券卡包，进行异业联盟，在线下进行引流。
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