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产品名称 肆拾玖坊商业模式：揭秘背后，如何在白酒行业
占据一席之地？

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 产品:积分商城会员商城
属性:源码定制
地区:东莞

公司地址 广东省东莞市东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋40
3室

联系电话 19957968337 19957968337

产品详情

肆拾玖坊是一种以互联网为依托，采用社群营销和众筹模式的新兴商业模式。下面详细说明肆拾玖坊的
商业模式、优势特点以及玩法：

一、肆拾玖坊的商业模式

1、社群营销：肆拾玖坊通过建立强大的社群网络，以口碑营销和社交营销为主要手段，借助社群的力量
，快速传播品牌和产品信息，提高品牌zhiming度和用户粘性。社群成员之间的互动和交流，使得消费者
可以更加深入地了解品牌和产品，从而更容易产生信任和忠诚度。

2、众筹模式：肆拾玖坊采用众筹模式，通过互联网平台募集资金，实现生产、销售、推广等环节的协同
效应。消费者可以通过众筹平台提前预定产品，从而降低生产成本和库存压力，同时也可以快速回笼资
金，提高资金使用效率。

3、定制化服务：肆拾玖坊提供定制化服务，消费者可以根据自己的需求和喜好，选择不同的产品配置和
个性化服务。这种定制化服务模式可以满足消费者的个性化需求，提高消费者满意度和忠诚度。

二、肆拾玖坊的优势特点

1、社群优势：肆拾玖坊的社群营销模式可以快速聚集一群志同道合的消费者，形成强大的社群网络和口
碑传播效应。社群成员之间的互动和交流可以提高消费者对品牌的信任度和忠诚度，从而加速品牌成长
。



2、众筹优势：肆拾玖坊的众筹模式可以降低生产成本和库存压力，提高资金使用效率。同时，众筹平台
可以吸引更多的消费者关注和预定产品，扩dapinpaizhiming度和市场份额。

3、定制化优势：肆拾玖坊提供定制化服务，可以满足消费者的个性化需求，提高消费者满意度和忠诚度
。同时，定制化服务也可以增加产品的附加值，提高品牌形象和市场竞争力。

三、肆拾玖坊的玩法

1、参与众筹：消费者可以在肆拾玖坊的众筹平台上参与众筹，预定自己感兴趣的产品，并享受相应的优
惠和回报。参与众筹不仅可以降低购买成本，还可以提前体验新产品。

2、加入社群：消费者可以加入肆拾玖坊的社群，与其他消费者一起交流、分享、探讨有关品牌和产品的
信息。在社群中，消费者可以结交志同道合的朋友，分享自己的消费体验和心得，提高自己的社交价值
和影响力。

3、分享有礼：消费者可以将自己在肆拾玖坊的购物体验和好物推荐分享给好友或者社交媒体，并获得相
应的积分、优惠券等奖励。通过分享有礼的方式，消费者可以吸引更多的消费者关注自己的品牌和产品
，从而扩dapinpaizhiming度和市场份额。

肆拾玖坊的商业模式中，股东的玩法具体包括以下方面：

1、招募股东：肆拾玖坊首先招募49位公司股东，每人出资10W，这49位股东都拥有公司真正的股权。这
些股东将通过各种活动、推荐有礼等方式进行营销。

2、筹码机制：这些股东所拥有的是自己旗下的门店，和店内的股权比例不同，但是他们的筹码只能购买
比例不超过40%的商品。同时，门店后台里面还可以查到一个商圈状态，通过筹码与终端体系实现整体
管控。

3、分舵机制：每个区域都会有舵主和分舵股东，当这些分舵股东累计在舵主的银行完成49个招募后，便
可以获得公司发放的股权分红。

4、股权机制：分舵股东可以获得舵主发放的股权，同时还可以获得分舵发放的股权。

总之，肆拾玖坊以互联网为依托，采用社群营销和众筹模式的方式打造出全新的商业模式。其优势特点
主要体现在社群优势、众筹优势以及定制化优势上。同时，肆拾玖坊还通过参与众筹、加入社群、分享
有礼等多种玩法，吸引更多的消费者关注并参与到其品牌中来。
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