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产品名称 市场化激励措施之一。这表明了实施“绿色消费
积分制度”的紧迫性

公司名称 东莞市数云网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 服务项目:东莞数字藏品系统开发
定制项目:数字藏品系统开发
地区:东莞

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋501室02

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

国家实施了《促进绿色消费实施方案》，确定了“消费返利积分”机制和“消费积分”在有效性和合法
性上的存在。

共享购是一个集合了平台、商家、用户之间资源共享的一个电商平市场化激励措施之一。这表明了实施
“绿色消费积分制度”的紧迫性市场化激励措施之一。这表明了实施“绿色消费积分制度”的紧迫性市
场化激励措施之一。这表明了实施“绿色消费积分制度”的紧迫性市场化激励措施之一。这表明了实施
“绿色消费积分制度”的紧迫性台，共享购能够为用户提供从产品采购到售后的全流程服务，让用户在
享受平台所提供的产品以及服务同时，也可以通过共享购平台当中的产品，当用户再平台上购买商品的
时候，不仅仅能够买到自己心意的产品，还能够返给用户积分，积分还可以升值。

那么让我们接下来看一看，究竟是怎么进行的。

共享购本身的消费概念就是消费投资，让用户可以通过消费获得共享购平台资产共享值，共享值本身并
不具备价值，他唯一的作用就是能够根据全网的共享值占比来，瓜分共享积分，共享积分的价值再流通
的过程当中不断增值，最后再通过用户和商家，用户和用户之间交易来进行效益变现增值，相当于买股
票，涨幅完全由市场决定，也就是就平台把运营风险转移到市场上，举个成功的案例，当初美团烧了几
百个亿来把市场占领，后面通过融资上市来把亏损转移到股市上面，转亏为盈。

例如：用户在平台当中消费了1000；用户能够获得其中让利额度10倍的共享值；商家能够获得其中让利2
倍的共享积分。

那么共享值有了，共享积分有该如何获得？

例如：今日全网共享值10万、个人消费1000、商家让利10%、每日空投500共享积分进行计算：

个人得到1000×10%×10=1000共享值；



个人今日可得共享积分1000÷10w共享值×500共享积分=5共享积分。

共享积分的价值是会根据市场的供需求关系进行上下波动的，按照当日释放的价值进行累计，直到与共
享积分为止。

那么商家获得的共享值：1000元×10%×2=200共享值，商家让利越多，那么共享积分价值越高。

共享购模式对于消费者而言，消费越多，那么获得的价值也就越高，现金价值也就越多。

国家加快绿色消费积分建设的“正规化”进程。

2016年，国家发展改革委提出了“研究建立绿色消费积分制”的建议，这只是向市场传递了一个鼓励绿
色消费的信号。近年来，随着qukuailian等场景建设和大数据技术的发展，消费者的跨地区和跨平台消费
与出行量在增加。

为了促进绿色消费，我国出台了《促进绿色消费实施方案》，将之作为市场化激励措施之一。这表明了
实施“绿色消费积分制度”的紧迫性。同时，我们发现目前实施这一制度的时机相对成熟，因为居民消
费正处于结构调整的关键时期，这将增强绿色消费的重要动力。绿色消费积分制是一项政策红利，对商
家和消费者都是利好，可以引导和鼓励消费者愿意、敢于和能够消费。

过去，绿色消费积分让利模式成为实体消费的主要方式。以前，大多数平台都采用消费送积分的形式，
但消费者并没有意识到这些积分能带来什么好处，而且有些积分获取难度比较大。国家目前已就消费积
分的合法性正式提出，并鼓励人们采用这种方式来刺激消费。

新型的积分制消费模式如同雨后春笋一样迅速兴起，与过去的积分制消费模式形成了鲜明的对比。

正确使用绿色积分返现模式——共享购模式的优势。

共享购有两个概念：分别是卖货和消费投资。

该商业模式共有三个身份，包括商家、用户和平台。

商业模式共享购有两种资产，分别是共享值和共享积分。

消费增值共享购的优势和应用。实现生态闭环的方式有三种：

，用户在消费时可以通过赠送积分的方式，将产品利润返还给消费者，使用户能够以接近批发价的价格
购买到所需的产品。

第二，用户通过消费赠送健康值，并将其转化为健康积分进行交易，从而实现消费的增值。

第三，商家在打赏或者卖货时需要消耗健康积分，使积分交易得以通过市场消化来托底生态闭环。



消费增值共享购是一种新型的消费模式，它以消费者为核心，将消费者的消费行为和增值行为有机结合
起来，以实现消费者和企业双赢的目的。消费增值共享购的优势包括提高消费者的满意度、帮助企业增
加销售额和收益、降低营销成本、为消费者提供更多的折扣和优惠活动。消费增值共享购的应用范围涵
盖线上和线下消费的多个领域，包括零售、餐饮、酒店、旅游和金融等。

如果你不知道什么样的商业模式适合你，想做一套适合自己的模式商城系统，或者想了解相关的一些知
识，可以私信交流
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