
链动商业模式：快速引流裂变，创新“社交+电商”引领未来发展

产品名称 链动商业模式：快速引流裂变，创新“社交+电
商”引领未来发展

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 产品:积分商城会员商城
属性:源码定制
地区:东莞

公司地址 广东省东莞市东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋40
3室

联系电话 19957968337 19957968337

产品详情

链动商业模式是一种以社交电商为基础，通过社群分享和裂变来吸引和留住用户的商业模式。其核心在
于构建一个去中心化的商业生态系统，将消费者、商家、平台等资源进行高效整合，实现多方共赢的局
面。

在该模式下，用户可以成为代理或老板，通过推荐商品或推荐其他用户成为代理或老板来获得奖励。其
中，代理需要自选购一定价值的商品，而老板则需要推荐两个代理或更多用户成为老板。成为老板后，
用户可以获得更多的奖励机制，包括直推奖励、间推奖励和平级奖励等。

此外，为了防止恶意shuadan和保证平台的健康运行，链动商业模式还设立了帮扶基金机制。用户需要完
成任务才能解锁收益，否则只能获得80%的收益，剩下20%冻结成基金。这种机制可以防止恶意shuadan
和保证平台的稳定运行。

链动商业模式的特点在于以社交为核心，通过社群分享和裂变来吸引和留住用户。同时，该模式采用“
人、货、场”一体化模式，通过大数据分析和技术手段，搭建了一个高效便捷、安全可靠的商业生态系
统。

链动商业模式的优势在于：

1、高效整合资源：该模式能够高效整合消费者、商家和平台等资源，实现多方共赢的局面。通过构建去
中心化的商业生态系统，能够更好地发挥资源的协同作用，tigao整体效益。



2、快速实现引流：该模式以社交为核心，利用社群分享和裂变的特点，能够快速吸引更多的消费者和商
家进入平台，实现liuliang的快速积累。

3、tigao用户参与度和粘性：该模式通过提供各种激励措施，如红包、积分等来激励用户参与到生态系统
中来，同时为商家提供更多的曝光和转化机会。这种机制能够tigao用户的参与度和粘性，促进平台的稳
定发展。

4、优化服务tigao用户满意度：该模式不断优化服务流程和服务质量，tigao用户体验和满意度。同时为商
家提供更高效、更优质的解决方案。这种服务优化能够tigao用户的满意度和忠诚度，为平台带来更多的
用户和商家。

5、拓展市场扩大平台影响力：该模式不断拓展市场渠道和合作伙伴，扩大平台的影响力和覆盖面。同时
为商家提供更多的商机和收益。这种拓展市场的方式能够不断扩大平台的影响力和竞争力。

总之，链动商业模式是一种创新的“社交+电商”模式，它以社交为核心通过社群分享和裂变的特点，
快速实现引流tigao用户参与度和粘性优化服务。tigao用户满意度拓展市场扩大平台影响力，实现多方共
赢的局面具有很大的发展潜力。
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