
链动2+1商业模式：实现销售增长与品牌传播的新路径

产品名称 链动2+1商业模式：实现销售增长与品牌传播的
新路径

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

在当今的商业环境中，如何实现销售增长和品牌传播是每个企业都必须面对的重要问题。传统的营销手
段往往需要投入大量的资金和人力，而且效果难以保证。因此，一种新型的商业模式——链动2+1商业模
式，逐渐受到企业的关注。

这种模式以消费者为主体，通过分享和推荐实现销售增长和品牌传播，具有快速裂变、奖励机制、社交
电商和积分累计与兑换等特点，为企业提供了一种全新的解决方案。

一、链动2+1商业模式的核心概念

链动2+1商业模式是一种以产品为基础，以消费者为中心的商业模式。它通过设置奖励机制，激励消费者
参与并推荐他人加入，构建一个庞大的消费网络，实现企业与消费者的共赢。该模式的核心在于代理和
老板两个身份的设置，以及相应的奖励机制。

二、链动2+1模式的玩法

代理阶段

在代理阶段，用户必须选购指定商品或礼包，才能获得代理商身份，并享受直推奖和邀请有奖。

具体来说，用户通过分享和推荐，成功邀请两个用户购买指定商品或礼包，即可成为代理，享受直推收
益和邀请有奖。代理推荐他人购买商品或礼包，也可以获得相应的奖励。

2.老板阶段



当代理成功邀请两个代理后，即可升级为老板，享受更高的直推收益、见点奖和平级奖等福利。同时，
老板还可以获得团队见点奖，即下属代理每推荐一人购买商品或礼包时，老板可以获得额外的奖励。

平级奖就是比如A推荐了A1、A2那么A就成为了老板，那么此时A1也想成为老板那么他也推荐了B1、B2
那么A1也成为老板，此时A与A1平级，那么A就可以获取A1成为老板后收益的10%奖励。

三、链动2+1商业模式的特点

快速裂变

链动2+1模式通过设置代理和老板的升级规则，实现了快速裂变式增长。这种裂变式增长可以迅速扩大用
户规模和销售业绩，提高企业的营销效果和运营效率。

2.奖励机制

该模式设置了奖励机制，激励消费者参与并推荐他人加入。消费者在购买指定商品或礼包后即可成为代
理，享受直推收益和邀请有奖。

同时，老板还可以获得更高的直推收益、见点奖和平级奖等福利。这种奖励机制可以激发消费者的积极
性和参与度，促进销售增长和品牌传播。

3.社交电商

链动2+1模式通过社交电商平台进行推广和分享，可以充分利用社交电商的优势，提高用户的参与度和忠
诚度。同时，社交电商还可以增加品牌传播和口碑效应，提高企业的zhiming度和美誉度。

4.积分累计与兑换

用户在平台上的消费可以获得积分累计和兑换机制可以激励用户在平台上进行更多的消费增加用户的参
与度和忠诚度同时提高企业的营销效果和运营效率
。这种积分累计和兑换机制可以提高用户的粘性和忠诚度，促进企业的长期发展。

四、链动2+1模式的优势特点

链动2+1模式具有以下优势特点：

快速扩大用户规模和销售业绩；

提高用户的参与度和忠诚度；

提高企业的营销效果和运营效率；

增加品牌传播和口碑效应；

降低营销成本和提高投资回报率。
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