
拼商模式，微信拼团系统，拼团抽奖模式

产品名称 拼商模式，微信拼团系统，拼团抽奖模式

公司名称 微二云网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 深圳市南山区粤海街道海珠社区海德三道199号
天利中央商务广场702C11

联系电话 13924376557 13924376557

产品详情

拼商模式，微信拼团系统，拼团抽奖模式

引言：

微三云—30W商家共同的选择，选择源于信赖

软件商业模式设计，电商创业app设计

目前软件行业存在的五大难题：

一、信息差：甲乙双方信息不对称，存在价格混乱、资质、实力、质量良莠不齐等现象。

 

二、低价大：开发成本高，周期长，易错失风口.....

 

三、拓展性：不能灵活扩展与部署，如有改动需整个系统更新。

 

四、重复性：无法快速引用现有产品，相同功能需重复开发。

 

五、不可控：市面多以SaaS模式出售，企业的技术和数据掌控在服务商手中，风险高。



 

打造移动互联网供应链平台，以平台的力量凝聚软件行业生态，解决信息不对称问题。

微信拼团可以说现在非常的流行，各行各业的商家都纷纷发起拼团活动，效果都是不错的，这里微信拼
团又分为普通拼团、阶梯拼团、抽奖拼团、赠送拼团，怎么理解呢，其实不难，本文小编就给大家挨个
来介绍一下，看看这几种类型的微信拼团都有什么不同。

    一、普通拼团就是很常见的那种，几个人拼团成功就完事了，操作简单，粉丝参与也简单，属于那
种一看就懂的，市面上也以微信拼团小程序这种类型的微信拼团为主，其前身就是团购，玩过美团、窝
窝团、拉手网之类的团购软件，想必对这一块都不陌生。

二、拼商团是最近非常火的模式模式背景：1、任何一个平台都想要一个好的营销玩法，让用户裂变，销
售额增长，平台还能有所盈利

2、传统的拼团玩法对用户缺少吸引力，难以激发更多的用户参与，活跃，也导致留存率低。

有些营销模式风险较高，玩法复杂，同时也容易导致平台亏损，得不偿失。

“拼商模式”如何让用户主动参与，

主动分享？同时让平台盈利？

【升级版拼商模式】是一种“不伤人脉，参与即赚”的全新拼团营销模式，消费者通过参与平台的拼团
活动，从而获得心仪的产品，或可以获得额外的参与奖励；进而提升平台的用户活跃度，实现用户与销
售额双裂变。

活动时间设置：为达到更好的活动效果，每个拼团活动可设定在某个时间段用户才能参与，从而调动用
户的积极性。

举例：平台计划在【2020.7.1-2020.7.30】的每天10:00-12:00时间段内用户可参与活动。

99元的拼团产品，100人成团，中奖率3%，中奖人获得产品，剩余没中奖的97人，
购买的99元可以退回，并额外奖励1元。

产品选取

该模式适用于所有产品，当然，利润折扣较多的产品效果更佳。

拼团设计

为了快速成团与控制成本，需设计合理的成团人数和中奖概率。

奖励组合

建议从推荐、团队以及区域奖励组合设计，最大化推动用户参与



阶梯拼团则不然，比如某个拼团是3人团，按照正常的流程，当达到3人成团以后就结束了，但阶梯团还
有后手，若当前团达到更高的标准，比如5人团，8人团，10人团，就可以享受更低的价格，那么之前3人
团所支付的金额减去当前更高标准成团的金额，所产生的差价就原路退回到用户账号里，对用户而言，
这种阶梯团更为人性化。（启用阶梯团后，商品规格将失效，商品的价格及库存以阶梯团为准。）

抽奖拼团的意思是参与拼团的粉丝当满足某一条件时，有机会获得商家设置的奖品，奖品多样，更具趣
味性。抽奖拼团有两种模式，下面会介绍到。抽奖团使用步骤：新建抽奖商品（可通过“复制商品”功
能快速创建抽奖商品，创建后该商品存在于 “商品”-> “抽奖商品”->“仓库”中，每个抽奖团都需要
新建一个抽奖商品）。添加抽奖团（可通过“复制”功能快速添加抽奖团，复制后存在于“未开始”中
，需要重新选择抽奖商品以及修改时间等信息）。抽奖拼团又分为两种不同的抽奖模式：

模式一：活动结束时开奖：活动结束时，从所有组团成功的订单中随机选取指定个数的订单作为中奖订
单。

模式二：抽奖团组团成功时开奖：当在活动期间组团成功时立即开奖。（注意：奖品数量不要超过该商
品的“起团人数”）

无论是哪种模式的抽奖团，其奖品类型都可以设置为当前拼团的商品、金额原路退回、优惠券（可以是
系统优惠券，也可以是其他地方制作好的优惠券链接）、退款并赠送优惠券、空奖。还可以设置奖品数
量，活动时间，开奖是否给粉丝发送消息，同一个粉丝是否可以可以多次参团或者多次开团，抽奖团添
加好以后会生成单独的链接和二维码，也可以单独拿去使用。

三、赠送拼团也叫拼团有礼，这种类型的拼团和抽奖团有点像，但又不完全一样，赠送拼团是商家在后
台设置拼团成功后赠送积分、赠送优惠券或者是赠送物品（相当于当前拼团买一送一），与抽奖团不同
的是赠送团不需要抽奖，只要拼团成功就有东西赠送，以此来培养客户粘性。
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