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不止购买心理沙盘，还想成为“要好的伙计”

采购心理沙盘的客户，发自内心表达，希望能成为“要好的伙计”，让我感动了好长时间，也给我一些
压力 。要好的伙计，绝不是心理沙盘供货取货那样简单，而是除了这层关系之外，还能交流一些带有感
情方面的东西。在销售心理沙盘的这几年，也确实有几位“要好的伙计”。  

基于利益而建立起的合作关系，看似只能通过利益来维系。当前不少项目，是集成商或中间商过来合作
的。商品社会，大家都有利可图才能让各方心平气静，毕竟大家都付出了精力或调动了资源。可是项目
结束了，基本上也就不互动了。即便是逢年过节的问候，多数人也是基于“后面有没有合作”考量的。
人情之淡，由此可见。  

有医疗与教育资源的S总，给我一个心理沙盘与普通心理设备的清单，希望我按照他们公司的标准做个报
价。像这种集成商或中间商，这两年越来越多了，他们跟我们结成相对稳固的合作关系，在某一项目或
一系列项目上合作。

 

在我们报完价后，或许以前被其他心理沙盘厂家坑过，或许看过我写的心理沙盘日记，说我们给出的报
价真的很实在。在哪方面能做到什么程度，有不确定情况现在不敢承诺，我们都如实回答。这一点很打
动S总。最后他说，“有一天，我要成为，李总你认为的要好的伙计”。  

像S总所感受到的，合作方面，真诚直接，不藏不遮，应该在其他方面，也是能做到表里如一的。成为“
要好的伙计”，平时交流的就会超越了心理沙盘与3D心理沙盘，而是其他层面的东西了。  

 

从心理沙盘客户到合作伙伴，从合作伙伴再到可以谈心的朋友，不是所有卖心理沙盘的人能做到的，也
不是所有采购心理沙盘的客户都愿意这样放开自己。
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