
坐拥千万会员的山海优选模式了解吗？软件开/发+模式设计+微三云
大数据，微三云麦超分享

产品名称 坐拥千万会员的山海优选模式了解吗？软件开/
发+模式设计+微三云大数据，微三云麦超分享

公司名称 深圳市微二云信息技术有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 13929266321 13929266321

产品详情

坐拥千万会员的山海优选模式了解吗？软件开/发+模式设计+微三云大数据，微三云麦超分享

前文引言：

莞云晶抖云商城云平台系统优势： 第一、系统底层架构强：（优于同行）已稳定支持多家 100
亿营业额的平台，数百家过百万会员的商城平台，系统安全系数高，自带防黑客攻击 第二．系统延展性
强：（市场仅／有）支持多种功能应用功能扩展和多种模式结合的应用场景，挂售模式拉会员非常快速
，需要配合更多更新的模 式及应用进行落地及去泡沫，系统支持一键升级扩展的应用有社交电商模式系
统及应用、社区团购模式系统及应用、跨境电商模式系统及应用、挂 寄售批发零售模式系统及应用，短
视频电商模式系统及应用、众筹卖货模式系统及应用、共享购嗨购模式，乐分享模式，消费返利模式，
共享 WIFI 广告模式，有钱还众筹还债模式，区／块／链模式系统及应用、直播模式系统及应用、分红榜
模式系统及应用等等，并且每个月都要增加 2－3 个 模式应用 第三．系统支持多种分销模式：（同行独
／家）绩效管理、推广奖励、区域奖励、店铺等级奖励、奖励、分红榜、团队奖励，dailishang
第四．系统支持多种应用端口：（同行 ZUI
全）七网合一，APP、小程序，公众号、H5、douyin小程序、头条小程序、支付小程序
第五、支付方式灵活：（超乎你的想象）支持支付、支付宝、通联支付、合利宝支付、杉德支付。paypal
支付，皇家支付，区／块／链支付、汇 聚支付、通联快捷支付、通联 H5
收银台、零钱支付等等，而且在陆续增加中
微三云还提供众多市场风口模式，比如思购臻选秒杀模式、泰山众筹模式，太爱速 m
秒杀寄售模式，共享购嗨购模式，乐分享模式，消费返利模 式，共享 WIFI
广告模式，有钱还众筹还债模式，美丽天天秒链动 2+1 奖励模式，全民拼购模模式、社交盲盒系统，
盲盒社交电商系统、秒杀拼购 系统、预售拼购模式、拼商抽奖模式、广告电商模式等应用模式



电商运营+绿色积分模式+山海优选运营模式解析  

  一边使用用绿色积分的政策红利进行刺激消费，一边用绿色积分
兑换奖金，这种商业模式让山海优选一出场吸引了大量的用户企业的
关注。具体是怎么做的呢？今天小编带着大家了解山海优选运营模式

绿色消费积分机制：

消费力：由消费包产出，用于兑换消费包、兑换消费红包、兑换消费券

分成券：由业绩贡献分成，用于职务分成、市场分享奖励、释放消费力

消费红包：由消费力兑换，用于消费抵扣、兑换消费力、转赠

消费贡献积分：由抵扣消费红包数量产出，用于释放消费力

山海优选积分系统中消费力的五大减量：

1、每月同权日，权益通对消费力的通缩；

2、消费力兑换集团旗下上市公司股票进行通缩；

3、山海优选今年借壳上市后开通更多内部通缩通道；

4、元宇宙各种应用场景对消费力的消耗通缩；

5、商城海量交易对消费力的通缩；

参与用户注册实名后免费送一个初级消费包，每天做视频广告任务，分30天释放12消费力，消费力可以
用来继续复购消费包，最高可获得32%的额外消费力收益，消费力还可以用来出售（据daili介绍该积分目
前可以卖到20元左右一个），想要产出更多的消费力，就需要购买这些积分，来购买消费包。

同时，公司为了鼓励参与用户推广市场，吸引更多人来投资，设置了5级daili模式，分别可享有不同的分
红。接下来为大家详细介绍：

专员、直推10名有效用户，联盟贡献值达到50，总贡献值达到300，持有初级消费包，可享受平分15%交
易手续费分红，赠送一个初级消费包；

主管、直推15名有效用户，联盟贡献值达到500，总贡献值达到2000，持有低级消费包，可享受平分20%
交易手续费分红，赠送一个低级消费包；

经理、直推20名有效用户，联盟贡献值达到3000，总贡献值达到10000，持有gaoji消费包，可享受平分12
%交易手续费分红，赠送一个gaoji消费包；

总裁、直推25名有效用户，联盟贡献值达到20000，总贡献值达到60000，持有达人消费包，可享受平分10
%交易手续费分红，赠送一个达人消费包；



董事、直推30名有效用户，联盟贡献值达到80000，总贡献值达到250000，持有富人消费包，可享受平分8
%交易手续费分红，赠送一个富人消费包。

注：消费包减产机制，初级消费包不自动减产，低级消费包复购一次延长一天，中级消费包复购一次延
长两天，gaoji消费包复购一次延长三天，达人富贵包复购一次延长四天，富人消费包复购一次延长五天
，富豪消费包复购一次延长六天。

消费力及消费券集市：注册实名认证免费赠送消费包获得，通过做视频广告任务不断积累；通过消费券
集市积分点对点转/让获得，消费券与消费力可相互转/让

消费券集市转/让机制：消费力可出售/求购消费券，消费券与权益互通互兑

除此以外，山海优选还对外宣传：可零入可进行购买积分包，通过每天观看对应的广告，定期产出额外
积分，有着消除泡沫的模式，消费力积分可随时售出，消费力出售使需要一定的手续费。

山海优选对外宣传：

为了平衡市场，消耗泡沫，在参与用户将消费力转换为消费券是设置了手续费要求：

共富值小于3，扣除40%的手续费；

共富值大于等于3，扣除25%的手续费；

主管和gaoji，扣除20%的手续费；

经理和达人，扣除15%的手续费。

分成券：

l 分享实名认证用户获得分成券

l 分享用户兑换消费包获得分成券

l 用户市场职务每天可领取分成券

l 城市fuwushang每天可领取分成券

l 分成券价值与消费力等值，每天释放消费力，释放比例1%-3.5%，根据用户评级释放

消费红包：

l 消费力可以兑换消费红包（根据集市价格）

l 消费红包可以用于商城消费抵用

l 消费红包自动生成二维码可以扫一扫使用



l 消费红包可以通过手机号转赠

l 消费红包恒定价值1RMB

注：直接分享用户可以获得消费红包核销数量的60%的消费贡献积分；间接分享用户可以获得消费红包
核销数量的25%的消费贡献积分；商家可以获得消费红包核销数量的100%的消费贡献积分

市场收入：

l 分享新用户奖励0.6个分成券，连续6天任务，每天0.1个，中断不再奖励

l 分享用户兑换消费包可获得对应数量6%的分成券，有烧伤机制（以自身持有最大的消费包为准）

l 每分享一个会员实名认证后增加一点共富值（前三个月连续30天未完成任务共富值清零）

l 用户通过市场分享完成职务考评可获得一次性消费包奖励以及长期评级分成

l 通过一定条件成为城市fuwushang可获得每日城市分成，根据城市市场发展规模进行奖励

第二部分：绿色积分模式解读

消费增值经济模型+商业模式设计+绿色积分模式

一、核心逻辑1. 消费赠送积分，同时产品利润进入盈利池托底积分价值和卖出回购2. 每笔订单利润进池
利润金额*70%为赠送用户同等价值的积分，促使每笔新增消费进池资金的增长大于流通积分的增长，保
证积分价格永远单边上扬3. 积分卖出，用户兑换现金零钱提现时需要扣留20%回流到盈利池，促使每笔
新增积分卖出时盈利池的资金消耗比流通的积分消耗少，保证每笔卖出积分订单都推动积分价格单边上
扬

4. 2倍或3倍收益强制退出机制：所有会员消费获得的积分总量*积分增长后的价格，超过消费金额2倍或3
倍，则系统强制卖出用户积分余额变成零钱余额，强制退出，复投方可继续参与消费增值5. 前期用户退
出较快，积分价格增长较快，后期会逐渐增速降低，但始终保证积分单边上扬，到某个瓶颈期，新用户
进来获得积分较少，增长退出较慢时，前期获利用户会产生悲观情绪进行卖出积分，大量卖出积分后，
平台积分迅速减少，但盈利池资金减少比积分减少慢，积分再度快速上扬，重新激活市场进入一个新的
上涨循环6. 随着平台越做越大，进行天使轮-A轮-B轮-C轮-D轮等融资，融资后部分资金可以作为消费补
贴拉动消费，增加盈利池金额和积分加速上涨，让更多用户获利。7. zui终，平台发展到足够体量，用反
并购上市逻辑让用户积分兑换上市公司股份，通过证券市场二级市场增值变现，平台创始人和大团队长
根据贡献获得配股，锁定期过后交易变现实现财务自由。

备注：1.可以结合分销模型一起做支持直推奖+间推奖+多级别级差奖+平级奖+区代+市代+省代+股东加
权分红等分销逻辑



2.消费积分增长模型演算：比如用户消费1000，产品成本300，分销总波比300，平台利润100，进入盈利
池300，给消费者赠送210积分，积分起盘价是1元这个时候，当第一笔消费产生，盈利池总金额300元，
流通总积分210个，积分实时价格增值到1.43元第2个用户又进来消费1000，进入盈利池300元，赠送用户
价值210元积分（210元/1.43=147个积分），这个时候盈利池总资金为600元，总流通积分为357个，积分增
值到1.68元第3个用户消费1000，进入盈利池300元，赠送用户价值210元积分（210元/1.68=125个积分），
这个时候盈利池总资金为900元，总流通积分为482个，积分增值到1.87元。。。如此类推。。。每新增一
笔订单，积分都会单边上扬增长一次

当积分价格涨到4.76时，第一个用户持有的积分价值相当于1000元（210*4.76=1000），用户可以选择回本
卖出或者继续持有积分增值，当积分价格涨到14.29元（3000/210=14.29）第一个用户盈利3倍强制正式退
出，当积分价格涨到20.41元时（3000/147=20.41），第二个用户盈利3倍退出

。。。如此类推。。。。

3.卖出积分增长模型演算假设积分增值到9.52元的时候，第一个用户持有积分价值2000元，他消费才消费
了1000元还拿了产品，这个时候他想获利退出，那么他把价值2000元的积分卖出，平台给他结算80%就是
1600元，那么就是有400元回流到盈利池，盈利池实际减少了1600元而已，但是流通减少了价值2000的积
分，那么积分价格会往前增长上扬，。。。如此类推。。。

4.适用应用场景1）实体行业清库存：发行绿色积分，积分单边上扬增值，拉动消费清库存

2）老会员平台历史泡沫问题转化  老会员应付资产转化成消费币，让用户在平台消费产品，提货交付
，完成交割处理历史问题，交割同时赠送绿色积分，老会员的积分分批释放，同时推广新用户拉动消费
，获得正向增长盈利池，积分单边上扬，当积分增长的价格*老用户持有流通积分量=老用户应付资产价
值时，让老用户持有的积分能回本或者赚一部分退出，那么老用户的问题就逐步解决了，当平台把消费
增值的经济模型公布出去，所有用户都知道依托这个经济模型平台的积分是单边上扬的，而且随时有资
金可以托底回购积分，他们就更加不舍得把积分卖掉，还会继续消费获得更多的积分，平台逐步可以消
泡沫走上正轨。

3）怕走分销涉传，改消费增值用户返利模式：  很多平台之前用的是团队分销模式拉动会员裂变，但
是做久了团队长就会麻木，慢慢就不推了，另一个因素是，如果分销模式做的太合规又不好推，做的激
进了可能又涉传，那么改成消费增值用户返利的经济模型zui好不过，消费增值侧重用户本身的消费获利
，所以不需要太强的分销逻辑，都可以吸引用户下单和分享，就算只设置二级分销和区域daili，都能促
进团队裂变，平台模式更加合规合法。

4）平台运营新手启动平台：  对平台运营新手来说，或者对传统企业老板转型互联网平台推广运营的
人来说，选择什么平台机制很头疼，选择劲爆的分销模式模式容易涉传，选择合规的普通分销模式又推
不动，选择静态的返利模式容易涉及非吸，选择纯动态的返利模式又不好推广，那么，这个消费增值模
式既合规又简单粗暴，用户消费享受平台长期发展红利，消费送绿色积分，积分每天单边上扬增值，zui
后资本市场二级市场变现，几乎所有用户都能免费消费还赚钱，还不需要特别复杂的团队分销模式就可
以推广分享，不用担心涉传，是比较理想的起步模式。



___________________________________________________________________________________________
_____________________________________________________________________________

小编介绍：微三云麦超，微三云市场总监、资源总监，首席商业模式策划导师，我本人在软件kaifa和商
业模式策划行业至今已经9个年头，累计亲自服务5000+客户，期待能帮你找到合适的软件，合不合作您
说了算，我的服务您看结果，期待这次能帮到您！

地址：东莞市石排镇瑞和路1号松山湖高新技术创新园B座整栋

联系：麦总监（负一层电梯直上504）

备注：来公司需提前门岗报备并享受免费停车，免费梳理设计商业模式

公司：微三云集团（旗下子公司：莞云/鸿云/商二/商六/莞带/莞链/微三云大数据/二云信息/达丰云）

软件二次kaifa合作公司：星电/尾音/微云视/超越网络

公司规模：公司经营已超10年，整栋5000平方写字楼，年营业额1~2亿，全职员工300人（全职kaifa技术18
0人），服务过百亿级平台超过30家，服务过创业平台超过20万家。

资/质：双软认证企业，省高新技术企业，自主专利30多项，软著300多个

扩展阅读：

微三云网络科技有限公司，专注互联网软件系统开发及营销模式开发 10 年，国家高新企业、双软企业
ISO9001/ISO2000/ISO27001 认证 CMMI3 认证、知识产权管理体系认证 广东省守合同重信用认证、AAA
信用等级认证。 微三云科技-lingxian的软件系统开发提供商，作为一家专注于互联网系统开发的fuwushan
g，致力于帮助各行各行业电商转型升级，线上线下一体 化，公司以”让电商更简单”为愿景，获得客
户的yizhihaoping。微三云科技以数字技术、创新营销模式赋能商业，让您的项目不仅仅只是一套互联网 
系统，比较好用的应用系统有思购臻选秒杀模式、泰山众筹模式，共享购模式，乐分享模式，消费返利
模式，共享 WIFI 广告模式，有钱还众筹还 债模式，太爱速 m 秒杀寄售模式，美丽天天秒链动 2+1
奖励模式，全民拼购模模式、社交盲盒系统，盲盒社交电商系统、秒杀拼购系统、预售拼购
模式、拼商抽奖模式、广告电商模式。
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