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今天小路要和各位分享另一个美团上的赚钱项目，那就是卖【美团外卖会员】，当然本文不是纯分享，
还有其他的分析。 接下来，我将从这四个方面和大家聊聊。 1、赚钱：先从赚1块钱开始
2、为什么美团外卖卡可以做 3、卖美团外卖卡6个营销思路 4、美团外卖卡带来的三点启示
01、先从赚一块钱开始 很多人都想找个副业赚点钱，一直四处在找所谓靠谱的项目。
但是有些人一直处在一种“小钱看不上，大钱赚不到”的尴尬境地。 小钱看不上有几个原因：
其一是想赚大钱，完全看不上几毛钱、几块钱的生意。
其二是面子上过不去，担心自己分享做这件事情，被周边朋友瞧不起。
其三是不行动，迟迟不行动，哪怕看到别人赚钱了也不行动。 我在这里想告诉那些真想靠副业赚钱的各
位朋友，你们心中那些月入几十万的淘客大牛，微商大咖，他们做的很多生意，都是几毛、几分积累起
来的。 另外，希望各位知道，想赚钱，先把目标放小。
当你设定一个合理目标的时候，内心的压力会小，可调动的资源会更多，成功的概率也更大。
只有当你赚到个一块钱，十块钱，一百块钱的时候，才能持续的激发你赚钱的激情和欲望。
这也是不断验证你个人赚钱想法、实力的过程。 02、美团外卖会员卡 为什么可以做 1、受众广且刚需
现在上美团点外卖已经是一件很平常的事情了，下到五六线县城上到超一线大城市，几乎人人都需要。
所以对于推广者来说，受众广，市场教育的成本就降低了。
更重要的是，一周七天，一日三餐的时间里，点外卖是极其高频的行为。 2、高频且便宜
这张美团外卖会员卡，一共有6张5元无门槛券，原价15元，优惠价9.9元。
对于经常需要点外卖的人来说，这个价格其实是很实惠的。 3、裂变且赚钱
这个项目之所以能做的最重要一点是，每个购买会员卡的人，就会自动开通分销的功能。
而且平台还在系统里面设计了三个推广者等级：合伙人、高级合伙人和联创。
不同身份的推广者销售一张美团外卖会员卡得到的佣金是不同的。
比如合伙人卖一张会员卡可以赚1.2元，高级合伙人可以赚1.4元，联创可以赚1.6元/张。
这还是只是直属一级销售的提成，还支持二代、三代的销售分佣。
所以这个项目，是带有一定裂变属性的，只要有人推，你就等于是躺赚。
那卖一张9.9元的会员卡，只能赚一块多，真的能赚钱吗？
首先我们一起来看下小路一个小号做一周的情况，推广渠道只在朋友圈和微信群发了几次。
一共赚了191元，目前每天还有7、8块钱的新增收入，预计一个月可以赚到1000元。
对于你我这种普通人，一个月多赚了500、1000元还不够吗？不值得开心一下吗？
另外再看一个职业推广团队的收入，一个微商宝妈靠推广这个外卖卡，累计收入早已过万。



那小路分享这个项目，不是和大家说每个人都能赚几千几万元。
核心还是告诉大家，如果你想兼职副业赚点钱，先拿这个练手，哪怕只能赚到几块钱。
一定要记住，次业余赚钱，是很重要的一个阶段！
因为这个我项目我之前就写过简短的文章，有些人开始去执行了，有些人还有可能还有些手足无措。
所以，今天小路把一些小想法，小建议和大家做个盘点。
再次强调，感兴趣有执行力的人可以去做，不感冒的人当做思维的启发即可。 03、美团外卖卡
6个营销思路 1、外卖站点 既然是卖外卖的会员卡，所以思考一下，哪些人离目标客户最近？
a、外卖站长 每个区都有美团外卖的站点，如果你有关系，可以和站长进行合作。
他可以安排站点的每个外卖小哥在送外卖的时候附带一张小卡片，每个骑手也可以成为站长的下级。
b、外卖小哥 我之前把这个项目推荐过一个外卖小哥，让他印一些小卡片，在送货的时候附带上。
他告诉我效果不错，至少有20%以上的转化，还有自然的裂变。 c、外卖商家
你如果有外卖商家的资源，也可以联合他们在一些活动。
对于堂食的商家，自己也可以在桌上贴上二维码。
在这里一定会有人说，这是不可能的，美团外卖管的严，不允许随便放东西的。
但我想说，任何事情都是讲究方法的。 比如许多美团外卖的商家，依然会在外面里面放一张好评券。
如果你做任何事情，一开始就给自己设限，就很难做。 2、快递站点 a、站长
在许多小区有许多个人承办的快递站，每天都有几十上百号人会去取快递。
这就是的，就像以前我们淘客推广一样，专门去搞定这些站长，收入也是很可观的。
最简单的就是在快递站的门口，放一个易拉宝。 b、业务员
如果你是快递业务员，也可以自己印制一些不干胶贴，在一些包裹外卖贴上。
关于做快递包裹粉的生意，国内好几家公司都在做。 3、地推
地推是直到现在最接地气的，且有效率的方法。
你可以去一般所在城市的广场、公园支个摊，也可以在小区外面摆个摊。 现在很多小区里面都有开放的
集市位置，你只要打印一些名片，或者一个几十块钱的易拉宝就可以展业了。
之前有人听了我的建议，早已经行动起来的。 4、活动
因为9.9元的外卖卡，你直接销售一张，你都有1.2-1.6元不等的收入。
所以你完全可以做8.9元，玩法就是客户需要分享朋友圈/微信群，截图返现1块钱。
因为用户只要下单，你肯定是不会亏钱的，但只要她分享，就意味着你有更多赚钱的机会。
那么以上这四种玩法，是以销售外卖卡赚钱为主要目的的。
但其实这么便宜又刚需的产品，为什么不可以用来做客户关怀、拉新活动呢？ 5、打卡福利 可以在小程
序、社群内设置签到打卡的活动，比如连续签到15天或者一个月，可以获得一张美团外卖会员卡。 也可
以用返现金红包的方式，比如签到或完成某个任务，送6元现金红包，主打3.9元买6张5元无门槛的美团外
卖券。 6、社群福利 9.9元一张卡的成本其实不算高，作为商家可以设置满赠、抽奖等福利。
比如外卖商家可以设置点餐满多少次，送6张5元无门槛券，这样来锁定一些用户的消费。
而一些app也可以以此为拉新手段，凡是注册APP完成首单用户，即可获得外卖会员卡一张。
相信做过电商的朋友都很了解，花10元带来一个且下单的用户，是很划算的。
04、美团外卖卡带来的三点启示
为什么这次的美团外卖卡，我需要拿出来单独强调一次，因为还有以下三点让我感触很深。
1、优惠和成本兼顾 不管你是做平台还是做个人的社群、付费的服务，一定要让用户养成付费的习惯。
美团外卖可以不做9.9元的外卖卡嘛？ 当然可以，只要直接降个价格就行了。 但是这样的效果不一定比当
前的做法好，9.9元会员卡这件事情，美团外卖也是参考了传统电商做省钱卡的逻辑。
关于9.9元省钱卡的玩法，再次呼吁大家，思考与自己业务的结合点或者演化的方式。
另外，平台付出了一些成本，设置9.9元的优惠活动，这件事情是一举三得。
其一是平台让用户得到了实惠 其二是平台得到用户的订单和复购 其三是平台获得了渠道的免费推广 包
括这个活动的第三方平台，也借此做淘客app的拉新，设置了提现必须到app进行，这样的成本真的是很
划算。 2、执行力和验证
美团外卖卡推出不久，小路也有犹豫过，要不要分享一下，因为一定会有杠精的出现。
但我后来仔细想了一下，无论如何我必须体验这个玩法的流程、带来的效果，以及是否能赚钱。 所以我
快速的付费并且进行了一些测试，相比我付出的9.9元会员费，我得到的远比这多，何况里面的外卖券我
也是实际享受到的。
只有小路我自己亲自试验过，我才知道美团外卖联合渠道做这样的活动效果如何，用户是否关注。 也基



于此，我预判觉得接下来，类似于饿了么、腾讯/爱奇艺会员，还有拼多多等电商的省钱卡，可能也会加
入营销的活动中来。
如果去卖拼多多的4张5元无门槛省钱卡还可以赚佣金，我相信产生的效果一定是惊人的。
3、废铁与利剑 正如我刚才前面提到的，美团外卖会员卡不仅可以作为自己赚钱的项目，也可以作为自
己拉新促活的手段。 你我以及身边的人都会遇到各种类似的项目，但有的人把一个赚钱的项目当成了一
则新闻，而有的人则变成了一个赚钱的渠道。
所以真正的赚钱差距，不是会写点文案做个流程而已，更多的体现在认识、思维上的差异。
最后在提醒一下，这个活动是第三方平台联合美团推广的，活动力度能持续做多久还不太清楚。
所以它是一个暂时靠谱，普通人赚点零花钱的小项目。 各位把这个案例，当作学习和思考吧。
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