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产品详情

在当前时代，共享经济模式已经广泛应用于各个领域。其中，共享门店股东模式是一种创新的商业模式
，通过将实体门店与互联网平台相结合，实现线上线下的有机互动，为门店带来转型和发展的机会。

一、共享门店的优势

1. 降低创业门槛：通过互联网平台，有闲置资源、技能或时间的人可以在承担较少风险的情况下参与
门店经营。

2. 扩dapinpaizhiming度：与互联网平台合作，门店可以扩dapinpaizhiming度，吸引更多消费者。

3. 提高经营效率：通过互联网平台提供的高效经营管理方式，门店可以更好地了解消费者需求和喜好
，优化产品和服务；通过线上预订和支付，提高门店运营和财务管理效率。

4. 创新收益模式：除了传统的销售收益，门店还可以通过共享股东模式获得资金支持，用于门店扩张
、提升服务质量、推出新产品等，实现商业价值最大化。

二、共享股东模式

1. 共享股东不参与门店经营，而是享受自己带来客户所得的分红。他们不持有门店原始股份，也不分
享门店盈利，只根据自己带来的客户消费获得相应的分红。

2. 门店将部分利润分享给共享股东，但共享股东带来更多顾客。这种模式相当于薄利多销，通过吸引更
多客户消费来获取利润。



3. 分红比例由共享股东根据其贡献的共享基金多少决定。押金越多的股东，获得的分红比例越高。

三、应用场景

共享门店模式适用于各种类型的门店，如餐饮、零售、美容、教育等。通过门店股东模式，门店可以吸
引更多合作伙伴加入，扩大业务范围，提高市场占有率，增加品牌zhiming度和影响力。

四、共享门店系统

要实现上述引流策略，需要一套强大的系统支持，例如共享门店拓客引流系统。

该系统直接关联股东名下会员，根据商家利润设置、会员消费金额，计算出股东应得的分红。

实体店老板应以门店为核心，不断联合具备所需资源的人，实现资源、客源、资金的持续增加，才能做
好这个生意，成为成功者！
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