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产品详情

文解析 趣拆APP玩法模式+拆盒吧系统源码+盲盒系统
怎么运营？趣拆APP玩法模式+拆盒吧系统源码+盲盒系统，微三云邹锋兴

 

导读：

盲盒的商业逻辑（1）价格低：多数盲盒采用不同组合形式、按多量低价的销售形势，降低了消费门槛。
（2）利润高：盒内产品实际都是大规模标品，只是根据规划设计换个组合而已，这类产品成本极低，具
有较高的利润空间。（3）复购率：为了“积攒成就感”，消费者多半会持续复购，甚至会“端箱”购买
。（4）流通通畅：由于成套组合的需要，跟支付宝的“副卡”一样，自然形成了一个成熟的二手交换市
场，这解决了“闲置浪费”问题，形式上减少了人们的参与压力。

今天给大家分享的是盲盒系统成品源码搭建。

 

 

                                                   
趣拆APP玩法模式+拆盒吧系统源码+盲盒系统趣拆APP玩法介绍

 



趣拆APP玩法介绍：

抢盒子一共10个档位，加价20元递增(88-108-128-148⋯⋯288）

随机匹配，可能抢到88元盒子，也可能抢到288元盒子，抢到多少支付多少。

每人每天多可抢到150个盒子！

每抢到一个盒子有10元收益，不管抢到哪个价格的盒子，都是10元纯利润。抢到1个盒子，收益10元，抢
100个盒子，纯利润1000元。

 

 

如果抢到288的盒子，不能转卖，必须拆盒，拆盒是实物商品，直接发货，不用担心赔本，这个有机制，
288的盒子每抢到一百个里面多只有2个288盒子，那我们抢一百个盒子收益为1000元，除掉2个288，还剩4
24元！

这就意味着，我们每抢一百个盒子为一轮，一轮就能赚424元，另外还白嫖2件盲盒商品真实产品发货回
家！

 

举例：

比如我花了88元抢了一个盒子，要怎么赚钱？

有意思的点来了，我们明天可以加价20元(有转卖卡抢到就可以直接点转卖，下一场就可以卖出），也就
是88元抢到，108元卖出去，平台抽10元佣金，我们到手98元，纯赚10元！

那就有人就问了，这卖得出去吗？谁要？这个完全不用担心，会有大量的人去抢你的盒子，因为他抢到
了，他也可以加价20元卖出去，我们现在每天盒子供不应求！

直到这个盒子增长到288元停止，然后主要由团队长去消耗掉，为什么是团队长去购买消耗呢？因为团队
长的推广收益提现是有任务的，如果你是团队长，团队收益赚了500元，那你必须去买一个288元的盒子
，相当于赚了212元！

简单可以理解为团队长的推广收益变相降低，但终收益还是非常可观！这样形成良性循环，大大减少泡
沫，当盲盒溢价到288元可以说对于平台没有造成一丁点的泡沫，所以项目更加能循环长久运营！

动态收益：

团队中玩家每抢购一单，你将获得1个积分，积分每晚10点后结算，每天晚上12点前一定领取，过了12点
就清0了！根据积分数量不同，兑换金额不同，0-30积分价值3元一积分，参照下图，以此类推。

这个模式没有等级，但积分分为7个档位，我们可以理解为7个级别，团队推广收益存在级差，平级拿10
%奖励，每个团队长应该都理解级差的含义，老生常谈了，这个就不过多去解释。



 

 

后需要注意的细节：

经销商是什么？

邀请3个有效好友成为经销商，才能领取推广收益，如果你不喜欢推广只是自己玩，就可以忽略经销商。

?帮抢卷是什么？

帮抢卷是平台自动帮你抢盲盒的道具，每人每天可以看广告免费领150张。

?帮抢券使用规则?

帮抢券共6个选项，可单选或多选。数量分别为:1张、2张、5张、10张、12张、20张。

举例说明:

【单选】

如你只勾选了5张帮抢卷，抢购结束后会出现0或抢中5个盲盒，只有这两个结果，单选以此类推。

【多选】

如你同时勾选了1张和2张，抢购结束后会出现以下四种可能：

①没抢中0

②抢中1个盲盒；

③抢中2个盲盒；

④抢中1+2=3个盲盒

?抢到盒子60分钟内不付款每个盒子扣15元违约金，10块给平台，5元给卖盒子的用户，所以抢到盒子别忘
记付款！

转卖卡是什么？

转卖卡获得方式需要推广，自己的直推好友每使用帮抢卡去预约抢购（无论是否抢中）你都会获得一张
转卖卡，有转卖卡当天抢的盲盒，当天可卖！

你点了转卖后，盲盒是下一场才会卖出，每天三场的抢购时间是固定的，下午1点，下午5点，晚上9点。
举例：如果你是1点后点的转卖，那么5点场你的盒子被别的玩家买走，5点后点的转卖，那么9点场你的
盒子被别的玩家买走，以此类推。



 

结语：

盲盒的消费心理逻辑（1）激发好奇心：盲盒最直接的购买动机就是其人为制造的神秘感、稀缺性，这激
发了精力旺盛的年轻人去探索、发掘这类未知物品、低概率物品的好奇心。（2）体验惊喜感：拆盒本身
具有一定的体验性，而当消费者获得具有独特属性的产品时，又在消费和拆箱过程中得到了自我满足和
社交满足。（3）满足占有欲：对于很多消费者而言，拥有一件自己喜爱的物品，不仅可以作为陪伴，也
可满足自己心理层面的占有欲[7]。（4）具有互动性：一些概率性盲盒的消费，是一个持续的购买攒积
的过程，这产生了商家与消费者的持续强互动关系。（5）社交娱乐性：稀缺的盲盒不仅可以彰显个性，
也让年轻群体有了一定的共同话题基础，因此较强的社交属性、娱乐属性。故而，盲盒的购买往往吸引
年轻人扎堆消费。（6）成瘾性：盲盒的“分层概率”设计机制，容易让人受“成功欲、攀比心”的激励
而成瘾，并盲目投入与收益严重不对等的消费。
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