
消费增值：创新商业模式（绿色积分）

产品名称 消费增值：创新商业模式（绿色积分）

公司名称 广州市海宏网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市天河区中山大道中1001号4栋二楼230房（
仅限办公）（注册地址）

联系电话 19902240261 13544444695

产品详情

在当今竞争激烈的商业环境中，消费增值商业模式以其独特的创新性和激励性，为消费者和电商平台带
来了双赢的局面。通过将消费者的消费行为与公司的利润增值相结合，消费增值模式为参与者提供了全
新的购物体验和投资机会。本文将对消费增值商业模式进行详细解析，探讨其玩法、特点和成功因素。

一、消费增值商业模式解析

消费增值商业模式的核心是通过创新的方式将消费者的消费行为与公司的利润增值相结合。在消费增值
模式下，消费者在平台上进行消费后，将获得一定比例的积分或返利作为增值收益。这些积分或返利可
以用于抵扣商品费用、兑换礼品或参与更多优惠活动，从而激发了消费者的购物热情和忠诚度。

同时，消费增值模式还通过合伙人制度和团队的设置来吸引销售者和团队参与。参与者需要累计消费满
一定金额才能升级为合伙人，并获得直接推荐的人消费金额的一定比例作为提成。

二、消费增值商业模式的玩法

1、注册账号与完善信息

消费者需要在平台上注册账号并完善个人信息。同时，可以选择关注平台的微信公众号或加入平台的社
交媒体群组，以便获取更多的优惠信息和活动信息。

2、消费增值

消费者在平台上进行消费后，将获得一定比例的积分或返利作为增值收益。积分可以用于抵扣商品费用
、兑换礼品或参与更多优惠活动。同时，返利可以按照一定比例提现到银行卡或用于平台消费。

3、推荐销售与获取提成



销售者可以向朋友、家人或同事推荐平台上的商品，并获得一定比例的提成。提成的金额将根据推荐者
的级别和被推荐者的消费金额而定。同时，推荐者还可以通过积分兑换获得更多的优惠。

4、组建团队与获取分红

团队可以组建自己的团队，并获得团队成员的消费提成和分红。团队成员的消费金额和级别将决定团队
的提成和分红金额。同时，团队还可以通过积分兑换获得更多的优惠。

这个模式积分价值只增不跌，假设平台是的产品是1000元，那么A购买1000元产品，平台会拿取30%放入
资金池，然后平台拿30%铸造70%的积分价值给A，那么A可以获得210积分价值，假设现在平台积分是1
元一个那么A就可以获取210个积分，那么此时积分为300/210=1.43。那么B也购买了1000元产品，那么平
台拿取300元放入资金池，铸造70%的积分价值给B，那么B可以获得210的积分价值，此时平台积分价值
是1.43，那么B可以获得210/1.43=147个，那么此时平台积分价值为600/（210+147）=1.68元，以此类推。
那么用户提现的时候，平台也会拿取手续费放入资金池，确保积分价值的增长。

三、成功因素分析

消费增值商业模式之所以能够取得成功，主要得益于以下几个因素：

1、创新性的商业模式设计：消费增值模式打破了传统的电商模式，通过将消费者的消费行为与公司的利
润增值相结合，为消费者提供了全新的购物体验和投资机会。这种创新的商业模式设计吸引了大量消费
者的关注和参与。

2、强大的激励制度：消费增值模式通过提供积分、返利、提成和分红等奖励机制，有效激励了消费者和
销售者积极参与。这些奖励机制的设计不仅增加了消费者的忠诚度和黏性，还促进了销售者和团队的积
极性，形成了良好的用户口碑和业务推广效果。

3、优质的产品和服务：消费增值模式下的电商平台通常提供优质的产品和服务，以满足消费者的需求和
提高用户的满意度。这些优质的产品和服务不仅吸引了大量消费者的关注和购买，还进一步增加了用户
的忠诚度和黏性。
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