
在内地可以续签香港户口嘛？（香港优才续签）

产品名称 在内地可以续签香港户口嘛？（香港优才续签）
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联系电话  13826542274

产品详情

香港优才续签总体上不难，转永居是需要重点考虑的。

一、9成5的续签成功比例，还担心什么？

每一位咨询我的朋友，在我和聊优才计划的时候，多多少少都会问一下后续续签的问题。今天呢，就通
过一批数据，给大家一个直观的感受，也就是香港优才计划的续签申请审批统计数据情况：

香港优才计划的续签数据

就上图而言，可以看到，如果把2020年、2021年、2022年的所有成功获批延期的数量求和是1902，这3个
年度所有申请延期的数量求和是1994，那么算一个概率就是95.39%，也就是香港优才计划的总体的续签
成功概率是95%+。对比香港优才计划的申请成功概率在25-30%之间浮动，我觉得对于大多数申请人还是
考虑一下第一步怎么走好（大佬忽略申请，直接考虑续签就好了），拿到了身份后续的操作空间还是非
常大的。

二、续签成功的朋友大概有哪几种情况？与香港联系如何？

对于这95%的通过率，那就我身边朋友的情况，直观的感觉就是可能有8成的朋友还是在内地定居，或者
就是至少前面3-5年都是会继续在内地定居生活的，他们每年能来香港的时间差不多都是低双位数的时间
，也就是那么10天20天的。但是呢，我所认识的人，目前为止没有一个人申请延期被拒的，全部都顺利
拿到了续签。所以，我总体觉得优才计划的续签是非常容易的。

当然了，虽然大家的延期申请都被批准了，但是拿到的续签年限可能有所不同。按照官方的指导，第一
次续签是给3年的续签，但是实际情况是，入境处给有的朋友批了3年的续签，但是部分朋友只批了1年或
者2年的续签，这个就和大家与香港的联系有很大关系了。

举个例子，比如有的申请人自从优才通过之后，一直不来香港，配偶和子女也没有人在香港定居，也就
是一家人过了优才之后完全和香港没有联系，在这种情况下续签，通常入境处不会拒签，而是给1年的续
签。这1年算是一个警告。在这1年期间，如果表现比较好，和香港联系较多，那么很大机会还是可以拿



到一个3年的续签。如果还是一直没有联系，那么有可能还会拿到一个1年的续签，也有可能入境处就直
接拒签了。我说一个真实的案例，就是我一个合作伙伴，通过优才之后一直没有在港生活，第一次续签
只拿到了1年的续签，在这1年期间和我合作一起做移民服务，作为我的员工顺利拿到了3年的续签。在这
一年期间，我的合作伙伴虽然一家人也是一直在内地，但是因为他与香港存在工作联系，也是顺利拿到
了3年续签的。

另外一个情况就是申请人和香港有着非常密切的联系。比如，一家人在香港定居生活，完全落实了在港
定居的要求。有的人是配偶和子女在香港，配偶在香港工作、子女在香港读书。有的情况是个人在香港
定居工作，配偶子女在内地。甚至于，有的人在香港有一份工作，外派到内地或者海外工作，虽然人不
在香港，但是公司主体在香港、在香港有工资流水和强积金。甚至于说，配偶有一份在香港的工作，一
家人在内地定居生活。在上述的情况下，都是很大机会拿到3年的续签的。

此外，就是有一些可能给到1年、2年或者3年续签的情况，这个就是因申请人情况而已、因入境处处理官
员的主观印象而已。我有认识2个朋友，一个人是单身，续签前3个月来香港，找了一份工作、在亲戚家
住着，但是最终只拿到1年续签。另外一个case，一个朋友有家庭，也是差不多续签前3个月来港，孩子找
了学校，一家人在香港定居，顺利拿到了3年续签。我还有认识朋友，也是一直在内地，然后做兼职卖保
险，有的续签2年有的续签3年。同样的，包括自己开公司的，也是有1年、2年和3年的情况发生的。就是
大家在续签的时候，平时多做一些联系材料还是挺好的，花不了太多钱，主要是平时花点精力搞一搞，
对于续签与转永居都是有好处的。

三、不来香港，为了续签我要花多少钱？

这里呢，我就只能做一个最基本的费用预计哈。实际花多少钱，这个就因实际情况而已了。

（1）和我一起合作，做做移民啥的业务啦，我的远程员工。

这个是有钱赚的，不需要自己的开销，就是需要自己花时间做事情啦，毕竟除了内地的主业，还有一份
副业嘛。

（2）给亲友的香港公司远程打工（兼职、全职都可以）。

看具体情况怎么样子啦，那每个月的强积金费用要自己付的，一个月1-3千块钱了（强积金类似一个定投
的基金，是退休金的作用，所有钱不管赚了、亏了都是自己的，不会有交给政府统筹的，都是到个人的
账户）。如果是真实的打工，那就肯定是赚钱的嘛。

（3）兼职卖保险，要有一些工作业绩。

如果是有资源，这个是赚钱的，看自己能卖出多少的保险啦。做保险呢，核心也是要有单子的，不能一
直没有单子、没有收入，那就相当于啥都没做嘛。如果是自己给自己或者家人买保单，因为公司发的佣
金都是自己赚了，其实也是省钱的方案。具体我也有认识靠谱的做保险的朋友，也可以介绍大家具体聊
一下。

（4）自己注册公司，需要做一些合同流水。

公司注册费用+开银行账户，一般1w港币搞定。每年的基本运作费用1-5k人民币吧，具体金额多少看公司
的情况，毕竟要做年审+审计的。那要不要给港府交税，这个就看申请人个人的

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

