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产品名称 绿色积分消费模式再升级，创新消费增值引领新
趋势

公司名称 广州市微码互联科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 天河区中山大道379号联合社区东区

联系电话 13480273125 13480273125

产品详情

在当前的商业环境中，消费模式正在经历深刻的转变。过去，消费者主要基于价格、功能等因素来做出
购买决策。然而，随着社会进步和消费者需求的变化，消费者越来越重视购物体验、品质和服务。

在此背景下，消费增值模式应运而生，该模式通过在购物过程中为消费者提供更多额外价值，推动更加
可持续和互利共赢的消费模式。

消费增值模式的核心在于将每笔订单的一部分资金作为让利，以积分或奖励的形式赠送给消费者。这些
积分或奖励不仅可以在未来的购物中作为现金使用，还可以享受更多的增值服务，例如会员特权、优惠
券等。

消费增值的模式是通过以下步骤来玩的：

1、确定商品价格和成本：首先需要确定商品的价格和成本。以100块的商品为例，假设70%是产品成本，
那么30块就是可以用来做积分拖底的资金。

2、创建资金池并赠送积分：将这30块放入一个资金池中，同时用户下单购买该商品后，平台会赠送价值
30块*70%的积分给到用户。

3、初始积分价值和资金池比例：初始时，每个积分价值1元，资金池和积分的比例为0比0。

4、调整积分价值和资金池比例：当有用户下单后，资金池和积分的比例会变成30：21。此时，积分的价



值就会升值，从1元上升至1.43元。

5、下单用户获得积分：当第二个用户下单后，平台仍会向池子内投入30元，同时给予该用户21*70%个积
分。此时资金池内就会有60块，同时发行了21+14.7个积分。

6、继续调整积分价值和资金池比例：此时，资金池和积分的比例为60：35.7，积分的价格就从1.43元升
值到了大约1.68元。

通过以上步骤，消费增值模式实现了用户在购物过程中获得更多额外的价值，商家通过提供积分等方式
吸引更多顾客并提高顾客的忠诚度，平台通过向商家收取费用等方式获得收益并实现商业模式的可持续
发展。

这种模式将消费者、商家和平台紧密相连，形成了相互依赖、互利共赢的生态系统。

对于消费者而言，消费增值模式带来更多实惠和优质服务。消费者在购物过程中获得的不再仅仅是商品
或服务本身，而是通过积分或奖励获得更多回报。这种模式大大提升消费者的购物体验和满意度，同时
也有助于培养消费者对商家和平台的忠诚度。

对于商家而言，消费增值模式是一种新的营销手段和竞争优势。商家通过向消费者提供积分或奖励来吸
引更多顾客，并提高顾客的忠诚度。此外，商家还可以利用消费者的购物行为数据进行精准营销，提供
个性化服务和产品，进一步提升消费者的满意度和忠诚度。

对于平台而言，消费增值模式有助于吸引更多商家入驻，形成良性竞争生态。随着商家数量的增加，平
台商品种类和服务质量也会得到提升，从而吸引更多消费者。同时，平台还可以通过向商家收取一定费
用来实现商业模式的可持续发展。

总之，消费增值模式是一种创新的商业模式，它将消费者、商家和平台紧密相连，形成了一个互利共赢
的生态系统。这种模式不仅提升消费者的购物体验和满意度，还为商家提供新的竞争优势和营销手段，
同时有助于平台吸引更多商家和消费者，实现商业模式的可持续发展。

在共享经济成为大趋势的今天，你可以选择不参与其中，但你无法阻止竞争对手利用消费增值模式来提
升业绩和扩大市场占有率。当你在依赖所谓的“忠实客户”来维持经营时，也许别人已经通过消费增值
模式实现了新客户的翻倍增长，甚至已经开始瓦解你的核心客户群体。必须明确的是，市场不会等待你
，时代也不会等待你。
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