
新型众筹卖货模式留住用户

产品名称 新型众筹卖货模式留住用户

公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

在过去的几年里，阿里巴巴的营业收入增速和销售费用增速一直是关注的焦点。从数据统计中可以看出

，2020年至2021年期间，阿里巴巴的营业收入增速和销售费用增速在不同季度呈现出了波动和变化。

从正常商业逻辑的角度来看，销售费用增速持续超过营业收入增速，表明公司的商业模式可能正在面临

挑战。这可能是因为竞争加剧、市场环境变化或者公司的运营策略不再有效。

传统电商行业也面临着类似的问题。传统电商主要依靠销售商品来获取利润，但随着竞争的加剧和市场

的变化，这种模式变得越来越困难。此外，为了吸引用户和留住liuliang，传统电商还需要进行大量的广

告宣传和直播带货，这会导致利润率下降并且增加资金风险。

此外，传统电商在留存用户方面也面临着挑战。为了留住用户，传统电商需要进行各种营销手段，如赠

送虚拟积分。然而，这些手段往往只能用来抵扣消费，不能直接提现，因此用户的实际留存效果可能会

受到限制。



为了解决这些问题，新型的众筹卖货模式被提出。这种模式可以帮助电商平台留住用户和liuliang，并且ti

gao平台的利润率和降低资金风险。

众筹卖货的流程是怎样的：首先，用户需要在电商平台消费并成为会员，每次消费后平台会赠送同等价

值的购物币给用户。用户可以使用购物币参与平台设置的众筹活动。

其次，众筹卖货的流程是逐步增长的。每期众筹的数量会根据一定的增长率进行计算，例如每期增长40

%。第一期众筹的数量为1000，如果每期增长40%，则第二期需要众筹1400个，第三期1960个，以此类推

。众筹成功后，会根据一定的规则进行奖励的发放和购物币的退回。与传统的众筹模式不同，传统的众

筹模式是直接用现金参与，而众筹卖货是在用户消费之后赠送等价购物币去参与。

用户使用平台免费送的购物币去众筹，众筹失败也不会有损失，但用户众筹成功就直接躺赚。运用这个

模式合理运营，是完全不会存在泡沫问题的。

总的来说，众筹卖货模式是一种具有吸引力的商业模式。它可以留住用户和liuliang，tigao平台的利润率
和降低资金风险。然而，这种模式也需要遵循一定的规则和策略来确保其成功实施。
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