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产品名称 天猫自营和直营哪个更好入驻？如何提高入驻成
功率？

公司名称 四川爱店家企业服务有限公司

价格 189.00/件

规格参数

公司地址 四川省成都市天府大道中段500号东方希望天祥
广场

联系电话 13258150643 13258150643

产品详情

天猫自营和直营哪个更好入驻？

. 了解天猫自营和直营的区别

天猫自营是指品牌商家自己在天猫平台上开设店铺，自行经营和管理，享受天猫提供的一系列服务和资
源。而天猫直营是指天猫平台直接运营和管理的店铺，品牌商家将商品委托给天猫进行销售。

2. 自营和直营的优势和劣势

自营的优势在于品牌商家可以自主经营和管理店铺，有更大的自由度和灵活性，可以更好地掌握产品和
市场的情况。同时，自营店铺也能够享受天猫提供的一系列服务和资源，如品牌推广、物流配送等。然
而，自营也需要投入更多的人力、物力和财力来运营店铺。

直营的优势在于天猫平台具有更强的品牌影响力和用户，可以更好地推广和销售商品。同时，天猫直营
店铺也能够享受天猫提供的一系列服务和资源，如品牌推广、物流配送等。然而，直营也意味着品牌商
家需要将商品委托给天猫进行销售，对于品牌商家来说，可能会失去一部分控制权。

3. 如何入驻成功率

（）准备充分的资料：品牌商家在申请入驻天猫时，需要提供相关的资料，如公司注册证明、品牌授权
书等。准备充分的资料可以入驻的成功率。



（2）具备一定的品牌影响力和市场竞争力：天猫平台注重品牌和产品的品质，具备一定的品牌影响力和
市场竞争力可以增加入驻的成功率。

（3）了解天猫平台的规则和要求：天猫平台有一系列的规则和要求，品牌商家需要了解并遵守这些规则
和要求，以入驻的成功率。

（4）与天猫平台建立良好的合作关系：品牌商家可以与天猫平台建立良好的合作关系，通过与天猫平台
的合作，入驻的成功率。

（5）提供的产品和服务：品牌商家需要提供的产品和服务，以满足消费者的需求，入驻的成功率。

总结：

天猫自营和直营都有各自的优势和劣势，品牌商家可以根据自身情况选择适合的入驻方式。为了入驻的
成功率，品牌商家需要准备充分的资料，具备一定的品牌影响力和市场竞争力，了解天猫平台的规则和
要求，与天猫平台建立良好的合作关系，提供的产品和服务。
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