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了解更多：

应用热点——微三云短视频电商优势

 

1、账号独立：主播拥有独立账号，佣金独立计算，主播+卖货佣金清晰呈现。

 

2、素材同步：商品素材可一键同步至多个应用，tigao商品图文传播效率。

 

3、全新模式：全新推出“短视频/小程序+社交电商”，卖货成交更便利。

 

4、奖励模式：多种奖励模式可灵活搭配，促成平台、主播、用户三方收益。

 

5、双重奖励：首创“主播+推广员”双重奖励，刺激主播输出更优质内容。

 



6、灵活组件：可搭配营销系统、分销系统、会员系统搭建商城销售体系。

 

应用热点——微三云5G直播系统（小程序、公众号、APP、H5多端适用，全面对接供应链）

 

（1）小程序：微信小程序直播,轻量化小程序直播，免liuliang、免资质，快速接入，降低直播带货门槛

 

小程序电商直播：适用于平台化运营，通过小程序一体化入口、主播分佣，开拓增量市场。

 

（2）公众号：公众号电商直播，适用于平台化运营，通过搭配云店奖励，打造万店同源直播店，快速裂
变。

 

（3）APP：云视商，适用于教育类直播，通过多机构多主播招募，实现在线知识付费。

 

应用热点——直接电商全链路方案（40+应用搭配，构建线上线下营销闭环）

 

吸引种子用户（通过“短视频”关联商品快速筛选用户，持续导购。）→沉淀私域liuliang（结合“活码
”打造个人微信（群）沉淀用户）→促进线上成交（直播+云平台电商功能组件，如：拼团）→线上线
下闭环（结合“积分商城”，直播导购线下消费，奖励积分线上兑换）→快速裂变客户（结合电商标配
“分销奖励模式”，快速裂变用户）→促进线下成交（“直播+订金+门店自提”引导用户线下体验/交易
）→丰富平台商品（对接“供应链系统”解决直播电商货源问题，tisheng平台销售额）→加强品牌认知
（结合“微官网”，以图文、视频展示品牌资讯，强化企业形象）→更多（近40种营销应用，可任意组
件搭配..）

 

应用热点——微三云拼商模式功能亮点

 

（1）奖励组合：可将推荐、团队以及区域奖励组合设计，最大化推动用户参与。

 

（2）快速zhangfen：通过拼团低价购买，额外奖励刺激参与，结合分销奖励快速裂变用户。

 



（3）多种玩法：可自行设置随机抽奖、团长必不中、团长必中，随机改变营销策略。

 

（4）额外奖励：除了拼团抽奖，还有额外现金与购物币奖励，刺激消费转化、留存。

 

（5）参与有奖：用户无论是否中奖，平台都有额外的奖励，不伤人脉，参与即赚。

 

（6）多种收益：商家、推荐人、参与方......均可达到自己的目的，通过该活动收益。
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时至今日还有人在玩盲盒？

为什么盲盒模式出现几年了至今仍有市场？为什么盲盒模式能够让平台与用户都爱不释手？自然是因为
盲盒模式具备稳健的运行逻辑与无限的发展潜能。

几年前，泡泡玛特凭借新奇的盲盒模式一炮而红，盲盒模式也正式出现在了人们的视野中。无数商家发
现，盲盒本身自带的属性能够促使消费者进行消费，与普通的商业模式相比，盲盒模式完全赢在了起跑
线上。那么，加上转卖系统的盲盒模式又会产生怎样的效果呢？我们一起来了解一下米克盲盒的盲盒转
卖模式吧！

那么到底什么是盲盒转卖模式呢？

盲盒转卖模式其实很好理解，模式主要由两部分组成，一是盲盒电商，二是转卖系统，二者不可缺其一
。盲盒转卖模式通过购买盲盒为核心，主打消费+转卖一条龙服务，通过优惠价购买盲盒与购买盲盒的
一系列后续服务给予用户更多奖励，以此吸引用户留存分裂，达到平台既定liuliang与业绩。

那么米克盲盒的盲盒转卖模式怎么玩呢？

玩法介绍：

1.盲盒设有7种不同价格分别为：39元、99元、199元、299元、599元、1999元、9999元（其中还包含大量
额外福利如：高端手机、平板电脑、精美家电）

2.开盲盒，产品满意可选择提货收货，产品不满意可选择转卖赚钱

3.首次抢购99元盲盒，自己可以获得10元奖励，分享朋友可获得20元奖励（直接分享会员消费达到500元
可提取流水）

4.每款商品盲盒每天多可购买10次，全天可以购买，每天定量发布盲盒数量

5.每日抢购转卖，次日货款到账

6.24小时转卖：商品溢价1%-1.5%，每月净收30%-45%。



奖励制度：

动态收入：

会员分享1人可获得日流水0.3%的奖励

团长分享6人或以上有效账户（每人5000元消费以上为有效）可获得日流水0.5%的奖励（赠送100平台积
分）

代理商伞下20个有效账户，可获得伞下日流水0.7%的奖励（赠送500平台积分）

服务商伞下200个有效账户，可获得伞下日流水0.9%的奖励（赠送1000平台积分）

分公司伞下500个有效账户，可获得伞下日流水1.2%的奖励（赠送3000平台积分）

钻石股东伞下1000个有效账户，可获得伞下日流水1.5%的奖励（赠送1000平台积分）

注：服务商以上级别平级奖10%，提现50起提20的倍数，T+1到账，1%手续费

团队收入：团队管道收入，团队用户拆盲盒，都有分级奖励，按照不同等级发放对应可得的奖励。可能
一天收入几百、几千、几万、几十万不等。

玩法清楚了，具体参与可获得多少奖励呢？我们举例看看：

假如购买39元盲盒，日净收39.4元，周净收41.8元，月净收51元，年净收185元；

假如购买99元盲盒，日净收100-101元，周净收106-109元，月净收130-145元，年净收465-647元；

假如购买199元盲盒，日净收201-202元，周净收214-221元，月净收260-290元，年净收930-1295元；

假如购买299元盲盒，日净收302-303元，周净收321-331元，月净收390-435元，年净收1395-1942元；

......

以此类推，购买的盲盒价格越高，可获得的奖励就越多，净收就越多。

以上说明与例子我们可以看出，盲盒转卖模式可以为用户与平台带来很多益处。这一模式能够让用户与
平台站在同一方向上，共同努力，互帮互助，从而形成用户与平台双向互惠的共赢局面。

都说商业模式能够奠定一个平台发展的基础，盲盒转卖模式就是能够为平台铺路的好基础。盲盒转卖模
式与一般盲盒模式相比，既创新又稳定，既能因模式特色吸引用户，又能够靠模式的底层运行逻辑留住
客户，这样的模式我们凭什么错过呢？2008年淘宝崛起，2012年天猫飞升，2016年拼多多爆火，我们已经
错过了那么多，这一次还要再错过吗？

小编在电商行业工作多年，该见识的都见过了，该掌握的都掌控了。这些年积累下来的人脉与经验如果
只留着自己用未免有些浪费，所以，为了帮助刚入行业四处摸索的“有志之士”，小编决定将所了解到
的所有可渠道向大家开放，想了解模式详情或寻求合作的人都可以向小编咨询哦！
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扩展阅读：

微三云资源总监邹锋兴先是带领大家回顾了一遍微三云产品发展史。从2013年开始，微三云就深耕移动
互联网软件研发，历经8年，已经拥有互联网最核心技术沉淀，奠定了电商系统研发的高起点。

更多干货内容，详情请看网站https://zfx.wsyguanyun.com
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