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链动2+1模式在私域电商中的运用及解决1、2号位难题的策略

随着互联网的快速发展，电子商务逐渐成为人们购物的主要途径之一。在众多电子商务模式中，私域电
商（Private Domain E commerce）因其独特的优势和特点而备受关注。私域电商主要是借助微信公众号、
小程序、社交媒体等渠道，通过用户自主关注、授权等方式，以积累用户数据为基础，实现与用户之间
紧密、有效的交流和营销。而在私域电商中，分销模式是一种重要的推广方式。本文将重点介绍链动2+1
模式在私域电商中的应用以及如何解决1、2号位难题。

温馨提示：门门是技术开发方，文章仅作为开发需求者的模式及案例参考，与平台没有任何关系，玩家
勿扰谢谢！

一、链动2+1模式的优势

链动2+1模式是一种简单且易于复制的分销模式。该模式通过设置直推奖、团队见点奖以及平级奖等奖励
机制，激励会员积极推广产品并吸引更多用户加入。同时，该模式具有以下优势：

走一留二：每个参与的用户团队成员都会给你带来2笔订单收益，只要团队在发展就可以无限链动下去，
给帮助平台推广的会员带来无限的想象空间。

上帮下扶机制：老板所有的收益都是锁仓30%，需要把一开始贡献给上级的1号位和2号位的成员培养成
老板才能解锁收益，否则30%会回流到平台。

模式简单：市场容易复制；二级分销机制，逆向思维，合理合规，能突破传统分销模式超过两级限制，
合理又能激励用户的分佣机制。适合做起盘引流、打造爆品。

二、链动2+1模式在私域电商中的应用



在私域电商中，链动2+1模式可以应用于产品推广、品牌建设以及会员裂变等方面。通过该模式，平台可
以快速吸引用户关注并提高产品销量。同时，该模式还可以帮助平台打造爆品、积累用户数据并提升品
牌度。

三、解决链动2+1模式1、2号位难题的策略

在链动2+1模式中，1、2号位是至关重要的位置。如果1、2号位不动，将会对整个模式的运行产生影响。
为了解决这个问题，可以采取以下策略：

设立帮扶机制：平台可以对所有老板的部分佣金进行锁仓，老板推广所得佣金70%可以立马提现，剩余3
0%还不能马上提现，需要完成平台指定任务才能提现。任务要求老板把1、2位的会员扶持成为老板即可
提现被锁仓的佣金。未完成任务的老板，锁仓的部分佣金将归平台所有。

换位机制：平台可以开启强制换位机制，如果1、2号会员不是老板，平台会把所属团队下面的老板强制
换位至1、2号位。

总之，链动2+1模式在私域电商中具有广泛的应用前景，可以有效地促进产品推广和品牌建设。同时，针
对1、2号位难题，可以通过设立帮扶机制和换位机制等策略来解决。这些策略可以帮助平台更好地运营
私域电商并实现可持续发展。
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