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产品名称 链动2+1模式快速引流裂变？让你的品牌在竞争
中脱颖而出

公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

链动2+1是一种非常流行的商业模式，它主要通过构建一个以用户为中心的生态系统，借助用户之间的互

动和分享，实现快速裂变和增长。下面是对链动2+1模式的详细说明和优势特点，以及具体的玩法。

一、链动2+1模式的说明和优势

模式概述：链动2+1模式的核心是“2+1”，即两个阶段加一个裂变。在第一个阶段，用户通过购买特定

产品或服务成为会员，这个阶段主要是建立用户信任和品牌认知。在第二个阶段，会员可以邀请其他用

户加入，形成自己的团队，通过分享和互动带动销售量的增长。当团队达到一定规模时，就会引发裂变

效应，从而快速扩大用户群体和销售额。



优势特点：链动2+1模式的优势主要体现在以下几个方面。通过两个阶段的积累和沉淀，可以建立强大的

用户信任关系和品牌认知，提高用户粘性和忠诚度。借助用户的社交网络和口碑传播，可以实现快速的

用户增长和裂变，省去了传统广告和宣传的费用。通过激励用户参与分享和互动，可以增加用户参与度

和粘性，提高销售转化率。

二、链动2+1模式的玩法

建立会员体系：在链动2+1模式中，会员体系是非常重要的一个环节。企业可以通过设定特定的会员等级

、积分制度、优惠政策和奖励机制等，来吸引和留住用户。同时，针对不同等级的会员，可以提供不同

的服务和优惠，增加用户的忠诚度和参与度。

制定裂变规则：裂变规则是链动2+1模式的另一个关键要素。企业可以根据自己的产品特性和市场需求，

设定裂变的条件和规则。例如，当会员邀请一定数量的用户加入自己的团队时，可以获得额外的奖励或

积分；当团队达到一定规模时，可以触发裂变效应，让更多的人加入。

链动2+1详细玩法：

链动2+1模式只有2个身份，一个就是代理，另一个是老板，成为代理的条件就是购买指定的产品，那么

成为老板的条件就是推荐2个人成为代理，这个模式有3个奖励机制，一个是直推奖：顾名思义就是推荐

人购买的奖励为100元。另一个是见点奖励：这个奖励是只有成为老板的前提下，才能获取这个奖励，这

个奖励就是见证自己团队下的人下单的奖励，是200元，就是说A是老板，A推荐B那么A就可以获取100+2



00的奖励，那么B推荐C，那么B可以获得直推奖励，A可以获得见点奖励200元。最后一个奖励是平级奖

励：根据上面关系链，B再推荐了D，那么B就会成为老板，那么B跟A就是平级关系且是之前直系上下级

关系，那么A就可以获得B成为老板后的所有奖励的20%

总之，链动2+1模式是一种非常有前途的商业模式，它借助用户之间的互动和分享，可以实现快速的用户
增长和裂变。在运用链动2+1模式时，企业需要关注会员体系的建立、裂变规则的制定、互动和分享工具
的提供等方面，以吸引和留住用户。当然也需要注意合规性等问题避免产生风险
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