
解读七人成团的成功密码裂变式团购的核心理念与实现路径

产品名称 解读七人成团的成功密码裂变式团购的核心理念
与实现路径

公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

七人拼团是一种基于社交电商的商业模式，以七人为一个拼团单位，通过拼团的方式吸引消费者购买商

品或服务。这种模式的特点在于，只有当七个人同时购买或参与活动时，才能享受特定的优惠或奖励。

在“七人成团”模式中，用户购买指定商品或服务后即可成为团长，拥有邀请其他用户加入拼团的权利

，每个拼团人数为七人，包括团长在内。团长可以分享自己的拼团链接给朋友或朋友圈，邀请更多的人

加入拼团。每个团员都有自己的排位，排位顺序根据购买顺序确定。每个团员都有自己的推荐关系链，

可以获得直推奖和间推奖。

这种模式的关键在于设计了一个1000的礼包产品，这也是裂变的基石。只要有人购买这个产品，就会进

入七人不断循环的裂变模式。这个模式的神奇之处在于，每个人只需要邀请两人，而这两个人又可以继



续邀请两人，就算不邀请也可以根据公排去进行自动排列，从上往下、从左往右，直推优先的形式，从

而形成一个七人的拼团。

这个模式有2个奖励，一个是直推奖励100元、另一个是点位奖励250元，七人拼团，就是有7个人后就成

为一个团，然后团长出局拿相对应的奖励，他是通过二二排列进行排列的，通过公排规则从上往下，从

左往右，直推优先排自己下面的规则进行排列。但排列到7人时就会出局拿奖励，例如A是第一个购买100

0元产品的用户，那么他就会成为团长，当他下列满足6人时，那么就可以获得相对应的奖励，比如A推

荐了3个人，那么其他三个人通过公排，凑够6个人后，那么A就可以获得6个点位奖励+3个直推奖励，出

团后最低的奖励是6个点位奖励，最高的奖励是6个点位奖励+6个直推奖励。

“七人成团”模式的核心理念在于裂变，通过不断邀请人加入拼团，实现快速聚集大量消费者，提高商

品或服务的销售量和知名度。同时，这种模式能够促进社交互动，增加用户粘性，降低营销成本，具有

较大的商业价值和市场潜力。

对于系统开发来说，实现“七人成团”逻辑方案需要以下几个步骤：

设计拼团系统，实现团长购买商品、邀请团员、查看订单等操作。

实现排位功能，根据购买顺序确定每个团员的排位。

实现奖励发放功能，根据奖励规则自动计算并发放奖励。

实现推荐关系链功能，记录每个团员的推荐关系链。



通过以上步骤，可以实现“七人成团”模式的系统开发，让用户在购买特定商品或服务后，通过分享和

邀请，组建一个七人团队，以获得更优惠的价格和额外的奖励。这种模式能够快速聚集大量消费者，提

高商品或服务的销售量和知名度，促进社交互动，增加用户粘性，降低营销成本，具有较大的商业价值

和市场潜力。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

