
广告电商购物与广告的完美结合实现多方共赢

产品名称 广告电商购物与广告的完美结合实现多方共赢

公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

随着互联网的普及和电商行业的快速发展，广告电商模式逐渐崭露头角，成为一种新兴的商业模式。这

种模式将广告与电子商务相结合，不仅为消费者提供了更加便捷、个性化的购物体验，也为广告主和电

商平台带来了更多的商业机会。

广告电商的基本逻辑是将广告收益与消费者的购物行为相结合，实现多方共赢。消费者在电商平台购物

后，可以获得相应的积分或优惠券，这些积分或优惠券可以用来兑换商品或服务，也可以用来观看广告

并获得广告佣金。这种模式将消费者的购物行为转化为广告收益，实现了消费者、广告主和电商平台的

共赢。

在广告电商模式下，提现规则和提现周期的设置是非常重要的。合理的提现规则和周期可以刺激消费者



的购买欲望和留存率，提高平台的用户粘性和活跃度。例如，平台可以设定以下提现规则和周期：

例如A购买了4000元的产品，那么他就可以获得4000个积分，然后积分可以进行观看广告进行返现，那么

返现的规则可以有很多种，比如：每天可以按积分的2%比例进行，第一天观看广告后A可以获得4000*2%

=80元、第二天3920*2%=78.4元、3841.6*2%=76.832以此类推，还有一种可以按照区间递减去进行返利。

比如在积分500-1000区间按照1%返现10元、1000-1500积分区间按1%返现15元、1500-2000积分区间按1%返

现20元、2000-2500积分区间按1%返现25元、2500-3000积分区间按1%返现30元以此类推，那么A现在有300

0积分，那么他观看广告后就会返30元，然后积分也会相对应的扣除30积分，直到他掉到下一个区间，这

样也会更好的提高复购率。

广告电商模式还有其他一些特点和优势。例如：

1、提供个性化购物体验：消费者可以根据自己的需求和喜好选择观看不同的广告并获得佣金。平台可以

根据消费者的购买行为和喜好推荐相应的商品或服务，实现精准营销。

2、提高用户参与度和粘性：消费者可以在购物后获得积分或优惠券，并用来兑换商品或服务或观看广告

。这种机制可以刺激消费者的购买欲望和参与度，提高平台的用户粘性和活跃度。

3、实现精准营销：平台可以根据消费者的购买行为和喜好推荐相应的商品或服务，提高广告的点击率和



曝光率。选择优质的广告主和广告内容可以提高广告的质量和吸引力，进一步吸引更多的消费者参与购

物和观看广告。

4、扩大市场份额和提高品牌知名度：通过与广告主合作发布广告，平台可以扩大市场份额并提高品牌知

名度。同时，消费者通过观看广告可以了解更多的品牌和产品信息，增加购物的选择范围和便利性。

总之，广告电商模式结合了广告和电子商务的优点，实现了用户、广告主和平台的共赢。随着互联网技
术的不断发展和电商市场的不断扩大，我们有理由相信，广告电商将会成为未来电商行业的一种主流模
式。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

