
植当家系统软件开发、植当家系统平台开发

产品名称 植当家系统软件开发、植当家系统平台开发

公司名称 东莞市数云网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 服务项目:东莞数字藏品系统开发
定制项目:数字藏品系统开发
地区:东莞

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋501室02

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

植当家系统软件开发
、植当家系统平台开发、植当家小程序系
统开发。植当家系统软件开发、植当家系统平台开发植当家系统软件开发
、植当家系统平台开发植当家系统软件开发
、植当家系统平台开发从2016年马云次提出“新零售”概念，2017年新零售进入“跑马圈地”时代，到2
018年新零售极速扩张，人们对新零售的认识日趋理性,新零售模式未来的发展趋势大致有以下几个方面
。传统零售渠道是基于“推”式思想构建的，其核心为产品销售，主要依赖销售渠道。而新零售以消费
者为核心，旨在链通线上线下，构筑线上线下数据闭环信息系统，挖掘线上线下一体的娱乐、购物、社
交功能等的满足和便利化趋势，以此真正实现以消费者为核心。通过线上线下的战略合作，促进线下的
互联网化，通过融合新业态或孵化新物种来达到模式塑造的目的温馨提示:文章资料收集于互联网，仅作
为开发需求者的模式案例参考作用，与平台没有任何关系，如需定制系统请详询，玩家勿扰。植当家奖
金制度解析参与用户，有何收益?据该平台推广资料介绍，参与用户实名注册“植当家”后，每天必须看
3个广告，才能释放出能量果，同时可获得0.3个贡献值，创客值按照每日千分之一的比例释放出能量果
，创客值越多，释放的能量果越多。会员自选广告有两种:一是转盘抽奖广告3个，完成后可获得0.3个贡
献值+0.3个创客值;二是自选广告30个，全部完成可获得3个贡献值+3个创客值。每日完成36个广告，可获
得3.3个创客值，3.6个贡献值(一个月30天可获得108贡献值)，每日完成36个广告，第9天获得第1个颗能量
果，第2颗能量果8天获得，第3颗能量果7天获得，第4颗能量果6天获得。扣除手续费后，di一个月可以卖
出3.2个能量果，因为每日创客值在第二日进行叠加释放(复利计算)，所以在第二月产出的能量果翻倍。
创客值相当于老母鸡是专门产蛋的，能量果就是创客值产出来的蛋，创客值越多，每天产的能量果越多
就能卖出更多能量果。贡献值可以降低转赠手续费，不使用贡献值转赠手续费为50%，使用30个贡献值
转赠手续费为20%，使用20个贡献值转赠手续费为28%，使用10个贡献值转赠手续费为35%。五级代理，
团队收益据该平台推广资料介绍，“植当家”设置了一星，二星、三星、四星、五星五大层级，可以通
过两种方式升级。接下来我们来详细解读:方式一:一星:直推1名有效用户，总网体增加100人并出现一个一
星用户，并销毁10个能量果来激活星级分红:二星:直推2名有效用户，总网体增加1000人并出现一个二星
用户，并销毁30个能量果来激活星级分红:三星:直推3名有效用户，总网体增加1万人并出现一个三星用户
，并销毁50个能量果来激活星级分红:四星:直推4名有效用户，总网体增加10万人并出现一个四星用户，
并销毁100个能量果来激活星级分红;五星:直推5名有效用户，总网体增加100万人并出现一个一星用户，
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并销毁300个能量果来激活星级分红。方式二:一星:直推1人，我的战队100人，我的贡献≥30，分红上限1
万个创客值，需销毁10个能量果激活星级分红;二星:直推2人，我的战队1000人，我的贡献≥300，分红上
限5万个创客值，需销毁30个能量果激活星级分红;三星:直推3人，我的战队5000人，我的贡献≥1500，分
红上
限10万个
创客值，需销毁50
个能量果激活星级分红;四星:直推4人
，我的战队1万人，我的贡献&gT.
3000，分红上限20万个创客值，需销毁100个能量果激活星级分红;五星:直推5人，我的战队3万人，我的贡
献&gt;9000，分红上限50万个创客值，需销毁300个能量果激活星级分红。在新零售时代，实现了由传统
生产主导供应链逐渐转变为消费主导供应链。在传统供应链中，主要针对标准化、规模化生产，且要经
历一系列过程，如研发、采购、生产、销售、服务等，并且销售要历经代理商、经销商、零售商等一系
列环节，非常容易出现产能过剩等现象。而新零售模式打破了传统的供应链顺序，以消费者为中心，终
将变为基于需求的高效供应链。
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