
共享购绿色消费积分模式，打造商业新生态

产品名称 共享购绿色消费积分模式，打造商业新生态

公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

随着互联网的快速发展，人们的消费方式也在发生着翻天覆地的变化。从传统的线下购物到线上购物，

从单一的实体店购物到跨境电商，消费者的消费需求和消费习惯已经发生了很大的改变。

共享购绿色消费积分模式顺着趋势，利用绿色消费积分解决了商家的销售难，商家经营难度高，用户消

费难复购等问题，该模式完全合法合规，接受度高，具有可持续性。

集合平台，商家，共享购买平台可以为用户提供从产品采购到售后的全过程服务，让用户在享受平台提

供的产品和服务的同时，也可以通过共享购买平台上的商品。共享购模式致力于社交分享

以消费返利为核心，以自营商品和商家商品让利为切入点，在平台上不仅可以买到自己需要的商品，并

且还能够返利，平台拥有着以一个让人难以抵抗的返利机制，带动用户的消费热情，自主创造消费，释

放出持续不断的新消费动力，打造商业新生态的商业模式。

模式主要分为三大板块：



1、系统身份：商家、用户、服务平台。

2、逻辑：卖货、消费投资。

3、两个资产：共享值、共享积分。

①：共享值：消费贡献值，可以转成共享积分

②：共享积分：限量发行，可流通，具有增值属性

共享购最大的亮点就是消费者，商家和平台都可以获得好处。消费者即买到了商品又能够赚钱，商家也

卖出了产品，而平台也能够得到商品的利润。

“共享购”模式为什么有着这么强的吸引力?

我们从消费者方面去分析

1、省钱：在购买商品时，除了省钱之外，还能赚钱，从共享购平台买到的商品质量更好，价格也会更低

。

2、省时间：由于共享购平台是在一个 APP小程序上购物，消费者不用为任何东西操心。

3、省精力：由于共享购平台中的商品全部都是平台直接进货的货品，不会出现因为货品质量问题而产生

纠纷的现象



我们从平台方去分析

1.对于C端用户来说，在“共享购”模式平台里消费并不像以前一样只有买卖关系，而是来到更高的层次

--用户在“共享购”模式平台里消费就可以成为平台股东，消费越多股权越大。

2.对于B端的线下实体商家来说，现在本地生活平台竞争太激烈了，线下实体商家都不知道宣传那个平台

，而“共享购”模式就有打动线下实体商家主动为平台做宣传的能力。

不仅线下实体商家，就连市场推广团队、经销商、代理商都是一样。以上是今天的全部分享内容，本文

只作案例分享，不存在推广营销，如需完整方案，可私信可评论留言，小编会第一时间回复您。
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