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产品详情

微信视频号广告投放流程
1.注册微信广告主账号
首先，需要注册微信广告主账号，进入微信广告平台进行广告投放。在注册过程中需要填写一些基本信息，例如企业名称、联系方式、行业类别等。
2.选择广告类型
在注册过程中，需要选择投放的广告类型。根据广告主的需求选择不同的广告类型，例如原生植入、原生互动、原生贴片或者原生引流。
3.设置广告计划
在选择广告类型后，需要设置广告计划。包括广告投放时间、投放地域、投放的目标人群等。广告主可以根据自己的需求设置不同的投放计划。
4.创建广告素材
在设置广告计划后，需要创建广告素材。广告素材包括视频、图片、文字等。广告素材的质量和内容将直接影响广告的效果。
5.定价与投放
在创建广告素材后，需要为广告定价并进行投放。广告主可以根据自己的需求选择不同的定价方式，例如按点击次数、按展示次数或者按转化次数等。
6.广告效果监测与调整
广告投放后，广告主需要及时监测广告效果并进行调整。根据广告效果的好坏，可以调整广告素材、投放策略等，从而tigao广告的效果。

伴随liuliang成本变高，品牌商家们都在寻找效率更高、持续性更强的liuliang场景和获取渠道。想在视频
号获得更快增长，投流无疑是好的加速器。有的选择对直播投流，有的选择对短视频进行投流，有的先
用微信豆小金额测试，再到ADQ（腾讯广告投放平台）上面去放大，有的直接全量投放，意图功毕一役
。

一、视频号liuliang有哪些？

1. 私域：

可以理解为凡是可反复触达到的粉丝均可视作私域。



不仅仅是微信好友和群聊、公众号等，一直关注你视频号且直播间段能被召回的也属于你的私域。

2. 公域：

私域是自己可以触达的liuliang，那么公域就是平台可以控制的liuliang、且可以选择是否“分配”给某个
直播间。

一个高质量的直播间，平台会给予更多liuliang。除了系统推荐算法以外，与官方运营活动相结合也是一
个重要的获取公域liuliang的方式。

视频号中，公私域结合是佳的模式。

先通过私域liuliang引入，因为私域粉丝对该直播间的个人品牌有一定认知，可获得一定的初始场观和较
长停留时间，从而tisheng直播间质量，终获得公域推荐liuliang的支持。

二、直播间ADQ投流步骤

直播间ADQ投流的广告版位是在视频号的推荐页面。1、开通腾讯广告账户之后，即可进行广告计划建
立，具体操作如下：

进入腾讯投放管理平台，选择【新建推广计划】，推广目标选择【视频号推广】，计划类型选择【展示
广告计划】，可设置投放方式、计划日预算以及计划总预算。

2、设置完成后，点击下一步。推广类型选择【视频号直播】。需要选择已有商品，商品是对广告营销内容的详细描述，准确的商品信息有助于tisheng广告投放的效果。3、添加商品后，进行设置【广告版位】，选择微信视频号。4、然后新建定向，可进行地理位置、年龄、性别、学历、联网方式等定向选择。还可自定义人群以及排除已转化的用户。将自动扩量开启。5、再进行排期与出价的设置，选择投放日期和投放的时间。视频号直播推广目前仅支持展示实时直播画面，暂不支持通过视频素材引流到直播间投流方式，所以对整场直播的场景和主播能力要求会比较高
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