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产品详情

之前的文章里谈了消费返利的优点优势，消费返利作为一种营销手段，在一定程度上可以促进消费者的

购买欲望，但同时也存在一些缺点和风险。那么消费返利存在哪些缺点或风险呢？

对于消费者来说：

1.高额返利难以实现。这是因为返利资金主要来源于商品溢价收入、会员和加盟商缴纳的费用，许多平

台没有与其承诺回报相匹配的，正当实体经济和收益，资金运转和高额返利很难长期维持。

2.资金安全无法保障。一些平台通过线上、线下途径，以“预付消费”“充值”等方式吸收公众和商家

资金，大量资金被平台控制，存在平台转移资金、卷钱跑路的风险。

3.运营存在违法风险。一些平台虚构盈利前景、承诺高额回报，同意或默认会员、加盟商进行虚构商品



交易，直接向平台缴纳一定比例费用，谋取高额返利，平台则通过此方式达到快速吸收公众资金的目的

。部分平台还采用传销的手段，以“动态收益”为诱饵，要求用户缴纳门槛费并“拉人”发展人员加入

，靠发展线下获取提成。

对于商家来说：

1.口碑差。在社交网络上和自己身边的朋友中，对返利模式的网站印象评价都很差。这与虚假返利诱导

、提现门槛过高、提现限制较多、提现到账周期长等多种因素有关。

2.忠诚度低。导购类型的网站很多，一类是蘑菇街，一类就是返利网这种，前者包含社交属性、商品导

购，能给用户带来价值；后者是通过利益诱导，用户为什么用这个网站，唯一的目的就是省钱，其价值

是产生在金钱上的。用户没有忠诚度，这样的关系毫无黏性可言。

3.依赖平台难转型。这种电商是依赖于电商平台的，因为之前的模式依附性强，用户数据、流量等都在

平台上，如果不转型没有自主流量，没有对用户数据的把控权。返利网转型做平台太难了，用户都是冲

着钱来的，如果做平台的话，也不具备优势。在这个平台这个价格能买到，在其他平台也可以获得，没

有了利益也就没有了价值。

那么商家平台该如何规避这些缺点和风险呢？

商家或平台要遵守相关法律合法合规经营，不能做传销这样的违法行为。

消费返利模式并不是适用所有产品，要根据具体情况具体分析，采用合适的模式。



因为口碑风评原因，消费返利可能会被一些消费者误认为诈骗或陷阱，这就需要平台在宣传时，对所采

用的模式详细解释阐明。

总之，商家需要积极应对这些风险，合法合规合理运营，才能成功做好消费返利这一电商模式。不止消

费返利，任何电商模式都要合法合理运营才能做成、做大、做久。
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