
广告设计、制作、代理、发布服务资质
广告信息咨询服务资质证书办理意义

产品名称 广告设计、制作、代理、发布服务资质
广告信息咨询服务资质证书办理意义

公司名称 广东昊霖企业管理有限公司

价格 .00/个

规格参数 服务优势:流程熟悉，一对一服务
申报作用/用:提升信用度 招投标加分
办理条件:依法营业，无违法记录；非停业状态
；

公司地址 广东省深圳市宝安区松岗街道芙蓉路9号

联系电话  19867388811

产品详情

广告设计广告是基于计算机平面设计技术的应用，随着广告业的发展而形成的职业。本职业的主要特征
是结合广告媒体的使用特点，通过计算机上的相关设计软件，以表达广告的目的和意图为目的的一种平
面艺术创意的设计活动或过程。广告设计是指从创意到制作的中间过程。广告是由主题、创意、语言、
形象、衬托五个要素组成的组合排列。广告的zui终目的是通过广告吸引注意力。完成广告不同于一般的
大众传播和宣传活动，其主要表现形式有:1)广告是一种传播工具，通过商品的生产或经营组织(广告主)
将商品的信息传递给一群用户和消费者；2)广告可分为公益广告(免费)和商业广告(付费)；3)广告开展的
传播活动具有说服力；4)广告具有目的性、计划性和持续性；5)广告不仅对广告主有好处，对目标对象
也有好处，可以让用户和消费者获得有用的信息。

设计形式设计包括所有的广告形式:二维广告、三维广告、媒体广告、展示广告等多种广告形式。路柏广
告路标开始发展，其媒介特征始终一致。它的特点是位于闹市区，区域越好，行人越多，所以广告的效
果会更强。因此，街道标志的具体环境是道路，其对象是动态的行人。因此，街道标志的图片以图文形
式出现，醒目简洁，让人一目了然，具有快速捕捉印象的视觉效果。如今，路牌广告的发展趋势是逐渐
采用电脑设计和印刷(或电脑直接印刷)。其画面醒目生动，立体感强，再现了商品的魅力，zui有效地树
立了商品(品牌)的城市形象，便于张贴和交流。所用材料还具有防雨防晒功能。

 

 



广东昊霖企业管理有限公司主营认证项目范围有：

1、五星家具定制服务认证 QZG006标准证书有效期

2、SBT10857五星餐饮配送认证证书 办理须知

3、餐饮配送认证 SBT10857标准证书 颁发部门

4、HSE中石化体系认证 SYT6276 QSHS0001标准证书

5、HSE中石化体系认证 健康安全环境管理体系认证

6、HSE健康安全环境管理体系认证 中石油SYT6276

7、HSE中石油体系认证 SYT6276 QSY1002.1标准证书

8、GBT33000安全生产标准化认证 证书申报须知

9、安全生产标准化认证 注意事项 证书适用范围

10、SBT10580餐饮企业现场管理评价 认证流程 证书简介

11、餐饮企业现场管理评价认证 SBT10580标准证书作用

12、GBT36733五星服务质量认证 GBT19039标准证书

13、五星服务质量认证 GBT19039 GBT36733证书有效期

14、GBT23793供应商综合实力评价认证 证书申报注意事项

15、供应商综合实力评价认证 2022新版证书简介

16、GBT19039顾客满意度十星认证 证书简介

17、顾客满意度认证 国标十星等级证书

18、合同节水管理服务认证证书 GBT35966 GBT34149标准

19、合同节水管理服务认证 证书简介

20、合同节水管理服务认证证书 申报条件和费用

21、合同节水管理服务认证证书 认监委备案查询

只能承诺可提供和顾客能得到的。使用服务可获得的利益的承诺应当务实，而不应提出让顾客过度期望
而公司又无力达到的承诺。服务企业必须实现广告中的诺言，这方面对于劳动密集服务业而言，比较麻
烦。因为这列服务业的服务表现，往往因服务传递者的不同而各异。所以，有必要使用一种可以确保表
现的低一致性标准的方法。对不可能完成或维持的服务标准所做的承诺，往往造成对员工不当的压力。
好的方法是，只保护“起码的服务标准”，如果能作得比此标准更好，顾客通常会更加高兴。（4）对员
工做广告。服务业雇佣的员工很重要，尤其是在劳动密集程度很高的服务业以及必须由员工与顾客互相



配合才能满足顾客的服务业更是如此。因此，服务业的员工也是服务广告的潜在对象。

（5）在服务生产过程中争取并维持顾客的合作。在服务广告中，市场营销者面临两项挑战：一如何争取
并维持顾客对该服务的购买；二如何在服务生产过程中获取并保持顾客的配合和合作。这是由于许多服
务业，顾客本身在服务的生产和表现中，扮演相当积极的角色。因此，构思周到的广告总能针对服务生
产过程争取和维持顾客的配合和合作。（6）建立口传沟通。口传沟通是一项市场营销者所不能支配的资
源，对于服务企业及服务产品的购买选择，有较大影响；服务广告必须努力进行这一沟通，可使用的具
体方法有：说服满意的顾客让其他的人也都知道他们的满意；制作一些资料供顾客转送给非顾客群；针
对意见进行直接广告宣传活动；激励潜在顾客去找现有的顾客谈谈。

（7）提供有形线索。服务广告者应该尽可能使用有形线索作为提示，才能增强促销努力的效果。这种较
为具体的沟通展示或呈现可以变为非实体性的化身或隐语。的任务和物体（如建筑、飞机），经常可以
用来为服务提供其本身无法提出的“有形的展示”。（8）发展广告的连续性。服务企业可以通过在广告
中持续连贯地使用象征、主题、造型或形象，以克服服务业的两大不利之处，即非实体性和服务产品的
差异化。一项对于服务企业使用的各种广告主题的研究调查中发现，有些主题为突出，即：效率、进步
、身份、威望、重要性和友谊。
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