
抖店新手期怎么过（新手期出村标准）

产品名称 抖店新手期怎么过（新手期出村标准）

公司名称 广东青芒果信息技术有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 珠海市香洲区金梦巷33号2602办公A3

联系电话 17743532522 17743532522

产品详情

想要运营好一个抖音小店店铺，首先就是要过新手期。毕竟在店铺的新手期间，平台会对商家有一些特
殊限制，像是限制每日支付单量(1000单上限)、结算账期10+、无法参加平台大促活动等。

如果我们在新手期，当你去对接带货达人带货的时候，达人如果看到你的店铺还处于新手期，是会有所
犹豫的。尤其是有一定带货能力的达人，一般很少会同意和新手期的商家合作。所以，我们做店还是应
该尽早通过抖音小店新手期。

这段时间，抖音平台对新手期规则也有了一些新的调整。本期我们就给大家详细说一下“抖店过新手期
”的全流程攻略!

NO1：抖店过新手期新规则

很早之前，抖音小店过新手期还有累计成单量“1000单”的要求，但是这个规定已经于2022年10月份后
调整了。新的抖音小店过新手期规则有了哪些变化?主要有以下四点：

1、新手期商家出村条件中降低成单量要求(1000单→100单)，增加商品三率考核。

2、新手期商家每日进行经营合规动态考核，动态考核通过的商家解除新手期限单。

3、取消解除限单申报流程。

4、对于动态考核不通过商家，会新增货款结算日期延长，和禁止提报精选联盟推广的要求。

NO2：新规后的抖店新手期怎么过?

看完平台的新规定，记下来咱们聊重点：新的抖音小店新手期该怎么过?

其实平台已经给出了非常明确的指标，我们只需要按照“新手十字星”(打开抖店后台-店铺-奖惩中心-



新手十字星)里的要求，逐项按照进度要求完成，达到了平台的要求就能过新手期。

这里也简单和大家说一下过新手期主要的四项指标：

一、新手期学习任务。这条对于商家来说应该是很简单的，我们只需要按照这个板块的要求，把这些考
核都完成就可以了。这里的学习任务也都比较简单，就算是新手，做几遍也基本上都能过。

二、运营能力。这里主要考核的就是我们的累计签收订单量要大于100单。

这点其实考验的是新手起店的能力，因为刚开的店铺基本都需要动销激活店铺，慢慢把流.量做起来，累
计订单量。成交订单的方法有很多，有能力的商家可以自己作，比如自己开播或者做小店推广等，让店
铺爆单。

但是这对于商家运营能力要求比较高，对于更多商家来说，选择靠谱的资源做一波动销，让店铺正常出
单或者直接找资源过新手期都是不错的方法。毕竟，很多时候依靠的就是快人一步，快人一步的结果就
是你比别人多了很多机会。

关于新手期方面，我们也有长期合作的稳定资源，大家有需要的话，可以文末添加小助理咨询。

三、经营合规方面。这个其实是非常好达到的，只要店铺的体验分出了，店铺正常经营，也没有违规被
判罚的情况，就可以完成。

这里要跟大家强调的重点就在于：我们要熟悉平台规则，尽量避免违规行为，比如，不要发布违禁商品
， 不要重复铺货，不要S单，不要虚假宣传等等。

四、综合体验方面。这一项任务是在前面一项的基础上更细化的要求，体验分要大于4.4分，然后品退率
、差评率、投诉率不要太高就可以过。

事实上，如果我们品控做得好，用户自然而然地就会给你打好评，也不会有很多品退、差评的问题，相
对来说也是比较容易完成的。

然后再给大家总结一下，新手期出村标准主要有以下四点：

1)新手期动态考核通过(即优质新手商家)

2)新手期学习任务完成并通过考试

3)同时满足“累计签收订单量≥100单，商家体验分≥70，店铺的品退率、差评率、投诉率同时满足<=对
应指标店铺主营类目中位数”

4)注册地为江沪皖的新手期商家，须通过消保委知识点学习考试。

等我们过了新手期以后，体验分大于70分，店铺结算账期会很短，订单确认收货4天后就能结算。

此外，新手期单量降低，会短时间内吸引大量新人入局，而且是质量不同的商家。在这样的情况下，后
续的抖店商家为了提升自己的竞争力，对外力的依赖性会越来越大。

其中不可或缺的就是体验分了，所以，体验分提升、动销等需求极有可能会出现暴涨。如果还不知道怎
么出村的，也欢迎跟我交流更多方法。
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