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产品详情

润滑油销售人员经常要登门拜访客户

     我们做润滑油业务的时候也经常遇到见不到客户的情况，后来经过不断总结琢磨发现做好几点，
见到客户的几率会大大提高。

在前一天准备好要拜访的，以及基本的路线安排。合理的路线可以在有限的时间里拜访更多的客户。

要尽量电话预约。如果没有预约而直接去拜访，很有可能会见不到人。预约可以随时进行，在拜访客户
的路上找个稍微安静点的地方就行，不一定非得在办公室预约好了再出门拜访客户。

客户不感兴趣并不代表他没有这个需求，只是因为他对你的产品不了解所以拒绝了你。因此对这样的客
户还是有必要登门拜访一次来判断客户的真实想法，切不可在电话里遭到拒绝就放弃。

拜访前的准备工作。尽量要穿职业化的服装，这样给人的感觉是很职业，也有可能决定了客户在见面的
那一刹那会不会有继续交谈的欲望。

【润滑油代理】经销要重视客户心中的买点

润滑油代理经销商的卖点，并不一定能打动你的顾客。真正能打动客户的，是客户内心关注的买点。对
于润滑油代理经销商而言即便你有100个卖点，如果顾客不关注、不需要，那也没用。而客户关注的买点
即使只能满足一个，也有可能成交。 

卖点和买点，润滑油品牌厂家，在很多时候，既有相似的之处，又可能完全不同。卖点可能有很多，车
用润滑油品牌，而买点可能一个就足够了。卖点是卖方在意的、认为客户会关注的点，但很多时候因为
客户的身份、地位、性格、环境等不同，关注的可能完全不一样。客户关注的真正打动他的买点，可能
一两个就足够了。



 对于润滑油代理商而言，一套行之有效的销售培训机制。它培养和建立了一支的销售团队，销售技巧
培训是整个培训课程中重要的组成部分。以下就此部分培训内容作一简述，供大家参考。

首先，什么是销售？简单归纳如下：

�销售员与客户处于相互帮助的位置

�艺术性地把自己的方式传递给对方

�提供给客户所需的东西，但不一定是他们想要的东西

�通过估量客户需要来促进业务的创造性活动

�协调产品资源、货物运送和服务的活动

�利用个人魅力说服客户从事原来并不愿干的事

总之：销售的工作就是去满足客户的需求，让客户认同和接受我们的工作。要成功地做到这一点，销售
人员必须充分了解自身的产品和服务，并具备优良的销售技巧。润滑油产品的品质以及后期服务也是关
键，润滑油品牌，品质好服务差，润滑油品牌加盟，客户留不住，品质差，客户更无从谈起。

润滑油品牌-润滑油品牌厂家-帝航润滑油(诚信商家)由山东帝航石化股份有限公司提供。山东帝航石化股
份有限公司实力不俗，信誉可靠，在山东 济南 的润滑油等行业积累了大批忠诚的客户。帝航润滑油带着
精益求精的工作态度和不断的完善创新理念和您携手步入辉煌，共创美好未来！
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