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公司名称 山东帝航石化股份有限公司

价格 面议

规格参数
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产品详情

如何在润滑油终端选择客户

润滑油代理商要去整合渠道资源，重点抓润滑油经销客户，降低运营成本与风险。

类客户具备三个条件：现金交易、运营成本低、润滑油产品消化快。

第二类客户具备三个条件：有销售量潜力，通过实行一系列的营销、战术组合，汽车润滑油品牌，可以
获得其主动的销售支持，实现销量增长，资金回笼快且诚信度高，。

第三类客户具备三个条件：销售潜力大，资金回笼慢但诚信度高，润滑油品牌招商，。

 

润滑油代理商要重视县级市场的开发

    县级市场的现状是容量小，开发成本高，慢，但是发展潜力大。而中心城市的竞争越来越激烈，费
用越来越高，利润越来越低，与其相比，周边县人口较多，潜力很大且竞争没有大城市激烈。

    但是发展县级城市会遇到困难，客户用量比较的小，运输成本奇高；再次是客户用量无规律，无法
合理安排线路，浪费人员和精力，这些都是县级市场的缺点。

由当地分销商开发县级的大客户，一般在一个县城基本上由2～3个大的汽修厂，还有一些大的运输车队
和运输公司，润滑油品牌，部分地区还有工程单位，这样的客户以签约的形式合作，约定每月用量，定
期送货，给客户提供较优惠的价格或者提供其他服务。

和汽配城的油品或汽配商们签约，主要内容是销售范围、销售价格。通过它们辐射县级或周边市场。毕



竟县级市场不可忽视的。

润滑油代理商不能忽视县级市场，可以用在城市扩名气，在县城增销量的方法来发展代理的品牌，齐下
，打造出属于自己的一片天。

润滑油代理经销商要解决客户的并不是你的产品，而是你的代理产品能够帮我解决什么问题，实际上是
客户认知的问题，这个时候我们是在争夺汽修厂的资源，看看谁能将自己的信息更多地传达给汽修厂并
且被汽修厂认可。

这个决策会受到很多因素的影响，看起来很简单的一个问题却这么复杂，而正是因为客户决策的复杂性
才留给了我们销售人员销售的机会。

客户的需求是有层次，对于润滑油客户购买决策的各种影响因素，光看客户的这五大需求层次，我们就
可以得出一个结论，那就是每一个产品对于不同的客户来说他的买点并不相同，有人看中的是产品品牌
，也有人看中的是产品的使用功能，也有人看中的是产品的购买便利性。在销售的过程中，我们如果能
够找准客户的需求到底是什么，工业润滑油品牌，快速开单，所以说你的产品卖点根本就不重要，润滑
油客户的买点才是重要的。

帝航润滑油(图)-工业润滑油品牌-
润滑油品牌由山东帝航石化股份有限公司提供。山东帝航石化股份有限公司是山东 济南 ,润滑油的见证
者，多年来，公司贯彻执行科学管理、创新发展、诚实守信的方针，满足客户需求。在帝航润滑油领导
携全体员工热情欢迎各界人士垂询洽谈，共创帝航润滑油更加美好的未来。
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