
快手信息流家装广告怎么做

产品名称 快手信息流家装广告怎么做

公司名称 广州博辉网络技术有限公司

价格 .00/件

规格参数 咨询投流代运营:联系我们
咨询开户投放:联系我们
咨询广告如何做:联系我们

公司地址 广州市天河区灵山东路东英科技园

联系电话 13686810231 13750564677

产品详情

快手信息流家装怎么做 想要推投放开主不妨电话联或者加微洽谈合作事宜谈添加请注明来意
多年丰富的市场经验及把握各行业成功案例 

快手信息流如何做？相信这是很多主在进行推广时常面临的问题。一条成功的快手信息流，不仅仅体现
在曝光率上，更体现在转化率上。成功的快手信息流如同快手信息流上一条普通的短一般，能够吸引用
户完成浏览的同时，更能对产品留下深刻印象。那么快手信息流该如何做呢？下面详细为您介绍。 

我们会根据客户需求和目标，制定的代运营方案，为客户量身打造专属的代运营服务，以他们的品牌知
名度和销售额 

1.场景植入 

场景植入与传统植入具有一定的相似性，都是以品牌产品、品牌LOGO等标识为背景，无形之中营造品
牌氛围，加强用户对于品牌的记忆点，起到良好的宣传效果。 

2.产品介绍 

在的策划中我们必须明确，我们需要避免对产品的直接介绍。开篇便直接介绍产品容易引起用户的反感
，不利于产品的推广。在进行产品介绍时，我们需要委婉地将用户的视线吸引至植入的产品上。 

譬如，我们可以围绕产品功能进行策划，将用户需求与产品功能结合，成为一个切入点，进行创意的策
划。等到拥有一定粉丝基础后，我们便可以逐步加深对产品的宣传，引导用户成为品牌的忠实顾客。 

前期避免直接介绍商品是为了稳定，后期品牌度逐渐打响后，可在快手信息流短中添加相关链接，引导
用户进行购买。 



3.素材质量 

3.1 竖屏 快手信息流平台以竖屏迎合用户的阅读需求，优化用户的阅读体验。发布快手信息流竖屏短符合
官方推荐的标准，容易获得相关支持。 

3.2 清晰画质 

高清获得推荐的可能性较大，清晰度低的获得推荐的可能性较低，也不利于优化用户的观看体验。在上
传素材时，要确保画面无卡顿、无曝光。 

3.3 黄金时间 

的时间长短成为营销输赢的重要因素。一个的黄金时间在15秒-30秒之间，超出30秒，用户的观看体验下
降，播放量减少。在短短十几秒内，想要留住顾客，前五秒的内容十分关键。唯有吸睛，才有机会获得
更多顾客的观看。 

4.创意 

创意是我们在众多短之中脱颖而出的关键，具有创意的才更容易吸引用户的观看兴趣，产生消费动力。
在的制作过程中，我们可以通过模仿其他爆点进行的策划与拍摄。学习热点的设计思路与拍摄手法，将
创意与产品内容相结合。 

此外，我们还可以通过自创脚本的形式，将自身的创意与产品卖点相结合。认真观察生活中的各种现象
，对用户痛点需求进行分析，设计脚本，以达到效果。 

5.优化 

5.1 封面图 

的封面等同于文章的标题，是用户对产品的印象。封面吸睛是成功的步，在制作封面时，需要着重突出
主题，文案需要富有创造力，可通过设置悬念等方式吸引用户的观看兴趣。 

5.2 文案应用 

在的播放过程中，生动的字幕可以添加短的趣味性。所包含的简介文案也非常重要。一条好的标题能够
为顾客留下深刻的印象，也能够起到预告内容亮点，制造悬念，促使用户产生期待的作用。 
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