
拼多多代运营拼多多流量引进入口免费流量怎么做

产品名称 拼多多代运营拼多多流量引进入口免费流量怎么
做

公司名称 杭州邦辰网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 服务模式:四对一
服务内容:全托管服务
公司地址:浙江杭州

公司地址 钱塘新区2号大街511号东投新悦广场

联系电话  18969135066

产品详情

拼多多开店期间，商家都非常关注liuliang的多少，随着电商市场竞争的加剧，免费liuliang成为了各大电
商平台争夺的焦点之一。而在这个过程中，拼多多通过一系列的技术手段和用户激励措施，成功实现了li
uliang的快速增长和合理分配。那么，拼多多的免费liuliang分配机制到底是怎么样的呢？下面一起来了解
一下。

一、拼多多店铺liuliang来源

①自然搜索liuliang

也就是拼多多APP的搜索框
，消费者通过搜索关键词查找需要的产品，然后系统会根据销量、服务质量等，多维度对产品进行排序
，分配自然liuliang。

②场景推荐liuliang

是拼多多基于千人千面推荐机制分配的liuliang。

③类目liuliang

也就是拼多多首页不
同类目下的liuliang入口，一二三级类目都
算。决定类目商品池排名顺序
的核心权重是单品在最近数日的全维度有效GMV。这里的成交是指有效销量，即有评价的销量。成交渠
道不同，权重也不同。

④私域liuliang

https://www.zhihu.com/search?q=%E8%87%AA%E7%84%B6%E6%90%9C%E7%B4%A2&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22article%22%2C%22sourceId%22%3A%22623137398%22%7D
https://www.zhihu.com/search?q=%E6%90%9C%E7%B4%A2%E6%A1%86&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22article%22%2C%22sourceId%22%3A%22623137398%22%7D
https://www.zhihu.com/search?q=%E5%8D%83%E4%BA%BA%E5%8D%83%E9%9D%A2&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22article%22%2C%22sourceId%22%3A%22623137398%22%7D
https://www.zhihu.com/search?q=%E6%8E%92%E5%90%8D%E9%A1%BA%E5%BA%8F&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22article%22%2C%22sourceId%22%3A%22623137398%22%7D


主要有2个板块：消费者在拼多多的收藏和关注liuliang、社交liuliang（依托社交软件做分享、拼小圈）。

⑤活动liuliang

拼多多上面有很多活动，liuliang巨大，比如限时秒杀/9.9特卖/断码清仓等，转化也很不错。

日常及大促活动的报名入口，对产品和店铺会有一些要求，也有很多适合新手报名的活动。

二、如何tisheng自然liuliang？

1、推广

推广本身就能带来liuliang，同时也能带动自然liuliang。

众所周知，推广的排名跟质量分和出价有关，想要少出价tisheng排名，就要tigao质量分。影响自然排名
的因素有：质量分、点击率、转化率等。

所以推广就是通过付费获取liuliang，然后通过推广tisheng自然排名，来获取更多的自然搜索展现。

推广liuliang是收费liuliang，初期靠推广获取liuliang，打开销量的同时，是为了积累权重，也就是点击率和
转化率，销量和评分等基础数据。质量分高了，同样的排名出价肯定降低，减少投入。

2、活动

tisheng自然liuliang的第二个方法就是活动。

很多人告诉过我们“活动liuliang巨大无比”！但上活动一定能带来liuliang吗？一定会带来自然liuliang吗？

每个频道活动的目标之一就是GMV。所以如果你的商品潜力大，各方面都不错的话，同类商品你的竞争
力强，那么你juedui是香饽饽，上活动没有任何问题。

千人千面把liuliang分散并精细化，带来的好处就是所有商家都有机会，但是你的商品在活动中也会有竞
品也会排名。所以上了活动不代表一定会有liuliang，慎重挑选活动，选择活动商品，不然你就成了陪跑
的。

平台每次活动都是有目标的，每个坑位要实现多少坑产，哪些商品预计可以实现目标，哪些产品活动中
表现良好可以给予更多的曝光实现更多的坑产，这都是官方要考虑的。如果活动初期商品表现不好，按
照展示逻辑排名只会越来越低。这就是为什么我们会感觉上了活动之后，liuliang反而差了。所以，不要
盲目的去上活动，一不小心一次活动就回到了解放前。

3、tisheng收藏量

（1）设置优惠券

店铺营销-营销工具-优惠券中，设置店铺关注券，收藏量立马涨。

店铺关注券：通过优惠券让利，让商家积累店铺粉丝，从而增加收藏liuliang。这是我目前为止，个人认
为见效最快，最实用，也最推荐大家去用的方式！

（2）告知“关注店铺可第一时间得知上新”，引导关注。

https://www.zhihu.com/search?q=%E7%A4%BE%E4%BA%A4%E8%BD%AF%E4%BB%B6&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22article%22%2C%22sourceId%22%3A%22623137398%22%7D
https://www.zhihu.com/search?q=%E9%99%90%E6%97%B6%E7%A7%92%E6%9D%80&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22article%22%2C%22sourceId%22%3A%22623137398%22%7D
https://www.zhihu.com/search?q=%E5%B9%BF%E6%9C%AC&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22article%22%2C%22sourceId%22%3A%22623137398%22%7D
https://www.zhihu.com/search?q=%E7%82%B9%E5%87%BB%E7%8E%87&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22article%22%2C%22sourceId%22%3A%22623137398%22%7D
https://www.zhihu.com/search?q=%E8%BD%AC%E5%8C%96%E7%8E%87&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22article%22%2C%22sourceId%22%3A%22623137398%22%7D
https://www.zhihu.com/search?q=%E4%BC%98%E6%83%A0%E5%88%B8&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22article%22%2C%22sourceId%22%3A%22623137398%22%7D
https://www.zhihu.com/search?q=%E5%BA%97%E9%93%BA%E8%90%A5%E9%94%80&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22article%22%2C%22sourceId%22%3A%22623137398%22%7D
https://www.zhihu.com/search?q=%E8%90%A5%E9%94%80%E5%B7%A5%E5%85%B7&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22article%22%2C%22sourceId%22%3A%22623137398%22%7D


告知买家“店铺会时常上架新品并有上新福利“，能吸引对店铺风格感兴趣的买家关注我们的店铺。zui
hao能具体告知用户上新福利是什么，促使买家尽快去关注。

引导关注的文案建议放在：

客服
自动回复消息：在首条回复中展示，例如：您好！店铺上新送福利，新品前10名下单用户享受7折优惠；

店铺热销商品详情页；

店铺首页展示；

（3）告知“关注店铺或收藏商品有额外优惠”，引导关注。

告知买家关注店铺或收藏商品可以：参与店铺活动、享受额外优惠、享受更优质的服务等。

例如：关注参与抽奖活动、关注送礼、关注享受优先发货等。

引导关注的文案建议展示在：店铺首页、店铺首页轮播图、商品SKU、商品轮播图。
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