
"肆拾玖坊：互联网+白酒创新模式的成功之路"

产品名称 "肆拾玖坊：互联网+白酒创新模式的成功之路"

公司名称 东莞市南城缘宝商务信息咨询服务部

价格 .00/件

规格参数 服务项目:东莞肆拾玖坊系统开发
定制项目:肆拾玖坊系统开发
地区:东莞

公司地址 广东省东莞市石排镇瑞和路松山湖生态园B栋2-5
楼

联系电话 18002681353 13652805628

产品详情

大家好！我是贺龙，本人精通商业模式设计，不在于任何平台运营。资料来自于互联网，责任由互联网
承担！如有侵权，请联系小编删除！本文重点在于商业探讨，软件开发找我获取！

"互联网+白酒"创新模式迅速证明了自己的价值，其估值超过80亿，拥有2000余家线下体验门店和超过百
万用户，年销售额不断刷新纪录。这一持续增长的年复合增长率令传统酒企和资本市场触目惊心。

 

肆拾玖坊是应时代发展而生的商业模式，同时也成为了商业发展的标志。肆拾玖坊引领着时代的潮流。

自成立以来，肆拾玖坊不仅凭借其商业模式赢得了众多荣誉，如入选了“中国MBA百优案例”、“全国
工商管理规划教材”、“美好生活新物种”年度大奖、“中国新零售领junpin牌”以及2021新茅“中国最
具成长力国货品牌奖”等。同时，它的高质量产品在各类大赛中屡获殊荣。

 

肆拾玖坊为中国酒企提供了新的思路，打造了与传统名酒不同的新样本，这一“新思路”和“新样本”
不仅在用户市场上得到了认可，也得到了资本市场的认可。

2021年4月，肆拾玖坊获得了凯辉资本和保乐力加的A轮投资，7月又完成了CMC独家的B轮融资。CMC资
本合伙人兼首席运营官李伟才在此前的采访中表示：“肆拾玖坊团队能够从商业本质出发，坚守品质主
义、用户主义，通过产业创新，重构中高端白酒的消费场景，并将资源集中到上游产能的建设，积累了
强劲发展势能，让CMC看到了企业未来发展的无限可能。”



V1.0时代的合伙众筹模式如下：

传统的正向营销模式有三个核心维度：知名度、美誉度和忠诚度。传统营销通常是先通过广告tigao知名
度，然后通过性价比tisheng美誉度，最后通过服务赢得顾客的忠诚度，比如海尔的优质服务。

然而，肆拾玖坊采用了倒三角营销模式，即先建立忠诚度，然后tisheng美誉度，最后tigao知名度。肆拾
玖坊首先找到了49个原始股东，然后扩大到2万个股东，再发展到100万会员，其中的核心是众筹众创。

众筹是大家都理解的概念，即筹集资金。而众创是将所有股东变成渠道，意味着他们不仅仅出钱，还要
参与运营。

具体而言，肆拾玖坊采取了以下策略：

 

找到49个众筹股东：每人出资10万解决了资金问题，并于此基础上创办了108个分舵。

 

分舵采用众筹方式：每个分舵有200人，每人出资2万。

 

分舵发展堂口：每个堂口有30人，每人出资1万。

00001. 

股东的收益方式包括股权分红、价差和年终奖励。

肆拾玖坊采用了3级众筹玩法： 

第一级：总公司，解决本金问题创始人在自己的人脉圈里，筛选了49个有能力成为股东的人，跟他们讲
产品品质、营销体系、分润模式等等，最终找到了49多个认可的人。这49个人以众筹的方式，筹集了近5
00多万创业资金建立总部，购买酒。他们就是一级股东，享有总公司的原始股权。

第二级：分公司，解决渠道问题有了产品，怎么建分销渠道？肆拾玖坊走了一条跟传统白酒企业都不一
样的路：让49个股东，每人拓展创办49 家门店。每个门店分公司发展49名股东，每人投2万，陆续发展了
49家遍布全国的分店。每家分店相当于一个分公司都是一个销售单位，投资人就相当于二级业务分公司
，享有分公司的股权。

第三级：终端销售，解决销售与客户问题每个分店有49个销售社群，每个社群就是建49个群。这些人再
去众筹开终端门店，每个社群发展49个微信群，每人投1万。按500个终端算，肆拾玖坊就积累了资金。
同时，每个三级股东要建立100人左右的社群，覆盖近千万客户。最终，门店、社群都能卖酒，有了这个



liuliang池，根本不用愁业绩，所以肆拾玖坊单单2020年，销售额就有20亿。

这种众筹模式的好处在于，去掉了传统白酒行业中复杂的中间环节和各级代理商，降低了渠道成本，让
消费者以最低的价格购买酒，具有较强的价格竞争力。同时，股东们承担着推广、销售、代言和使用的
责任，股东的收益与分销数量相关，每级股东都会不断将自己的资源和人脉纳入销售体系中，从而使蛋
糕越做越大。其他行业也可以借鉴众筹模式，以低成本、低风险地进行扩张和裂变。

 

肆拾玖坊当然也有上市的梦想，但过去的侠客文化及什么总舵、分舵、堂口的叫法，显然让人感觉这是
一家江湖派的野路子公司。2021年4月肆拾玖坊获得了凯辉基金等资本的A轮融资，2022年6月又获得了贵
州省新动能产业发展基金合伙企业（有限合伙）新增持股，贵州新动能由贵州省国资委间接控股。顺应
外部资本的要求，此时，肆拾玖坊的合伙模式也进行了一次升级进化。

2023年随着疫情的放开，肆拾玖坊与时俱进，部分子公司又进行了二次模式升级，如广东南越派电子商
务公司，现在的升级的模式如下：

肆拾玖坊实际上是借鉴了互联网的思维，通过线上线下的融合（OMO），打造了超级圈层，同时又运用
了众筹合伙的模式，打造了一个现象级的白酒企业

最后

1. 提供稳定的底层架构，支持高并发。我们花了三年时间研发底层架构，投入了3000多万资金，这是任

何一个技术团队都不敢做的事情。80多人

2. 的技术团队在2017年至2019年期间进行了研发。目前，我们已经支持多个客户月流水过亿。

2.底层互通，每个不同的应用可以单独设置不同的分佣比例。入口、裂变、复购和线下门店的商城模式

都是不同的，可以自由组合各种应用。

3.完善的支付和税务体系，支持微信支付、支付宝、汇聚、通联、杉德等支付方式。



4.提供第三方生活服务赋能，包括加油、充话费、支付电费等100多种生活服务平台。

5.提供解决方案，解决企业在发展壮大后的风险控制问题，包括超级APP等去中心化解决方案和拆分公司

解决方案。

6.提供完整的售后服务体系，包括一对一客服培训和功能更新迭代。每个产品都会不断快速迭代，以适

应新的商业模式。

7.快速响应市场，开发新的商业模式。后期可以不断添加新的商业模式，而无需频繁更换系统，数据也

可以得到良好的积累，减少弹性调整的时间。

8.提供成功的客户案例，其中包括月流水过亿的案例。

9.提供一条龙服务上线，协助资料申请、域名、服务器等

10.200多人的技术团队为您提供服务，保证售后服务和透明的价格。不会在中途额外收费。
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