
盐城分销系统软件开发定制、分销商城软件系统开发方案

产品名称 盐城分销系统软件开发定制、分销商城软件系统
开发方案

公司名称 青岛创元软件科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 服务范围:电商企业
别名:微商分销商城
类别:小程序/APP

公司地址 青岛市市北区辽宁路科技街

联系电话 0532-68863401 13256846572

产品详情

企业使用二级分销系统能带来什么?

(1)通过二级分销系统打造的社交电商如此火爆，也就是说，企业可以使用二级分销系统，让千万消费者
用户就可以加入企业，成为企业的分销商，企业给分销商的返利由企业自主决定。

(2)建立外围渠道销售系统，突破固有人脉圈子，零营销费用或低营销费用实现主动营销，口碑营销，让
大众既来消费又是企业的业务人员，又不用支付底薪，降低营销成本。

(3)二级分销系统从品牌方，到分销商，再到消费者，通过服务小B更好地满足C端的需求。在整个链条上
，消费者获益、分销商赚钱，品牌方库存 得以快速变现。

二级分销系统优势表现在哪?

1、线下线上整合;能通过线下实体店与线上系统相结合的模式，帮助商家快速将线上用户转变成自己的
消费者以及分销商，营造更多电商分销模式，二级分销系统的二级分销奖励是能吸引很多消费者的，而
商家也能减少自身的推广费用，以客带客的方式增加销售员，轻松引爆销售量。

2、高得好口碑:为商家用户实现在下单预约，在线充值等服务，为消费者用户提供便利，提升用户体验
，还能维护商家品牌形象以及口碑。

3、洞察用户行为:能根据消费者的消费情况，二级分销系统利润分成具备消费报表，帮助商家分析销售
情况，维护老顾客，拓展新顾客，减少客户流失。

4、提高用户满意度;消费者用户通过扫描商家的二维码，通过各种商家的二维码系统，就能在商家的二
级商城中消费了，方便商家引流，还具有小程序的模式，用户能用搜索查找的方式来发现商家的商城系
统，微信对接多种方式，让商家的商城系统增加曝光率，提升品牌影响力。



5、拓客营销:二级分销系统具有微信公众号与小程序的模式，商家能自由选择，根据用户习惯，让微信
中九亿用户转变成商家的消费者用户，实现拓客营销。

盐城分销系统软件开发定制、分销商城软件系统开发方案是一项为电商企业提供的服务。我们公司，青
岛创元软件科技有限公司，专注于为企业定制开发各种软件系统，包括微商分销商城类别的小程序和AP
P。我们深知在当今电商市场中，分销模式在产品销售中的重要性，因此我们提供高效、适应多种分销模
式的软件解决方案，以满足客户的需求。

微商分销商城，也称为代理商分销商城，已成为现代电商业务中的常见形式之一。通过搭建一个微商分
销商城小程序或APP，电商企业可以有机地将产品与分销商及其追随者之间的关系紧密绑定。这种模式
有助于产品快速推广，有效提高销售量。我们的盐城分销系统软件开发定制服务将帮助电商企业搭建一
个完整的微商分销商城系统。

我们的服务范围主要针对电商企业。对于那些想要在电商行业分销产品的企业来说，我们提供了一站式
的解决方案。这个分销商城系统可以帮助企业快速构建自己的销售渠道，吸引更多的分销商加入，从而
扩大产品销售规模。

盐城分销系统软件开发定制服务适用于小程序和APP两种类别。小程序是一种轻量级的应用程序，跨平
台，无需下载安装即可使用。通过开发一个小程序，企业可以将产品推广到更多的用户。我们的分销商
城小程序具有用户界面友好、操作简单的特点，方便用户进行浏览和购买。，我们的APP也提供类似的
功能，但更适合那些更喜欢在移动设备上进行购物的用户。

我们的盐城分销系统软件开发定制服务具有以下特点：

多种分销模式支持：我们的系统支持多种分销模式，例如团队分销、推广返利、区域代理等。这样，企
业可以根据自己的业务模式选择合适的分销方式。

产品管理：我们的系统提供完善的产品管理功能，包括商品发布、价格设置、库存管理等。企业可以通
过后台管理系统轻松管理自己的产品。

分销商管理：企业可以在系统中管理分销商的注册、审核、佣金结算等。这样能够更好地管理分销商，
简化企业的运营流程。

用户管理：我们的系统具有用户管理功能，包括用户注册、登录、个人中心等。用户可以通过个人中心
查看自己的购买记录、收藏商品等信息。

营销推广：为了帮助企业更好地推广产品，我们的系统提供了丰富的营销推广功能，如优惠券、秒杀活
动、拼团等。企业可以根据自己的需求选择并设置相应的营销活动。

通过我们的盐城分销系统软件开发定制服务，电商企业可以快速构建起自己的微商分销商城，建立与分
销商及其追随者之间的良好合作关系，进一步提升产品的销售量。如果您对我们的服务感兴趣或有任何
问题，请随时联系我们。我们将竭诚为您提供满意的解决方案。
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