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产品详情

但我们这种从零起步的怎么样去做，比如没有什么好的一些三格建议，

我跟你说啊，世界真相什么，我见过太多笨蛋中太多这个钱5亿里边都是华业的，其很简单，抖音这些事
你去看一看，多少人，社会最底层至少在一半吧！

他们为什么能做出来，就相对还是简单，你不要老去谋划抖音或怎么样，根本没有你想那么难，

我可以把这话放这啊，嗯，三个月如果天天做，80%以上的都会做出来，无非觉得果大与小

嗯，这种事我们干过太多遍

嗯嗯，我想保留原来传统的这一批人，你这个问题问的非常好，

我给你两个答案，嗯，

第一呢，股份制你知道吧，如果你想保留，你就多分点钱，对不对？

然后第二，你知道为什么很多老板做不好抖音吗？我告诉你，你们的思维里面，你一直觉得抖音是为你
原来企业赋能，这个逻辑完全是错的，你做大了以后，你企业原来只成为抖音的一部分，因为你从来就
没想明白，你成为一个网红到底意味着什么，无限多的客户，你说我们公司现在核心优势什么？就是流
量大，我一天几百万的流量，这不是稳重，你那就像我当初。如我定位到抖音，我是干嘛？我干海参的
，干了十多年海参，我到抖音卖海参，我今年会有前途吗？我不会的呀，我也是先卖抖音课，后来客户
高端质量以后又加了副总会，在客户多里，我们有200万的IP服娃，我也是一层层往下摆，明明白意思，
抖音一定是在这创业，且脱离原部门我那个生活认知圈，你也可以去看一下，前两天来了个大哥，快70
了吧，一个人的团队一年挣两千万，那接下来干的过程中，诶，咱们怎么样去做，比如说我们就像这种



的从零起步的，有没有什么一些好的一些三个建议，第一层，如果你真的牛逼，你买一个团队，你瞬间
解决了99%的问题。第二，你看一看你能不能去招几个真的懂业务的人，我告诉你什么是核心岗位啊，
好难受，他曾经做过某个人的账号，而且一定是全区，从内容策划到拍摄剪辑到部门管理，这个人一旦
招到了以后，你基本上也不用操这么心，第三，如果实在都不行的话，到我们这好好来培训，也能少走
很多弯路，我跟你讲机会是什么，千万不要拉公司原来的老人来干这个业务。我跟你讲逻辑非常。简单
两个，第一个思想意识不会同频，沟通起来会特别特别累，我在公司啊，跟我那个十多年的那些老人，
就跟我出来两个人，其他人叫不动，他们每个人有收入啊什么的，你想让他换一个新的赛道跟你打江山
难，这是个心态问题。第二个他们根本也不懂技术，明明白意思啊，你想让他们重新起来，他不抖一的
事儿整明白，你勒死他也干不会，他不是一个东西，就像你想让一个医生改行去做厨师一样，明白说我
建议你找懂业务的人，而不是从老人里面抽很多老板踩出坑，所以不要再犹豫。

如果爱有不懂的直接咨询小编！（微信同手机号）
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