
看别人的模式找自己的机会—七星创客推三返一模式

产品名称 看别人的模式找自己的机会—七星创客推三返一
模式

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

七星创客是一种创新的营销模式，它结合了三三复制和级差等营销方
式，通过购买指定产品可获得创客身份等方式，激励用户推荐其他用
户购买产品，同时设置了一定的晋升机制和团队级差奖励，以鼓励代
理商发展更多的下线并扩大销售规模。这种模式已经被广泛应用于各
种类型的电商平台，并取得了不错的效果。

七星创客模式的定义和特点

七星创客是一种结合了三三复制和级差等营销方式的营销模式。它的
主要特点包括以下几个方面：

1. 购买指定产品可获得创客身份：在七星创客模式中，用户只需要购
买指定的产品，就可以获得创客身份。这一设计有利于激发用户的参
与度和忠诚度。

2. 推荐奖励循环递增：七星创客模式的推荐奖励分为三个档次，第一
单为10%，第二单为20%，第三单为70%。这种循环递增的设计鼓励用



户积极推荐其他用户购买产品。

3. 晋升机制激励代理商发展下线：在七星创客模式中，代理商可以通
过推荐其他用户购买产品来获得晋升机会。当一个创客推荐三个用户
成为创客后，他就可以晋升为1星代理。随着级别的提高，晋升的条
件也越来越高，这激励代理商更加积极地发展团队。

4. 团队级差奖励激励代理商扩大团队：七星创客模式还设计了团队级
差奖励，各级代理商可以获得不同的奖励。这种奖励是随着团队的规
模而递增的，这使得代理商有更大的动力去扩大自己的团队。

5. 复购优惠增加用户粘性：在七星创客模式中，如果平台用户复购，
他们可以享受到五折的优惠购买价格。这种复购优惠有利于增加用户
的粘性，从而有利于平台的长期发展。

七星创客模式的应用场景和适用范围

1. 应用场景：七星创客模式适用于各种类型的电商平台，尤其是需要
激励用户参与和推荐的场景。例如，电商平台可以设置七星创客活动
，鼓励用户邀请更多的人加入平台并购买指定产品。

2. 适用范围：该模式适用于有一定用户基础的电商平台，因为这些平
台可以更好地利用七星创客模式来扩大销售规模和增加用户粘性。

七星创客模式它不仅可以激励用户购买产品，还可以激励用户推荐其
他人购买产品。同时，它还可以通过级差奖励激励代理商发展更多的
下线，从而扩大销售规模。这种模式已经被广泛应用于各种类型的电
商平台，并取得了不错的效果。然而，电商平台应该根据自身情况制
定具体的实施方案，并注意防范风险和提高销售质量。
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