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产品名称 有喜有鱼新零售模式是如何将社交、娱乐与创业
相结合的？

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

有喜有鱼APP是一款近年来备受瞩目的应用程序，以其独特的收益结构和会员机制而备受用户喜爱。这
款应用程序以一种创新的商业模式，将liuliang裂变的概念引入了消费领域，为用户带来了全新的购物体
验。本文将对有喜有鱼APP的商业模式进行深入剖析，以揭示其成功背后的秘密。

有喜有鱼APP的商业模式是一个以用户为中心的liuliang裂变模型。该模型主要包括以下几个关键部

分：

1. 固定收益：这是吸引用户的基本手段。每个用户每天都可以通过观看视频来获取0.35元的固定收益，这
个收益可以每日提现，这种“看得见的收益”是吸引用户的重要手段。

2. 任务佣金：这是推动用户参与和保持活跃度的激励机制。用户可以在APP上接取适合自己的任务，完
成任务后即可获得佣金。这个佣金的金额是变化的，根据任务的难易程度和完成情况而定，每个任务的
佣金在几毛至几元之间不等。

3. 团队收益：这是有喜有鱼商业模式的核心。每个用户需要直推5人才能享受团队收益，多余的成员将自
动滑落到下级，层级最高到第七楼。这种设计使得每个用户都成为一个“团长”，而团队长的收益是团
队成员每人每天0.15元，这种收益相当可观。

4. 裂变机制：这是推动用户量和用户活跃度的关键。有喜有鱼采用了裂变式增长机制，通过推广奖励和
团队收益的方式刺激用户的活跃度和参与度，这种机制可以使一个普通用户变成一个团队长，从而获取
高额的收益。



5. 会员机制：通过会员机制，有喜有鱼可以更好地管理用户，提供更个性化的服务。同时，会员还可以
享受更多的优惠和特权，这有利于tigao用户的忠诚度和粘性。

6. 活跃度管理机制：通过各种活动、奖励和互动方式，有喜有鱼可以有效地tigao用户的活跃度和参与度
，从而增加用户的粘性和转化率。

团队收益是有喜有鱼APP商业模式的核心。根据五五复制和自动滑落的原则，每个用户需要直推5人才能
享受团队收益。多余的成员将自动滑落到下级，层级最高到第七楼。一楼5人，二楼25人，三楼125人，
四楼625人⋯⋯⋯七楼100000人。即使不进行推广，团队成员的推广也能滑落到你的下面，形成团队成员
间的相互帮助、抱团取暖。作为团队长，可以获取团队每人每天0.15元的收益，7层楼总计可达到10万人
。当裂变到第七楼时，团队长一天的收益就可以达到1.5w，一个月即可获得45w的收益。

有喜有鱼APP的商业模式通过结合固定收益、任务佣金、团队收益以及会员机制和活跃度管理机制等多
种手段，为用户提供了一个全新的购物体验。这种模式不仅满足了用户的多样化需求，增加了用户的忠
诚度和粘性，还实现了商业价值的最大化。
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