
如何玩转分享购商业模式打破传统购物体验

产品名称 如何玩转分享购商业模式打破传统购物体验

公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

分享购模式作为一种新兴电商模式，已经在国内外电商市场崭露头角。

分享购模式注重商品分享和社交理念，将社交元素与电商交易进行了巧妙的结合。用户在这种模式下，

可以享受到更加互动、有趣的购物体验，同时还能得到实实在在的优惠和奖励。

分享购模式的优势有以下几点：

增强社交性：通过鼓励用户之间进行商品分享和推荐，从而增强了用户间的互动和社交体验。

提升品牌推广效果：通过用户主动分享商品链接，能够让更多的潜在消费者了解和接触到相关的品牌及

产品。

提高用户收益：为用户提供了更多优惠和奖励，让他们在购物过程中节省了开支，同时还能增加额外的



收入来源。

分享购的玩法具体如下：

注册会员：用户注册成为分享购会员，没有任何门槛限制。

选择商品：会员可以在平台上一键分享选品，方便快捷。

邀请好友：会员通过分享邀约，号召好友参与拼团，同时享受自购与分享的双重优惠。

获得奖励：会员自购或分享成功后，都可以获得相应的奖励，如优惠券、积分、红包等。

其中分享购中的九阶会员制度：根据下级用户的数量，分享购平台将用户划分为不同等级的会员。每个

等级都有相应的佣金比例和奖励条件。会员等级越高，所能获得的佣金和奖励也越多。

此外，滚动收益也是分享购模式的一大特色。用户根据自身及下级的消费情况，可以获得不同比例的收

益。但要提现收益，用户需每月完成一定的消费次数。这是分享购模式有效激励用户参与和持续消费的

重要手段。
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这种模式鼓励用户积极参与并分享给更多的人，以更优惠的价格购买到所需的商品或服务。同时，对于

商家来说，也增加了销售渠道和曝光率，实现了双赢。
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