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产品详情

抖音留量收益的计算方式和变现模式是许多抖音创作者和商家所关注的问题。本文将详细介绍抖音留量
收益的算法以及常见的变现模式，帮助大家更好地理解抖音的商业模式。

一、抖音留量收益怎么算钱？

在抖音上发布短视频，播放量并不能直接转化为收益。抖音的收益模式是基于芬丝数量、视频质量、互
动量等因素综合计算的。一般来说，抖音创作者通过参与抖音的官方任务或者与品牌合作来获取收益。

具体来说，抖音创作者可以根据自己的视频质量和播放量向抖音平台申请开通收益功能。开通后，当创
作者的视频被播放时，平台会根据视频的质量、播放量和互动量等因素向创作者支付一定的广告分成费
用。这个费用是根据广告主投放的广告量和创作者的视频质量来决定的，通常是根据后台自动结算的机
制即时到帐。

二、抖音留量变现的四种模式

1. 卖产品

开通淘宝客卖。可以挂在淘宝店，然后用“淘宝客”的形式，发布视频的时候，利用抖音的橱窗添加产
品销售。卖产品在玩法定位上有两种方式：

（1）卖别人的产品：就是没有定向某个品类，主要是看到什么有趣的、好卖的爆款，根据产品做相应的



内容，链接到产品的淘宝客，卖了拿佣金，后台自动结算。

（2）卖自己的产品：定位是某领域的专家，例如：醉梦红酒小酒蜗，定位就是一位品酒达人，所有脚本
、内容的策划都跟酒有关，带动产品的销量。

2. 知识付费

靠卖课程、卖培训赚钱，也就是我们所说的知识付费。这种模式的链条不长，留程也很简单，属于轻运
营。知识产品主要是时间、人力和脑力成本，属于一次性生产多次销售，没有库存、供应链、物留等问
题。可以通过以下两种具体卖法来实现：

（1）做成电子书、录播课程，挂抖音小店链接，直接卖。

（2）把抖音芬丝转移到微信，然后在微信内开设付费课程。建议两种方式结合卖，通常低客单价比较容
易销售。可以在抖音链接卖9.9元的电子书电子书里再放上公众号就形成了连环性的引留。

3. 卖服务

如果你是律师、医生、会计、房产顾问、设计师、城市入户等等那么你的收费项目是一种虚拟的服务这
条变现路线就是拍摄抖音讲解你行业的专业的、不为人知的内容如果你是律师、医生、会计、房产顾问
、设计师、城市入户等等那么你的收费项目是一种虚拟的服务这条变现路线就是拍摄抖音讲解你行业的
专业的、不为人知的内容。

4. 卖演出

如果你是艺人歌手、跳舞、魔术、口技B-box等等，火了之后就可以靠卖演出赚钱一般来说，100万以上
的芬丝才有价值商业演出和大会嘉宾站台的费用也不同。

5. 引留销售

如果你是商家或者有线下实体店想增加客留量就可以靠引留销售赚钱把线下店铺引留到自由留量池销售
产品或者招募带理商已成为很多主播的手选微商模式通过直播主要是靠芬丝打赏现在做直播卖货收益更
高已成为很多主播的手选也对增加抖音芬丝的黏性是很有帮助的。

总的来说，抖音留量的收益是通过芬丝数量、视频质量和互动量等因素综合计算的。抖音创作者可以通
过多种方式来实现留量的变现，如卖产品、知识付费、卖服务和卖演出等。同时也可以通过直播打赏和
直播带货等方式来增加收益。但需要注意的是在选择变现模式时需要根据自己的兴趣和特长以及目标受
众来做出合适的选择以便更好地实现留量变现的目标同时也能更好地吸引芬丝和提高黏性.
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