
永倍达分销分红模式APP

产品名称 永倍达分销分红模式APP

公司名称 广州市金诺互联网科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省广州市天河区

联系电话  132****4389

产品详情

近日，一些客户向我们咨询了关于“永倍达”的运营模式和机制的问题。为了更好地了解该企业的运营

机制，今天我们将深入探讨“永倍达”的商业模式。

首先，让我们来了解一下“永倍达”的基本情况。“永倍达”是一家集线上电子商城与线下体验店于一

体的企业。消费者可以在线下体验店内感受商品品质，同时也可以在电子商城上随时随地购买商品。

在成为会员方面，只要消费或充值达到2600元，就可以成为“永倍达”的会员，享受1.5倍的消费返利，

而实际上这种返利没有明确的期限限制。

接下来，我们来详细解析“永倍达”的商业模式。在“永倍达”的商业模式中，主要涉及三个方面的内

容：消费返利、推荐奖励和入驻商家奖励。

首先，在消费返利方面，“永倍达”会从商家的部分利润中提取20%，并在六个月后返还给消费者，以



积分的形式逐年逐次返还完毕。这种返利方式有效地激励了消费者在“永倍达”平台进行消费。

其次，推荐奖励是“永倍达”商业模式中的另一个重要组成部分。无论是商家还是会员，只要推荐顾客

充值或消费达到2600元，就可以获得3%的提成。而且推荐越多，提成的比例就越高，提成档次分为13级

，分别享受1%至31%的提成比例。这种制度鼓励商家和会员积极拉人加入，从而不断扩大平台的用户规

模。

最后，对于入驻商家而言，只要缴纳3.9万元保证金，就可以将产品上架到商城的“优选购物”板块。入

驻商家可以发展成充值并享受1.5倍返利的直销会员，进而通过发展下线、拉人加入的方式获得更多的收

益。

总体而言，“永倍达”的商业模式具有以下优势：激励消费者在平台消费、扩大用户规模、提高商家积

极性和平台收益等。

然而，该模式也存在一些问题，例如对消费者而言，过高的消费门槛和返利期限的不明确可能导致一些

疑虑；对商家而言，虽然可以通过发展下线等方式获得收益，但是需要承担一定的风险。

基于以上分析，我们可以得出以下启示与建议：

对于类似的企业或模式，应明确消费返利的期限和条件，避免给消费者带来不必要的疑虑。

平台应该合理设置商家入驻门槛，在保证平台收益的同时，也要充分考虑消费者的利益。

企业应该在保障自身收益的同时，加强对商家的培训和指导，提高商家的经营能力，降低其风险承担压



力。

总之，通过对“永倍达”商业模式的深入探讨，我们可以更好地了解该企业的运营机制。希望以上分析

对大家有所启示，以便在面对类似问题时能够做出更加合理的消费决策。
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