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雷军说，他做公司的方法是：专注、极至、口碑、快。他用自己证明了这个方法的可行性。既然他的方
法是成功的，那小公司也像雷军一样来做公司，做推广可以吗？

答案是：太难了。我们没有他的资源和优势，照搬照抄到我们公司上，只会让我们死得更快。

那南阳小公司要怎样做推广呢？

《打造一家好公司》的作者塚越宽，揭示了他公司48年持续利润增长的不传之秘，即要保持缓慢、可持
续的稳定增长。简单概况起来说，就是要：专注在差异化领域，慢慢把口碑做出来。

1.专注在差异化领域，就是要把你的所有精力专注到单一的大品类或者一个子品类上面，做到专注、专
注、再专注。

如果你感觉你的产品跟人家做的差不多，就是因为你没有去分析竞争对手，没有打造出属于你自己的差
异化优势，没有在差异化领域发挥自己的优势。

在自己的差异化领域，打磨产品和服务至少3-5年，直到把产品做好做精，做到细分领域的前面几名，才
能慢慢在市场上占有一席之地。

2.慢慢把口碑做出来，就是要你别着急，不要急于卖货。要让客户产生好的口碑，先要有好的服务和产
品让客户体验到，或者感受到，这个是需要过程的。



当你在全网推荐你的产品时，不仅要讲你产品的特色优势好处，更要讲讲你的故事，产品的故事，让它
们也充满温度。

花3-5年的时间，做网络推广，除了展示产品的质量和服务之外，讲讲自己，讲讲客户案例，用润物细无
声的方式，让自己的产品在客户心中生根发芽。这种网络推广的方式不仅仅只是做推广，更是一种打算
长期做生意的方式。就像塚越宽说的一样，小公司只要保持可持续的稳定增长就可以了。

南阳企常青的百度关键词推广就是采用这种方式，通过日常不断地发文，发产品信息，在网络上做推广
，慢慢把我们的产品和服务浸润到消费者的心里。

企常青网络在互联网行业已经深耕15多年了，维护的客户也已经有1000多家了，我们的运营客服人均年
龄都在30岁左右，做事都是勤勤恳恳的。因为我们的服务和口碑，帮我们赢得了70%的老客户续费和转
介绍。
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