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产品名称 【丹丹讲模式】创新驱动，业绩提升：共享门店
的商业模式变革

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 微三云:源码系统
软件开发:app小程序
共享门店股东:公众号

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13728755927 13728755927

产品详情

【丹丹讲模式】创新驱动，业绩提升：共享门店的商业模式变革

做软件，找丹丹，靠谱！微三云集团：专注软件开发10年+ 运营团队200+ 合作客户3

0万+。今天带大家了解下共享门店这个系统，它可以帮您解决资金、客源、业绩三

大难题。

一、什么是共享？共享单车提供了出行最后一公里的解决方案；

共享充电宝解决了出门在外手机没电的难题；

共享雨伞解决了暴雨突然来袭的困扰...共享：

将一件物品或者信息的使用权或知情权与其他所有人共同拥有。核心：

将分散化闲置资源整合并共享， 提高资源利用率共享已经成为一种趋势...

二、什么是门店共享？如今很多门店所要付出的固定开支包含有工资、房租和水电

等，不少门店客源也不足，导致很多资源淡化、闲置在那里。针对一些个人来说，

很多人手上资金和相关人脉闲置，形成资源浪费，而共享门店将同时解决门店资源



利用率不高和个人资源浪费的难题。三、客户为什么愿意成为股东呢？

自身带来的资源可以变现。

利用自身小额的资产，寻找到合适的投资机会，实现资产增值。

加入门店，享受股东应有的特权和福利。

四、门店为什么愿意招募股东？

可快速筹集资源，把有效的资源链接起来，得到应有的消费返还。

高效锁定有效客户，增加门店的客源。

带动门店业绩，成人达己。

五、门店共享股东分红的好处

享受人脉长期的分红。

享受人脉下级的消费分红。

系统支持与手机绑定，实时分红金额提醒，做到精准无误。假设一个股东招募到20个股东，每人年消费1
000元，总共就是2W；每人介绍30个客户，总共就是600人，总共就是62W，从原来的客源数量就提升到
了620人，带动消费所产生的业绩就有62W。平台合伙人分红：成为平台合伙人后，可对平台的所有订单
进行分红，激励股东积极推广，助力提升平台销售业绩。

六、功能特性：

获得身份方式：手动添加平台合伙人身份。

结算周期：按天、周、月三种方式发放。

结算时间：从订单完成日开始。

结算方式：①零钱②购物劵③积分七、分红方式——分级平分按合伙人等级：合伙人收益=平台总分红
销售额*当前等级分红比例/当前等级合伙人人数举例说明

假设平台设置2个合伙人等级①省代合伙人10%②市代合伙人5%；

比如：平台当天销售额50000元，有15000元进行分红。

八、均分收益——每个合伙人收益分配举例：全平台当天销售额50000元，奖励池：



15000【分红销售额】*15%【合伙人总比例】=2250

省代理合伙人有2个人：15000【分红销售额】*10%【合伙人分红比例】/2【合伙人人数】=750元/人

市代理合伙人有1个人：15000【分红销售额】*5%【合伙人分红比例】=750/人。

共享经济浪潮下的股东分红：共享门店成为金字招牌。如果您想了解模式的具体玩

法，请私信丹丹！
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