
生产洗发水设备

产品名称 生产洗发水设备

公司名称 深圳市富邦机械设备有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 深圳市宝安区松岗街道松白路7014号

联系电话 86-075536334368 13424223373

产品详情

 

如何开办日化厂之销售策略                           ----- 
深圳市富邦机械设备有限公司  专业洗发水配方 洗洁精技术 洗衣粉生产培训

     1、质量第一，前期主要是为了打开销路，树立自己的品牌和信誉。不要为了价格竞争，过度
做低廉成本的产品，特别是在县城，本乡本土的，太差了口碑不好以后难生存。以中档产品为主打，配
高、低档产品来满足不同要求的客户。用低品质的卖高价格，结果只有一次买卖。常规生意是没有暴利
的，是以规模取胜，量上赚钱。        2、品种要齐全，凡是洗涤的基本品种，如洗洁精、洗衣
液、洗车液、洗发水、沐浴露等你都要有。一些特别功能的洗涤剂你可以少量做样品，以备大客户订货
。品种多了，客户会认为你的技术实力强，同时可以扩展日化洗涤产品的销售对象。        3、
要差异化经营，只用一个价位的产品去对付所有的客户是不行的，不同的客户对产品的要求不一样。比
如小饭馆餐具的油污最少，他们所选择的重点是价格，去油污过得去就行。综合型饭店餐具的油污较多
，他们所选择的重点是价格+去油污，对这些就重点推销中价位的散装洗洁精成功率就高。火锅类饭店
餐具的油污最多，他们所选择的重点是去油污能力的强弱。        4、要市场调查。先找出市场
销路较大的产品和品种，然后随市场的需要而调整供应产品，这就需要进行市场调查，比如散装洗洁精
，什么品质的好卖，什么价位的好批，什么单位、什么人用量大，他们对包装对服务对保质期有什么要
求，对颜色对泡沫对稠度洗涤效果对香味有什么偏好。洗发水、沐浴露、浩衣液等等都要依次调查掌握
第一手材料，为你的成功打下坚实的基础。        5、要大量宣传。俗话说酒香也怕巷子深，要
扩大销量，必须要大力宣传。农村地区可以走村串寨、赶集演示。印制一些批发联系卡，注明你的品种
、品质、价格、优势、服务方式、联系及送货电话。要进入这个市场，首先就是要把你的产品信息传递
出去，传递的最佳方式不是广告，是将你的名片一张张直接送到传递的老板手中。另外可以免费试用，
到废品收购站买一些矿泉水瓶，装上样品连同联系卡沿街送给每一个宾馆、饭店、酒楼、桑拿、浴城、
发廊、洗车场、洗衣店、小卖部、大排档、旅馆、招待所、娱乐场所、村镇、机关厂矿食堂、学校等可
能成为你潜在客户的手中，让他们试用，等待信息回复。        6、发展经销或代理商。只要的
产品质量过硬，给经销商足够的利润，就可以发展自己的特约经销，可以在人流量大的地方或店铺设立
代销，扩大销售，有实力的可以发展市、县、乡镇一级的代理商，让他们成为你的合作伙伴，共同打开
市场。        总之，万事开头难，一开始生产销售都会碰到各种客户，说好的有，说不好的也有
，有道理的听之改之，无理取闹的说明他不是你的真正客户，没必要理他，认真做好产品质量，持久以



恒的经营必将成为百年老厂。

   市场广/投资少/低成本/利润丰的洗涤用品项目是您创业的选择！    富邦机械根据大型设备原理
成功研发出各种型号的洗涤设备。为有志从事洗涤生产的客户架起中小规模化生产的桥梁。且经我们不
断的研究，不断改进，技术和设备已日臻完善。目前，几千元就可以成功办厂当老板。为你摆脱打工的
命运，从而踏上一道创业致富之路。

设备3000元起，而且公司免费提供配方和技术。先学技术后购机，终身享受最新研发技术，设备一年包
换，终身维护。  
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