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衣食住行用，一个APP就够了？  小程序开/发+APP搭建+源码系统开/发，微三云模式设计

导读：微三云 100 多分销奖励模式支持所有系统功能应用 《数字化转型路线图》作者托尼�萨尔德哈
（Tony Saldanha）曾说，一次数字化转型的成功并不代表什么，重要的是能不能利用数字化探索出新 的
商业模式。托尼�萨尔德哈曾判断，企业正向第四次工业革命迈进。对企业来说，这意味着数字技术将
会成为新的产品和服务、新的运营方式以 及新的商业模式的核心。蒙牛集团 CDO 李总也指出，「业务
数字化」是系统项目；而「企业数字化转型」本质上是商业创新，是企业寻找数字化驱
动的新增长点，更重要的是意识与观念。
微三云系统支持模式：热销的思购臻选秒杀模式、美丽天天秒链动 2+1
奖励模式，推三返一系统，共享购嗨购模式，乐分享模式，盲盒抢拍系统， 消费返利模式，共享 WIFI 
广告模式，有钱还众筹还债模式，全民拼购模模式、社交盲盒系统，盲盒社交电商系统、秒杀拼购系统
、泰山众筹模式， 太爱速 m 秒杀寄售模式，预售拼购模式、拼商抽奖模式、广告电商模式等应用营销模
式，区域奖励模式，团队分红／分红榜模式，积分奖励模式， 店铺奖励模式，绩效奖励模式，奖励模式
，一级／二级／三级分销模式、推广奖励模式，支持团队分红／分红榜模式、消费奖励模式，排队奖励
模 式，特有源码独立部署模式，支持任意多项功能组合，按需付费，随时补差价升级功能，可申请软件
著作权，可二次开发，让你的平台既能低成本 起步，又能随着发展随时增加应用功能！我们不是仅仅卖
给你一个固定模板的系统，而是给你一套终身无限迭代、随时升级新热门应用功能的系统， 一套可以助
你终身创业而无需更换系统的源码系统，一套让你拥有无限可能的系统。今天给大家分享一下乐分享公
排共富模式的相关玩法。



                                                             
乐分享公排共富模式讲解 + 乐分享五人公排共富模式系统+微三云   

分享购（乐分享模式）讲解先来看一个上线首月即发展了70万会员的平台案例：乐分享APP简要解释一
下这个模式和分析下为什么这个模式很好推。模式解释：     用户零门槛加入平台，即可以享受
淘宝天猫、京东、拼多多、美团、饿了么、等主流电商平台先领券再消费，话费充值享受97折、电费优
惠缴费、中石油、中石化加油卡充值，全国加油享受85-95折，购买腾讯视频会员只要5折等等，除此之
外，用户还能享受平台利润分红和推广收益。   模式机制：五人公排滑落+循环上级共富直推奖（
避免传销）+区域订单奖A1五人公排滑落模式：团队是1*5的架构，五五复制，一层5人，二层25人，三层
125人，每人都是最多5个直推下级点位，直推第六个开始往同部门下级滑落，这样到第9层一共2444105人
，这样上级可以帮扶下级，下级受到激励又会激活起来帮助上级拓展深度，互帮互助。

A2：循环上级共富直推奖：您的第1笔消费产生的共富收益返给您的上1级，您的第2笔消费产生的共富收
益返给您的上2级，以此类推，第10笔消费产生的共富收益回到返给您的上1级，第11笔消费产生的共富
收益返给您的上2级，依次循环。A3:区域奖励：按照用户首次注册地决定区域订单归属，每次该地区出
现一个订单，区域合伙人均有管道收益。裂变机制：收益提现门槛1.需满足累计已发展5个新用户2.需要
当月累计消费满9笔（金额不限，1元都行）模式优势：1.加入无门槛：避免收人头费涉传，推广非常容
易2.用户每月消费金额不限，每月9笔订单，自营商城购物、充话费、交电费、淘宝京东购物都算，非常
容易达标3.公排模式上下互助，有利于稳定团队架构4.循环上级直推奖励，灵活避免传销嫌疑5.区域订单
收益，打造管道收益，按区域订单地址计算收益，跟伞下业绩脱钩，避免伞下业绩计酬奖励涉传6.模式
好推广，团队复制比较容易，几句话就能讲清楚项目，不需要很复杂的模式讲解和演算演示。

微三云乐享购系统的创新优势：1.所有模块数值自定义，各种奖励比例自定义，比如可以改成三三滑落
公排，七七滑落公排，可以改成3人循环发放共富直推奖，也可以7人循环，也可以5人循环。2.强大的支
付解决方案：同时支持10多条支付通道，为平台收款、分账、代付保驾护航（你懂的）3.安全的系统底
层架构：采用分布式微服务架构，底层和应用层分开两个服务器部署，防黑客架构设计，系统安全非常
有保障4.独有系统迸发架构：支持每秒万级订单处理，投入6000多万自研系统底层，采用分布式集群、负
载均衡、消息中间件、流控、读写分离、数据库分表、佣金结算错峰执行等等技术手段，解决用户平台
高迸发系统崩溃问题5.共用云平台系统底层，与200多个创新应用模式和营销工具应用互相配合使用，达
到1+1大于2 的组合应用效果，随时升级商业模式到2.0版本、3.0版本。。9.0版本。

附：乐分享APP详细资料讲解P1：乐分享APP一款集成了淘宝天猫、京东、拼多多、美团、饿了么、话费
、电费、中石油、中石化加油卡充值等主流消费购物平台，满足用户日常吃喝玩乐衣食住行的聚合APP

P2：乐分享核裂变系统是五五复制倍增的



 

每个人分享5人，多余的直接滑落你网体以下，也就是说你推荐的人超过5个，多余的人也会滑落到你的
下面！

你的网体9层共计244万人！ 

那么这些人在乐分享消费你都会拿到分润！大家想想有多厉害！

假如说你今天给朋友一个面子！免费下载一个乐分享，然后你一个朋友都没有推荐，但是过一段时间你
会发现乐分享的后台会出现几百元或者几千元钱？请问你想不想提现？

想提现！必须分享5个伙伴！请问！这样能提现吗？

不能！还需要你在乐分享每月消费9笔

注意！消费金额没有要求！

哪怕你只买一卷卫生纸也算一笔消费，充话费，充电费，美团点个外卖也算消费！

也就说这个平台只要你想赚钱必须只分享5人，必须每月成功消费9次！只有这样我们就会有源源不断的
收入！

  每个月本来你就要充话费

每个月本来你要交电费

每个月本来你就要汽车加油

每个月本来你就要网购

每个月本来你就点外卖

没有引导你额外消费，只不过乐分享培养你习惯用它来省钱！让我们每一个人养成用乐分享省钱的习惯
，打造一个良性循环消费省赚生态圈！还可以让你在平台赚钱！这个生态真是太棒了！

 

P3：乐分享5项收益:

1.个人收益(指的是40%消费收益)

2.会员收益(指的是40%共富收益)

3.合伙人收益(指的是区域会员消费，平台返到的10%)

4.招商收益(指的是区域合伙人支付的系统服务费的30%)

5.区域推广收益(指的是推广区域服务中心收益的10%)

P4：模式优势： 



1.市场规模大，网购生活刚需消费永/不/过/时，

2.免费注册好推广，项目刚刚启动，时机足够早

3.模式好，按顺序公排，管道收益

4.产品刚需，电费，话费95折，淘宝，京东等平台产品有20%左右利润

5.合情合理合法，规避非法集资，传销，漏税等传统政策风险

6.项目长长久久，打造管道收益

7.复制容易，每人分享5名免费用户

8.纯线上运营，没有门槛，利他，兼职可做，扩展人脉好工具

P5：乐分享常见问题

一、关于收益：

问：累计收益里面的钱是怎么计算的

答：您团队的共富收益+自购收益的累计总和。

问：累计共富收益里面的钱是怎么计算的

答：您团队里下单购买商品的共富收益累计总和，

您在月底成为会员，佣金会在下月25日把共富收益里面的钱变化到钱包里面去。您月底未成为会员，只
能看见收益无法提现。

问：累计自购收益里面的钱是怎么计算的

答：您自己去下单购买商品的返佣累计总和。佣金会在下月25日自购收益里面的钱变化到钱包里面去。

问：钱包里面的钱是怎么计算的？

答：每月25日
钱包里包含上月自购收益的返佣+上月成为会员的共富收益，钱包里的钱表示可以直接提现的。

问：为什么我要到每月25日才能提现我上个月的收益？

答：因为乐分享和淘宝、京东、拼多多等各平台结算的周期是每月25日结算上月确认收货订单的佣金，
所以也只能在25日给您结算收益。

问：去淘宝、京东、拼多多、美团、饿了么这些平台消费我大约能省多少钱？

答：各商品的佣金是各平台的商家根据自己商品的利润多少来设定佣金比例的，购物平台预计5-30%，外
卖平台预计3-6%。充值平台预计1%。

二、关于共富收益



为什么需要推荐5人才能成为会员？

答：因为团队是1X5的架构，五五复制，9层一共2444105人，如果会员都不推荐用户，这个团队架构也就
搭建不起来，共富收益也就没有意义了。

问：为什么每个月要消费9笔才能成为会员？

答：团队的架构就是9层的关系，每1层需要返1笔，所以就是9笔，同时这个为了保证会员在共富收益都
能赚到钱，如果会员都不消费，也就会员都赚不到钱，共富收益也就没有意义了。

问：如果消费了11笔订单共富收益是怎么返的？

答：您的第1笔消费产生的共富收益返给您的上1级，您的第2笔消费产生的共富收益返给您的上2级，以
此类推，第10笔消费产生的共富收益回到返给您的上1级，第11笔消费产生的共富收益返给您的上2级，
依次循环。

问：上级只有3个人，9笔消费订单是怎么返的？

答：您的第1笔消费产生的共富收益返给您的上1级，您的第2笔消费产生的共富收益返给您的上2级，您
的第3笔消费产生的共富收益返给您的上3级，在上面就没有了，所以第4笔消费产生的共富收益回到返给
您的上1级，依次循环。

问：为什么我推荐的人的第1笔消费所产生的共富收益没有给我？

答：如果您第1层5人满了，您推荐的这个人会往下滑落，所以请查看您推荐的人是不是在您团队的第1层
。打开乐分享APP点击：事业-我的团队-查看他是否在第1层，如果没有在第1层，也没有关系，如果他在
您下面第2层，那么他消费的第2笔订单的共富收益会返给您，如果他在第3层，那么他消费的第3笔订单
的共富收益会返给您，以此类推。

三、关于团队绑定关系

问：我下面的5个人满了以后，第6个人、第7个人是怎么排列的？

答：举例：您下面5个人是ABCDE,第6个人放在A下面的第1个位置，如果A下面第一个位置有成员了，就
放在B下面第1个位置。第7个人放在C下面的第1个位置，如果CDE下面第1个位置都有成员了，就放在A
下面的第2个位置，以此类推。

问：为什么我只能看到我下面的第1层的成员，不能看到全部吗？

答：因为每个人下面的成员会非常多，所以手机上是无法展示的，您可以看到您团队的总人数。

四、关于订单

问：为什么我支付成功的订单，在我的订单里面没有显示？

答：您跳转去淘宝、京东、拼多多等平台下单成功的订单，需要这些平台把数据回传给乐分享，然后才
会显示订单记录，数据回传预计在5分钟内，请稍等几分钟后再回来查看订单，如果还是没有订单，请查
看去跳转购买时有要求授权登录，如果您没有授权，请取消订单然后再授权登录再去购买。

问：成为会员需要消费9笔，为什么我订单已经支付成功了，但是我任务中的9笔订单数量没有增加？



答：未确认收货以及退款的订单都不算真正完成订单，所以您需要收到货以后第一时间确认收货，才算
完成订单，如果您想尽快完成9笔订单，可以选择充话费、电费、油卡或者各平台的虚拟产品，这样充值
成功就完成订单了。

五、关于项目

问：充话费为什么只能充值自己的手机号，不能充值其他的手机号

答：充话费是我们平台补贴拉新的活动，如果要充值其他手机号，请用其他手机号注册用户

后再充值。

问：为什么充话费、电费、油卡是固定的几个充值金额，不能自定义吗？

答：这个是根据充值平台给出的充值金额保持一致的，所以不能自定义。用户可以根据自己充值的金额
选择或者分多次充值。

问：为什么有的商品有优惠券券，有的没有优惠券？

答：这个跟各消费平台的商家有没有做优惠券的活动有关，如果商家没有设置优惠券，我们平台也就没
有优惠券。

问：为什么有的商品共富收益和自购省很多，有的会很少？

答：这个跟各消费平台的商家的商品利润和返佣比例有关，如果商家设置的返佣比例高，我们平台的共
富收益和自购省就比较多。

问：为什么有的商品复制到乐分享平台里找不到这个商品？

答：各消费平台80%的商家都参加了返佣推广活动，如果找不到这个商品说明这个商家没有参加返佣活
动，请选择同类商品的其他商家。

问：类似乐分享的平台很多，像花生日记、淘宝客等，乐分享有什么优势

答：市面上确实有不少类似我们这样的平台，我们核心优势有3个，

1、我们充话费、电费、油卡都是95折，话费和油卡1-2小时到账，电费1-72小时到账，比其他平台到账快
还优惠。

2、我们的用户和会员不收费，其他个别平台需要交会员费

3、我们的系统让人人有机会获得持续自动的赚钱。其他平台需要靠自己强大的人脉资源。详情请观看《
乐分享共富核裂变系统》视频介绍，打开乐分享APP点击：事业-
学习中心-《乐分享共富核裂变系统》视频介绍

六、关于区域合伙人

问：累计区域收益里面的钱是怎么计算的？

答：乐分享APP上线开始计算该区域用户产生的区域收益累计总和，



问：预计区域收益里面的钱是怎么计算的？

答：该区域用户消费产生的区域收益，每月25日把上月的区域收益的钱就变化到钱包里面去。

问：我的区域选错了，为什么不能修改？

答：这个是为了保证区域合伙人的利益，不能修改，请用户慎重选择。

问：我是区域合伙人我推荐的用户放在我下面第3层，如果他升级区域合伙人后，他的收益是给他的上一
级还是给我？

答：区域合伙人的推荐收益是按照推荐关系来绑定的，不是按照层级来绑定的，推荐收益是

给您的。

附：微三云系统：自带SAAS架构模式

独有源码+SaaS双模式部署，自带SAAS渠道中心，非常方便给下游客户贴牌OEM系统，不仅可以自用系
统，可以给同行贴牌卖系统，自用系统同时可以卖系统账号赚钱。

另外还可以实现一个源码带N个独立SAAS平台的企业生态运营模式：

总部作为供应商，招募若干个独立推广运营团队进行独立推广，平台提供货源，每个独立平台自己运营
，可独立使用不同的分销模式、不同的市场模式、不同的运营方法、不同的应用功能，系统功能比如思
购臻选秒杀模式、美丽天天秒链动2+1奖励模式，泰山众筹模式，太爱速m秒杀寄售模式，全民拼购模模
式、社交盲盒系统，盲盒社交电商系统、秒杀拼购系统、预售拼购模式、拼商抽奖模式、广告电商模式
等，独立绑定支付、独立收款、独立运营主体，隔离平台的风险，有能让独立运营的平台有非常大的自
主权。

拓展阅读：微三云运营分享：运营中可以采用“爆款+低价”的模式，一方面通过低价低价的方式吸引
大量用户，一方面采用微信社交裂变的方式扩大用户规
模。同时结合热销的有思购臻选秒杀模式、美丽天天秒链动 2+1
奖励模式，全民拼购模模式、社交盲盒系统，盲盒社交电商系统、秒杀拼购系统、 预售拼购模式、拼商
抽奖模式、广告电商模式等应用营销模式，基于微信好友分享和群分享模式，去中心化下口碑效应强，
不仅增加了购物乐趣， 更微三云品牌其下旗下分支机构 5 大全资控股公司，5 大参股科技公司，6
大控股科技公司 拥有 350+员工，研发技术 190+；人市场营销 90+；人客服售后 30+；人硬件 10
人；后勤综合 20 人。 10 年行业经验，200+渠道商，30W+商家共同选择。 其中微三云品牌其下东莞市商
二信息科技有限公司，移动应用系统产业价值创造者！加快了用户规模扩大速度。
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