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产品名称 饰品货架展柜展示 遵义饰品货架
莫凡货架整店输出

公司名称 广州莫凡货架有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 广州市白云区钟落潭镇大纲领村纲领路140号

联系电话 13927215438 13288677448

产品详情

三福饰品店装修效果图，免费设计平面图，遵义饰品货架，三福货架

    三福饰品店装修效果图，免费设计平面图，三福货架。流行时尚类的品牌其消费者主要是16——30
岁的青年人，职业多为学生与初入职场者。他们对时尚与流行非常敏感，对新闻与影视、音乐也很留意
。他们追求个性，甚至是标新立异，对新生事物的接受度也很高。成功的流行时尚代表品牌有苹果、耐
克、百事可乐等。此类族群中多为年轻人，因此，品牌必须符合追求炫酷、流行一族的心理期望，对于
这一族群来说，后期也可以慢慢调整的。第二家店，我是请设计公司帮我设计的。饰品货架

    因为有了一次的经验，再图纸上我会让他们预留出很多空间以方便日后的扩展，三福饰品店装修效
果图，免费设计平面图，三福货架。当然花的钱多，装出的效果也好很多。门头有钱的做吸塑灯箱，没
钱就用喷绘布（加2个大灯也不过3百多），店内的颜色，我是以黄色为主色调的，感觉女孩子的东西嘛
要做的温馨点，有钱的就做饰品柜，看起来很多，没钱的就用槽板直接在墙上订，又经济又美观，因为
用的都是槽板，以后东西想挂哪都可以挂，钩子是和槽板配套的，这个一般批发市场附近都有的卖。

    一个产品的象征意义大于产品所能带来的实际利益。比如他们带日韩流行的太阳镜完全是为了跟随
时尚与突出个性，这个时候强调产品的实用功能就会费力不讨好，而流行时尚，个性炫酷的产品外观设
计与品牌在族群中的影响力则是关键因素。比如这一族群购买运动鞋时基本没有出于结实耐穿，甚至是
舒适的角度去考虑，而是考虑这个品牌的产品穿出去会不会很帅，会不会换来大家的赞许等。耐克抓住
了品牌族群的情感精髓，着力打造，因此产品才可以大行其道。三福饰品店装修效果图，免费设计平面
图，饰品货架设计空间，三福货架。

nome家居服装品牌，饰品货架满足消费者，诺米家居生活馆，莫凡货架厂

NOME是什么？



创始人陈浩介绍，NOME是以“设计”为价值驱动的家居新零售品牌，有女装、男装、服饰配件、数码
零件、休闲食品、彩妆护理、家居用品、功能箱包、男鞋女鞋共9大产品类别，3000多款产品，覆盖了日
常生活的方方面面。nome家居服装品牌，诺米家居生活馆，莫凡货架厂饰品货架

NOME把对生活的态度融入产品之中，用设计探索人性的需求，让回归生活本质的产品渗透到生活中每
个不经意的细节，为人们提供具备较高审美价值的物美价优的家居产品。nome家居服装品牌，诺米家居
生活馆，莫凡货架厂

作为家居零售行业的“新物种”，NOME的门店就是NOME用户自迭代模式性的佳印证。深圳的cocopar
k店、深圳龙岗万科店，广州正佳广场店几乎天天排队，销售。nome家居服装品牌，诺米家居生活馆，
莫凡货架厂

在没有任何线上宣传的前提下，实现开业当月盈利，靠的就是NOME的理念和设计风格。试问，这样装
饰的一间店，谁不想进去逛逛？nome家居服装品牌，诺米家居生活馆，莫凡货架厂

新模式——用户自迭代

发布会上，陈浩了NOME的“用户自迭代的商业模式”。

用户自迭代模式的奥义是以消费者为中心，由消费者需求驱动产品的更替和进化；门店热力图、商品售
卖情况、线上反馈这些代表用户需求的数据被整理到用研中心，通过大数据处理将用户数据转译为用户
需求，甚至是发掘到用户潜在的需求。

陈浩介绍，饰品货架展柜展示，目前行业比较好的平均坪效水平在四千元每月，而NOME部分门店可以
做到业内水平的两倍左右，达到6000-8000元每月，比MUJI还要高出25%。创造了业界罕见的“双高”—
—高客单价、高坪效。nome家居服装品牌，诺米家居生活馆，莫凡货架厂

 

NOME诺米母婴货架 母婴展示货架 莫凡货架厂饰品货架

   开一家有格调的店铺，不仅能吸引客人增加店内的人气，平常自己待在里面也能拥有赏心悦目的愉
悦自豪之情。所以不要让自己的店铺落入只是商品堆积的平凡大流中，仅仅使用NOME家居百货系列陈
列架就可以让店内的特色颜值提升档次。

   店内各式各样的商品摆设需要归纳整理，所以开店铺首要必备当然就是货柜挑选。边柜、中岛展示
架就像高楼一样，能够提升空间高度的利用率，层层叠叠间次分明的同时还可以大幅度减少占地面积，
是大小型店铺的必备类型。

   NOME家居百货陈列架就能让你的店铺整齐划一，看上去很舒适，让客人有了走进来的欲望。当客
人有了走进来的欲望，自然也会自己开始逛店、看商品，而你的销售在这时候上去介绍才能打动客人的
。漂亮的展示架，不仅可以帮你展示商品的价值，还可以让你的商品收纳起来，避免了货多放不下情况
。

   提高店铺日常销售关键的是货架上的销售能力。商品在陈列中的位置进行上、中、下三个位置的调
换，商品的销售额会发生从下往 上挪的销售一律上涨，从上往下挪的一律下跌。

   "上段"陈列位置的性显而易见。此位置通常用来陈列高利润商品、自有品牌商品、自有代理或经销
的商品。其他两段位的陈列中，上层通常陈列需要推荐的商品，下层通常是销售周期进入期的商品。



饰品货架展柜展示-遵义饰品货架-莫凡货架整店输出(查看)由广州莫凡货架有限公司提供。广州莫凡货架
有限公司为客户提供“诺米货架,miniso名创优品货架,nome家居货架”等业务，公司拥有“莫凡”等品牌
，专注于家居用品项目合作等行业。，在广州市白云区钟落潭镇大纲领村纲领路140号的名声不错。欢迎
来电垂询，联系人：冯经理。
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