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产品详情

近年来，许多实体店铺的经营者都感到生意难以为继，甚至有些店铺面临着一筹莫

展的困境。面对这种情况，有人会问，是什么让实体店铺的生意变得如此艰难呢？

答案有以下几点：竞争激烈、租金压力以及liuliang不足。然而，这并不意味着我们

无法改变现状，通过转型，实体店铺仍有机会重焕生机。今天，我们要探讨的便是

让实体店铺重获竞争力的秘密武器——分享购模式。

分享购模式：传统店铺的转型方向

在过去，很多实体店铺的经营者可能没有考虑过将业务拓展到线上，然而在互联网

高速发展的今天，线下liuliang逐渐被线上liuliang所取代。为了迎合这一趋势，许多

实体店铺选择了转型升级，将业务从线下拓展到线上。这种转型不仅可以节省租金

等成本，还能让店铺的效益最大化。

购物省钱，分享赚钱



在分享购模式中，用户只需通过扫码进入小程序，便可以享受到所有产品的7-9折优

惠。这种优惠对于原本就需要在此消费的用户来说具有极大的吸引力，因此他们很

容易就会选择在线上购物。

此外，分享购模式还具备强大的裂变引流能力。用户只需要完成两个任务便可享受

店铺的提成：一是完成5次分享，二是完成每月5笔消费。这些任务不仅帮助店铺实

现了裂变引流和锁定消费的目标，还帮助用户建立起了自己的圈层liuliang。

通过这种模式，一个用户消费可以产生非常可观的收益。举个例子，完成第一个圈

层可以产生5笔订单，完成第二个圈层可以产生25笔订单，完成第三个圈层可以产生

125笔订单⋯⋯这种几何增长的速度是非常惊人的。假设每笔订单平均有2元提成，

那么一个分享的用户每月可以得到7810元的月度提成，这对于普通用户来说是一个

非常不错的补贴。

消费120%返利，多方共赢

除了上述优势外，分享购模式还有一个亮点：用户消费即送120%的积分。这些积分

可以通过每日完成平台指定的10个广告视频观看任务来获得释放为现金，平均每次

任务完成后可以获得2-3元的现金奖励。这种方式不仅可以让消费者享受到更多的实

惠，同时还能激励他们更积极地参与到平台活动中来。

此外，平台还会根据用户的积分释放金额的一定比例给予推广者补贴，从而实现平

台、用户、推广者、广告主和广告联盟公司的五方共赢。这种机制不仅可以为平台

带来更多优质的用户和liuliang，还可以促进平台与用户之间的互信和合作。

具体操作方法与建议

对于实体店铺来说，要成功应用分享购模式，首先需要明确目标用户群体和需求，

并选择适合自己产品的电商平台和推广渠道。同时，在转型过程中还需要注意以下

几点：



精选产品：在选择产品时，一定要注重品质和特色，以满足用户的购物需求和期望。

提供优质服务：良好的售后服务和物流配送体系可以增强用户的信任感和满意度。

制定合理策略：针对不同的用户群体和市场需求，制定合理的价格策略、推广策略和积分制度等。

持续创新：随着市场的变化和用户需求的变化，不断优化和改进自己的运营模式和策略。

总之，分享购模式为实体店铺提供了一种新的转型方向和经营思路。通过这种模式

，实体店铺可以有效地解决liuliang低、竞争激烈等问题，tigao自身的竞争力和附加

价值，并为消费者带来更多实惠和便利。如果您想了解更多关于分享购模式的具体

玩法和应用案例，请随时私信小编获取更多帮助和建议。
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