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产品详情

在当下，我们经常可以听到实体店铺经营困难的消息。事实上，许多店铺甚至难以

维持基本的盈利。造成这种局面的原因有很多，其中一些包括：竞争激烈、租金压

力、以及流量短缺等。那么，面对这些挑战，实体店铺该如何寻找新的生机呢？一

种有效的解决方法就是——转型互联网店铺。

首先，我们要明白互联网店铺的概念。简单来说，互联网店铺就是将线下的业务转

移到线上。这种转型有许多优点，例如：0租金、无其他额外成本，并且不会对原有

的经营方式产生影响。更重要的是，它能将店铺的效益最大化。

那么，如何运用互联网店铺来增加实体店铺的流量呢？这里有一种有效的方法——

分享获客。具体来说，有两个关键步骤：

购物省钱



用户只需扫码进入小程序，就可以享受到所有产品7-9折的优惠。对于原本就打算在

这些超市购物的用户来说，这样的优惠无疑具有很大的吸引力。因此，这很容易就

能把线下的客户转化为线上用户。

分享挣钱

只要完成两个任务，就可以享受店铺的提成：一是完成5个分享，二是完成每月5笔

消费。完成这两个任务，不仅可以帮助店铺实现裂变引流、锁定消费的效果，同时

也能帮助用户建立自己的圈层流量。

这种模式的优势在于，它不仅可以帮助店铺增加流量，也能让用户享受到实实在在

的优惠。同时，对于店铺来说，通过这种方式可以实现薄利多销，为店铺带来更多

的利润和附加价值。

总的来说，通过转型互联网店铺，实体店铺可以在竞争激烈的市场环境中获得新的

生机。当然，如果您想了解更多关于这种模式的具体玩法，或者对其他商业模式有

任何疑问，欢迎私信小编。
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