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抖音TikTok社交媒体怎样做海外广告推广

短短的两三年中，tiktok成为海外视频推广炙手可热的平台，成为了能与
Ins、YouTube 一争高下的现象级 产品
，从Tiktok的发展趋
势，以及海外用户国家的分布和用户画
像来看，目前Tiktok对于跨境电商卖家来说就是一块流-量的蓝海，谁先进入谁就可能吃到第-一波流-
量红利。那么对于跨境外贸人，如何用好tiktok，帮助自己的产品开拓海外市场？

数据显示，2022年底，TikTok月活用户已超过13亿，可预见性的是，这一数字未来还将继续增长。TikTo
k作为时下最-受关注的社交媒体平台之一，不管是当前的流-
量池，还是未来的潜力，都是相当令人心动的。

此外其作
为一个新兴平台，
在付费广告价格方面，TikTok仍然处
于一个较低的水平。所以对于独立站卖家来说，是可以考虑在该平台投放广告的。

TikTok的广告形式有很多，包括开屏广告、信息流广告、挑战赛、贴纸、企业账户、网红等，今-
天我们就来详细讲一讲，信息流广告的投放。

信息流广告的推广目标被分为了三大类，分别是品牌
认知、受众意向、行动转化，不同的目标所对应的受众不同，最后产生的效果也有所不同。

品牌认知

品牌认知，实际上就是让更多的人注意到你的品牌，认识你的品牌。所以其在投放的过程中，会始终遵
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循一个原则，即尽可能扩大受众覆盖面。为了最-大化效果，卖家可以考虑将红人视频作为投放对象，一
方面红人的视频会更加优质，更加符合平台的要求，另一方面也可以再次利用红人的影响力。

不过要注意的是，为了避免让用户产生疲惫感，建议最-好是将展示频次控制在3天一次。当然卖家也可
以考虑多制作几个视频，这样能够有效降低视频疲劳，还能加深品牌在平台用户心中的印象。

受众意向

受众意向也可分为五个推广目标：访问量、应用安装量、视频播放量、线索收集、互动率等。

将受众意向作为投放目标，一方面可以有效增加网站的浏览量，另一方面也能收集更多的用户信息。

卖家需要在独立站或单页上添加Pi
xel，这可以对用户进入网站后的行为数据有一个更好地追踪。方便卖家找到有可能存在问题的页面，有
针对性的优化，能够帮助卖家提升网站转化率，从而提升整体的推广效果。

而在线索收集方面，则会比较适合B2B
卖家，通过TikTok广告收集到用户信息后，卖家可自行对其进行回访，从而建立更真实的联系。

互动率方面，则主要用于提升主页浏览量、主页粉丝量，其所能带来的更多是账号上的增长。

转化目标

转化目标就非常明显了，就是为了最-终的订单成交，所以是各大电商卖家首-
选的投放目标。衡量转化目标效果的指标，自然也就是加购、下单、支付等。

至于如何选择，主要还是看当前阶段，卖家所想要达到的投放效果是怎么样的。

可能有的卖家会有疑问，TikTok这类新兴平台和Facebook
这类社媒巨头相比，有什么优势呢？我们打个比方：

Facebook像是午餐，内容丰富多样，吃午餐的人可以通过午餐这个场景联系到在场的每一个人，更多的
是社交的属性。Instagram像是晚餐，大部分时候你是和家人、朋友一起吃，是一个记录分享生活的场景
。而TikTok不属于任何一种正餐，而是随时随地可以吃的零食，人们脱下放下平日里的正式眼睛的面具
，是在闲暇时间的一种娱乐消遣的方式。

另外TikTok迅速吞噬其他视频巨头的市占率，并成为多数广告主的关注重点，也有以下原因：（1）病毒
式传播的内容生态：TikTok平台鼓励每位内容创作者自发性的在平台上输送具有创造性的视频，且多数
为年轻用户群体，以此吸引更多“粉丝”。加上平台算法的流-量分配和对优质内容的置顶，都会加速这
种病毒式分享的传播速度和覆盖面积。（2）高度“上瘾”式的用户体验：基于平台的信息分流机制，很
容易让用户沉浸在间隔几十秒一篇并且连续不断的碎片化视频中去。而视频的呈现形式、内容创作，编
辑和观看都给用户提供了简单易操作的“上瘾”机制。（3）优质内容和用户的高度匹配：TikTok的内容
分发技术，可以帮助内容创作者和受众群体进行双向的了解。在这个基础上，在TikTok平台上做品牌推
广的内容可以利用该算法主动的找到目标受众群体，以此来提高营销效率。所以，我们要借助 TikTok 流-
量入口，通过高质量的内容去吸引流-量，进行卖货的变现。
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