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侈品回收推广流程方式

公司名称 遵义腾浪科技有限公司
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联系我们合作共赢:联系我们
投放联系我们:联系我们

公司地址 TG:@APC789

联系电话 18218498858 18218498858

产品详情

这里告诉你小红书官方二手奢-侈品回收推广流程方式

近年来，随着消费者对品质和个性化的追求不断升级，奢-侈品市场越来越受到关注。而二手奢-侈品行
业作为一个快速发展的新兴市场，也越来越得到人们的热衷。小红书作为一个重要的社交媒体平台，吸
引了大量消费者和爱好者。

如今的小红书，已经是品牌在做营销时，不可忽视的一大内容种草平台。我们见证了不少新锐品牌，从
小红书冷启动，做爆款，从而火遍全网，但是“怎么在小红书上做推广？

下面将阐述二手奢-
侈品行业做小红书广告推广的必要性。首先，小红书广告是一种高效的品牌营销手段。

相比其他媒体广告，小红书广告能够让广告内容与用户产生更高的黏度，因为这不仅仅是在一个传统的
宣传平台上发布广告，而是利用小红书平台的特点，创造一种更亲密、共鸣的交流。

通过小红书将二手奢-侈品行业中的商品进行曝光，同时为品牌增加可信度和影响力，并且小红书广告带
有一定的社交属性，可以让用户们分享和互动，进一步加强品牌与用户之间的联系和信任。

其次，小红书平台人群涵盖性广泛，适应度较高。小红书的用户群体以“90后”、“Z世代”为主，他们
通常具有较高的文学素养，喜爱时尚潮流，所选购的产品质量要求也较高，更愿意追求个性化的消费效
果。

对于二手奢-侈品行业而言，需要的正是这样一群消费者，因此小红书广告可直接将广告投放给想要触达
的用户群体，广告精-准，转化率较高。

而且在小红书上大部分的消费者都是有一定的消费能力和对品质需求非常高的人，他们不在意物品时尚



背景和被广告滤镜掩盖的缺陷，而是看中了产品的品质和付出的价格。

最后，小红书广告投放方式灵活多变，适合不同目标客户群体。在小红书商家版中，有多种不同的广告
类型，包括品牌广告、攻略广告、橱窗广告等，商家可以根据自身的实际情况和目标市场选择不同的广
告形式。

官方推广玩法

1.企业官方号（专-业号）

怎么在小红书上做推广？官方号玩法是重要的一环！不少品牌都在小红书建立起自己的官方号，好处是
能够搭建起与用户沟通的渠道，同时对外输出产品软文、品宣、活动等等。

并其，官方号可以成为小红书推广策略中的末环，起到承接流-量，沉淀品牌粉丝的作用。无论是找达人
种草推广，还是做付费推广（信息流、搜索广告、薯条），都可以与官方号联动，为后者进行导流。

同时，官方号运营中所产生的内容都沉淀在自己的账号里，有利于企业的营销卡位，构建起企业自己的
内容矩阵，通过数据去驱动内容策略，便于精细化运营，深耕粉丝营销。另外，如果你的企业号初期不
知道怎么做内容，不妨可以转载一下合作博主发布的笔记，可以填补一部分空白。不过想要运营好一个
账号，还是需要专门去研究内容策略的。

2.付费推广

小红书的付费推广有3种，分别是薯条、信息流、搜索广告，我们分别来看一下。

薯条，类似于抖音的“dou+”，官方的定义是：“笔记推广+检验工具”。薯条可以检测你的笔记是否
违规（违规了无法用薯条推广）；也可以作为“流-量助推器”，但你感觉某篇笔记流-
量表现不错时，可以酌情使用薯条，放大曝光。

信息流，小红书以算法推荐的形式进行内容分发，信息流广告位于“发现”页，可以加大笔记的曝光，
触达潜在的兴趣用户。一般来说，产品冷启动阶段，没有知-
名度和粉丝基础时，一般可以选择信息流投放。

搜索广告，是通过采买品牌词、品类词等关键词，在搜索页呈现的一种广告形式，可参考百度的排名竞
价。因为是针对主动搜索的用户，本是的消费意愿较高，进行关键词拦截和卡位，可以提高转化率。但
建议在小红书平台有一定沉淀后再进行，如果没有用户基础，直接做搜索广告的意义不大。
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